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PREDGOVOR

Publikacija ,Procena izgradnje kapaciteta za regionalne specificne organske proizvode u Srbiji“
namenjena je zainteresovanim stranama iz oblasti organske poljoprivrede u Srbiji“. Uradena je kroz
okvir projekta UN FAO GCP/SRB/001/HUN: ,Pomoc¢ u izgradnji kapaciteta i usluga za podrsku
organske poljoprivrede u Srbiji“, koju sprovodi FAO a finansira Ministarstvo poljoprivrede Madar-
ske. Projekat se sprovodi u koordinaciji sa Ministarstvima poljoprivrede i prosvete Republike

Srbije.

Cilj projekta je povecanje kapaciteta poljoprivrednika i drugih uc¢esnika u lancu vrednosti organske
poljoprivrede kroz participativne obuke u ,$kolama u polju“ i poljoprivrednim poslovnim Skolama.
U tu svrhu je podrzan i Centar za organsku proizvodnju u Selenci u cilju obezbedivanja obuka,
stvaranje trziSnih veza i poslovnog razvoja. Boljoj vidljivosti projekta i jaCanju svesti o organskoj
poljoprivredi doprinelo je Nacionalno udruZenje za razvoj organske proizvodnje ,Serbia Organika®“.

JaCanje kompetencija iz oblasti organske poljoprivrede potpomognuto je osavremenjivanjem
nastavnih planova i programa srednjih $kola i inkluzivnom prakticnom obukom nastavnika i uceni-
ka. Institucionalni okvir za razvitak inkluzivnog lanca vrednosti organske poljoprivrede bi¢e osna-
Zen zajednickom formulacijom Nacionalnog programa za razvoj kapaciteta i obezbedivanje usluga
podrske za regionalni razvoj organske proizvodnje.

Materijali proizvedeni u okviru projekta ispitani su i potvrdeni tokom radionica i obuka koje je
projekat sprovodio.

Publikaciju ,Procena izgradnje kapaciteta za regionalne specificne organske proizvode u Srbiji"
pripremila je Olga KeSelj.

Zahvaljujemo se doprinosu svih ucesnika u stvaranju publikacija i njihovim glavnim autorima, kao i
¢lanovima projektnog tima: Aleksandru Mentovu, Nacionalnom menadZeru projekta; Olgi KeSelj i
Bratislavu Stamenkovié¢u, Nacionalnim konsultantima; Zupanu Martinovskom i Vladislavu Popovu,
Medunarodnim konsultantima; Pendi Kurti (Gyongy Kurthy) Vodi medunarodnog tima; kao i Ne-
veni Aleksandrovoj i Stjepanu Tani¢u iz FAO Regionalne kancelarije za Evropu i Centralnu Aziju za
njihovo tehnicko vodstvo i nadgledanje sprovodenja projekta. Tehnicki je broSuru pripremio Alek-
sandar Svonvik (Alexander Swanwick).
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RecC autora

Organska proizvodnja je u Srbiji pocela pre 20 godina ali je jo$ u fazi razvoja. Sa slabijim porastom
povrsina pod organskom proizvodnjom, Ministarstvo poljoprivrede je razvilo zakonodavni sistem
za 0S. Danas u okviru MPZZS postoji Odeljenje za organsku proizvodnju i stariji savetnik zaduZen
za uredbe i monitoring OS. Pored ovog postoje i poljoprivredne strucne sluzbe sa viSe ili manje
znanja o OP i poljoprivredna inspekcija za OP. Zajednicko za sve je nedostatak obuka iz zastite bilja
u OP, merama kontrole bolesti i Stetocina, dubrenju i inspekciji, kontroli i proceni rizika.

Sa druge strane poljoprivrednici se jo§ uvek nalaze na osnovnom nivou proizvodnje, proizvodeci
uglavnom sirovine bez mogu¢nosti ili znanja o preradi. Takode su i ostavljeni da sami pronalaze
resSrenje za svoje probleme tokom proizvodnje jer ne postoji kapacitet, znanje i dozvoljeni inputi na
koje bi se mogli osloniti.

Iz tog razloga je sprovedeno istrazivanje ,Procena izgradnje kapaciteta za regionalno specificne
organske proizvode u Srbiji“ u Cetiri izabrana regiona sa ciljem identifikacije nedostataka u OS i
procena potreba u regionu u okviru UN FAO organizacije. FAO poseduje veoma jak tehnicki kapaci-
tet da podrzi projekat. Njegova Ruralna infrastruktura i Odsek agro-industrije (AGS) radi Sirom
sveta podrzavajuci poljoprivrednike da proSire i uvecaju svoje prihode i proizvodnju, da se okrenu
ka trziStu i stvore komercijalne moguénosti na lokalnom nivou za dalji razvoj.

Na regionalnom nivou Regionalna kancelarija za Evropu i Centralnu Aziju FAO-a (REU) obezbeduje
podrsku u agrobiznisu i razvoju preduzetnistva kroz podrzavanje razvoja kapaciteta i institucio-
nalnog razvoja za unapredenje ,poljoprivrednik-trziSte” veze, razvijanje lanca vrednosti, podstica-
nja zapoSljavanja i razvoja ruralne sredine. Jedan od prioriteta je jacanje funkcionalnih veza izmedu
svih zainteresovanih strana poljoprivredno-inovativnog sistema, istrazivaca, akademaca, savetoda-
vaca iz privatnog i javnog sektora, maloprodaje i malih i srednjih preduzeca, kao i da dozvoli izradu
i brzo usvajanje odgovarajuéih inovacija i njihovih trziSnih sadrzaja.

Inicijativa za sprovodenje istrazivanja bi trebalo da posluzi svim vaznim ucesnicima OS u jacanju
kapaciteta i poboljsanju njihovih usluga. Rezultat i zakljucak su proizvod rezultata triangulacije
sakupljenih podataka i kao takvi su namenjeni donosiocima odluka kako bi se unapredilo okruzenje
za sve ukljucene u organski sektor.

U ovom izvestaju je uzet u obzir profil zaposlenih i potrebe kapaciteta kadra u okviru MP, Odeljenja
za OP, poljoprivrednika, preradivaca, poljoprivrednih stru¢nih sluzbi, kontrolnih organizacija,
trgovaca u OP.

Povrh toga istrazivanje je pokrilo i reviziju dostupnih podataka o OS i njegov razvoj iz kvalitativnih
aspekata. Napokon, ovde su date i preporuke vezane za procenu potreba i smanjenja identifikova-
nih nedostataka.

U pogledu partnerstava, uceS¢e razlic¢itih zainteresovanih lica tokom implementacije projekta
stvorilo je osnovu za razvoj partnerstava. Od ministarstava koja su predmet izvestaja se ocekuje da
nastave saradnju u okviru strateSkog i lokalnog planiranja. Znacajan doprinos projekta ¢e biti
jacanje kapaciteta na razli¢itim nivoima kao i promovisanje saradnje izmedu razlicitih ¢inilaca OS.

Zelim da se zahvalim na izuzetnoj podrsci i pomoéi koju sam dobila od mnogih osoba u okviru
MPZZS, a posebno ICOAVC i NPM za beskrajnu pomo¢ i podr$ku tokom aktivnosti koje su deo ovog
izveStaja.
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SAZETAK

uvobD

Organska poljoprivreda je nedovoljno razvijena poljoprivredna proizvodnja u Srbiji uprkos prirod-
nim resursima u zemlji. Do sada su GIZ i neke nacionalne NVO uradile sektorsku analizu ¢iji rezulta-
ti i identifikovani nedostaci nisu bili u potpunosti dostupni za koriS¢enje tokom izrade ovog izvesta-
ja. Stoga je uradeno istrazivanje za 4 odredena regionalna organska proizvoda i organsku proiz-
vodnju u datim specifi¢nim regionima.

Ministarstvo poljoprivrede i zastite Zivotne sredine i njihova odeljenja vode evidenciju o broju
proizvodaca i povrSinama u organskom statusu i u konverziji, ali je na zakonodavnom nivou malo
toga uradeno. Strateski dokumenti joS uvek nedostaju iako je prvi nacrt uraden jos 2009. Nedostaci
obuke i izgradnje kapaciteta se ose¢aju kod poljoprivrednika, savetodavnih sluzbi MPZZS i njihove
inspekcije $to je identifikovano u ovom izvesStaju.

METODOLOGIJA
Cilj metodologije:

1. daistraZiiidentifikuje postojece kapacitete u okviru celog lanca vrednosti,

2. da istrazi i identifikuje glavna pitanja i potrebe izgradnje kapaciteta u okviru odabranih
regiona,

3. daistrazi pozicioniranje na trzistu i trziSne kanale,

4. daidentifikuje preradne kapacitete i najrasireniji i prihvaceniji vid prerade,

5. daistraZi potrebe za dodatnim obukama kod razli¢itih organskih aktera,

6. da pruzi preporuke za poboljSanje sistema izgradnje kapaciteta.

Kako bi se postigli ovi ciljevi koristeni su dostupni podaci od MPZZS, OOP, KO, NVO, GIZ kao i istra-
Zivanja na terenu i intervjui. Sakupljeni podaci su kasnije postupkom triagulacije obradeni i ko-
riS¢eni da se prikaZzu rezultate i daju preporuke.

Istrazivanje je pokrilo 34 organska poljoprivrednika, 4 preradivaca, 2 kontrolne organizacije, 1
Institut za povrtarstvo, 1 poljoprivredna stru¢na sluzba, 3 NVO iz OS i 1 udruZenje organskih poljo-
privrednika u identifikovanim regionima.

REZULTATI

Triangulacijom podataka otkrio se deficit narocito u slabijem kapacitetu i obukama osoblja zapo-
slenog u poljoprivrednim stru¢nim sluzbama, inspekciji MPZZS i kod poljoprivrednika u kooperati-
vama. Postoji potreba izgradnje kapaciteta ovih grupa u Sto skorije vreme kako bi se izbegli nespo-
razumi u radu i pogorsanje odnosa izmedu javnog i privatnog sektora.

Organski proizvodaci su otpoceli ovu proizvodnju iz ekonomskih razloga. Vecina ih je manje-viSe
zadovoljna rezultatima organske poljoprivrede, no ipak su osetili i doziveli neke prepreke i pro-
bleme tokom praktikovanja OP kao Sto su:

Obezbedenost inputima za organsku proizvodnju,

B udaljenost od trzista, marketing proizvoda,
B nedostatak kvalifikovane radne snage,
B nedostatak kapitala/subvencija za investicije i razvoj,



izazovi u organskoj poljoprivredi poput kontrole Stetoc¢ina, kontrole korova, ishrane stoke,
lecenje Zivotinja,

prirodni izazovi (lo§ kvalitet zemljiSta, nedostatak vode, veiki nagibi terena, usitnjenost
parcela, itd.),

nedostatak zemljiSta u neposrednoj blizini poljoprivrednog gazdinstva u cilju proSirivanja
proizvodnje,

nedostatak znanja o organskim tehnologijama,

nedostatak pomoci/poljoprivredne sluzbe su nedovoljno kvalifikovane ili ih uopsSte nema u
regionu,

nedostatak komunikacije sa MPZZS i relevantnim sluzbama, narotito prilikom podno$enja
prijava za subvencije/potrebno je obezbediti obimnu dokumentaciju i platiti dosta taksi pri-
likom podnoSenja,

losi uslovi Zivota/nedostatak asfaltnih puteva, nedostatak infrastrukture, nedostatak vode i
vodovodne mreze, itd.,

ljudsko ponasanje i ljudske navike/nedovoljno razvijena svest potrosaca o organskoj hrani.

REGIONALNO SPECIFICNE POTREBE, PROBLEMI:

raznovrsnost proizvodnje nedostaje kod proizvodaca na severu i zapadu Srbije,

nedostatak organskog stajnjaka u Vojvodini,

nedovoljno razvijena svest potro$aca u zapadnoj, juznoj i jugoisto¢noj Srbiji,

nedostatak znanja o moguénostima prerade na gazdinstvu,

nedostatak znanja o OP u zapadnoj i juZnoj Srbiji i prednostima promocije kao alata marke-
tinga,

nedostatak interesa za udruZzivanje proizvodaca posebno kod onih koji obraduju manje
povrsSine,

nedostatak finansijske podrske,

osetan je nedostatak savetodavnih sluzbi u celom regionu,

nedostatak znanja o trziStu i potencijalu za OP.

GLAVNI PROBLEMI IDENTIFIKOVANI U PRERADIVACKOM SEKTORU:

organske sirovine u Srbiji su skupe, usled slabije potraznje i nedostatka podsticaja za proiz-
vodnju,.

vecina preradivaca radi sa ograni¢enim koli¢inama jer su koli¢ine sirovina ograni¢ene kao i
njihove ogranic¢ene potraznje,

kontinuirano snabdevanje organskim sirovinama je veoma nesigurno,

dobavljaci u kooperativama mogu biti nepouzdani, preradivaci moraju da ih nadziru i kon-
troliSu njhovu proizvodnju,

neki od preradivaca su mali sa aspekta medunarodnog trzista,

domaci potrosaci su kategorija osetljiva na cenu,

postoji jaka konkurencija na medunarodnom trzistu i strane kompanije pocinju da ulaze na
srpsko trziSte hrane,

medunarodni maloprodajni lanci hrane su distributeri mnogo pristupacnije organske hrane
za potroSace.



ZAKLJUCAK | PREPORUKA

Institucionalni mehanizam je prisutan ali mora biti pojacan i podrzan od strane privatnog sektora
razvijanjem njihovih veza i njihovim umreZavanjem. Trenutna organizacija i lokacija nekih odelje-
nja u OS se treba razmotriti i reorganizovati kako bi se izbeglo dupliciranje poslova i pospesio laksi
i brzi transfer informacija.

U privatnom sektoru su identifikovane potrebe izgradnje kapaciteta malih poljoprivrednika iz
oblasti prerade na samom gazdinstvu, posleZetvenim (posle branja) operacijama i razvijanju pre-
radnih tehnologija uopste, kao i u oblasti marketinga posebno u domenu maloprodajnih praksi,
logistici, pakovanju, reklamiranju.

Takode je zapaZzeno strah ucesnika organskog sektora od poveéanja ponude u smislu konkurencije
uprkos Cinjenici da je trenutno potraznja za OP velika. Sa druge strane zbog vec¢ih cena potraznja za
organskom hranom je limitiraju¢i faktor na domacem trZzistu, i stoga je razvoj trzista - domaceg i
izvoznog - vazno pitanje.

Izgradene mreZe izmedu privatnog i javnog sektora duZ lanca vrednosti doprinose povecéanju
prihoda organskih proizvodaca kao i omoguéava potrosacima olakSan pristup organskim proizvo-
dima.

Razvoj ljudskih resursa, u vezi sa obrazovnim programom je takode koristan, u pogledu trenutnih
potreba OS i njegovog daljeg razvoja. Ovaj aspekt zahteva jaku povezanost izmedu edukativnih
centara i donosilaca odluka u OS kroz njihovu stalnu razmenu informacija i procene potreba kako
bi se planirale i organizovale obuke bazirane na njihovim potrebama.

Trenutno su organski proizvodaci zadovoljni potrebama lokalnog trzista koje mogu zadovoljiti ali
¢e u buduc¢nosti morati proizvoditi sve vise i prosirivati ponudu kako bi zadovoljili potrebe i zadr-
zali regionalnog potrosaca. Promocija organske poljoprivrede je dovela do poveéanja traZenje
organskih proizvoda. Podrska drzave treba biti usmerena na izgradnju kapaciteta poljoprivrednika
u pogledu njihovog obrazovanja, ne samo u domenu primarne proizvodnje, ve¢ i prerade, uvodenja
savremenih vrsta u proizvodnju i tehnologija koje se ve¢ koriste u svetu.

Poljoprivrednnicima treba podrska prilikom investiranja u proizvodnju i preradne jedinice, njihova
ekonomska sposobnost je nedovoljna da se oslone samo na svoje izvore finansiranja. Investicije u
finalizaciju proizvoda ili povecanje povrsina pod organskom proizvodnjom donosi viSe stabilnosti
za budu¢nost. Kao nacin da se dostigne veca konkurentnost sa aspekta koli¢ina, povezivanje sa
drugim organskim proizvodac¢ima i kooperacijama izmedu njih u smislu planiranja proizvodnje i
traziSnog pozicioniranja je jedan jednostavan korak ka tome.



1.UVOD

“Organska poljoprivreda je proizvodni sistem koji odrZava zdravlje zemljiSta, ekosisteme i ljude.
Oslanja se na ekoloSke procese, biodiverzitet i cikluse prilagodene lokalnim uslovima, pre nego na
upotrebu inputa sa nepovoljnim efektima. Organska poljoprivreda je kombinacija tradicije, inovaci-
ja i nauke od koje ¢e koristi imati zajednicka Zivotna sredina i promocija fer odnosa i dobrog kvali-
teta zZivota za sve ukljucene” (IFOAM definicija).

Cetiri principa organske poljoprivrede: princip zdravlja, princip ekologije, princip pravednosti i
princip brige su koreni na kojima se organska poljoprivreda zasniva i razvija. Organska poljopri-
vreda je vaZna sa aspekta zaStite Zivotne sredine, biodiverziteta, o¢uvanja zemljista, zdravlja zivoti-
nja i zaStite potrosaca.

Srbija ima dobre preduslove za dalji razvoj organske poljoprivrede. Trenutno je veoma slab razvoj
sa aspekta novih tehnologija i inputa. Ve¢ina organske proizvodnje se oslanja na primarne i polu-
preradene proizvode koji ne mogu posti¢i cenu kao preradeni, upakovani i spremni za konzumaciju
proizvodi. Da bi se ocenila ceolukupna situacija u organskom sektoru sa posebnim osvrtom na
identifikovane regione za OP u Srbiji je uradena analiza potreba, slabosti u sektoru i istraZeni glavni
faktori koji bi mogli uticati na razvoj OP.

Analiza obuhvata makroekonomske i poljoprivredno politicke aspekte kao spoljne uslove sredine
koji mogu uticati na funkcionisanje organskog sektora. (Podsticaji, porezi, carine, medunarodni
trgovacki sporazumi, ekonomski faktori, medunarodni trzis$ni trendovi, itd.).

POCETNA TACKA ISTRAZIVANJA

B identifikovana 4 centra organske proizvodnje,

B identifikovani regionalni specifi¢ni organski proizvodi.
Ovaj deo istrazivanja je zasnovan na podacima dobijenim od kontrolnih organizacija, jedinstvenoj
bazi podataka objavljenoj na sajtu Ministarstva poljoprivrede, Sumarstva i vodoprivrede (posle
izbora u 2014. postalo je Ministarstvo poljoprivrede i zastite Zivotne sredine) i osobnih kontakata.

U Aneksu 1 je data tabela sa podacima o povrsinama u organskom statusu i konverziji. Podaci iz
tabele su koriSéeni za identifikaciju regiona i regionalno specifi¢nih proizvoda.

Posle sumiranja i analize podataka, podaci o povrSinama i operaterima uklju¢enim u organsku
proizvodnju (proizvodadi i preradivaci), identifikovana su slede¢a 4 moguca regiona za regionalno
specificnu organsku proizvodnju:

1) Vojvodina,

2) Zapadna Srbija - Macva, Zlatiborski i Kolubarski okrug, nadalje ¢e se koristiti pojam zapad-
na Srbija,

3) Juzna Srbija - Toplicki i NiSavski okrug, nadalje ¢e se koristiti termin juZna Srbija i

4) JugoistoCna Srbija - PCinjski, Jablanicki i Pirotski okrug, nadalje ¢e se koristiti pojam jugoi-
stocna Srbija.

Indikatori popularnosti organske poljoprivrede u regionu su procenjeni preko udela kultura u
ukupnoj organskoj proizvodnji i udelu povrsina uklju¢enih u organsku proizvodnju. Selekcija je
pazljivo uradena prema podacima dobijenim od kontrolnih organizacija i prema geografskim uslo-
vima u regionu. Tradicionalno uzgajane vste u regionu su u vecini slucajeva i proizvodi koji su



najbolje prilagodeni na klimatske uslove regiona. Stoga te vrste i proizvodnju kultura sa dobrom
adaptirano$¢u u odredenom regionu treba pojacati i smatrati regionalno specifi¢nim proizvodom.
Prema klimatskom i geografskom poloZaju, najbolje prinose i kvalitet daju biljke koje su zapravo i
gajene u gore pomenutim i preporucenim regionima.

Prilikom selekcije regionalno specifi¢nih proizvoda vazno je uzeti u obzir trziste i trziSne moguéno-
sti.

Na osnovu ovih parametara sledeéi regioni i regionalno specificni proizvodi su stekli znacajnu
prednost:

B Vojvodina za proizvodnju regionalnospecifi¢nih proizvoda:
e povrée
B Zapadna Srbija za proizvodnju regionalno specifi¢nih proizvoda:
e jagodasto voce - malina i kupina
B Juzna Srbija za proizvodnju regionalno specifi¢nih proizvoda:
e Kkosticavo voce - visnja i Sljiva,
B Jugoistocna Srbija za proizvodnju regionalno specifi¢nih proizvoda:
e stocarstvo.
U donjoj tabeli je prikazan udeo povrsina tipi¢nih organskih vrsta u ukupnoj organskoj proizvodnji
u regionu i procentualna zastupljenost proizvodaca u regionu.

Tabela 1 Izabrani regioni i proizvodi

PREDLOZENI REGION PREDLO- UKUPNA % POVRSINEU BROJ OPE- % OPERATERA U
ZENI POVRSINA (HA) ODNOSU NA RATERA ODNOSU NA
PROIZVOD UKUPNU UKUPAN BROJ
POVRSINU U ORGANSKIH
ORGANSKOM OPERATERA U
STATUSU U REGIONU
REGIONU
VOJVODINA Povrcée 56.8155 8.92 27 33.75
ZAPADNA SRBIJA Mali- 160.27 68.14 132 73.33
na&kupina
JUZNA SRBIJA Vis- 451.1319 90.81 265 85.8
Toplicki/Nisavski nje&sljive
JUGOISTOCNA SRBIJA Stocarstvo  250.8691 1526 stoke u 20 64,52 (u ovom
Pirotski/P¢&injski/Jablanicki pasnjaka u konverziji regionu)
konverziji
10.2905 u 439 4
organskom
statusu

Vojvodina je plodna ravnica pogodna za gajenje sveg vrsta povrca, Zitarica i industrijskog bilja, gde
je prinos u adekvatnim uslovima veéi nego u vecini Srbije.

Srpsko jagodasto voce, maline i kupine imaju dobre fizioloske karakteristike i traZene su na stra-
nom trzistu. I dalje postoji potreba da se istraze moguc¢nosti plasmana ove dve vocke kao finalnog
proizvoda i pronalaZenja nacina kako da ove vrste postanu prepoznatljive u svetu - kako da posta-
nu brend.

U juZnoj Srbiji, u Toplickom i NiSavskom regionu je razvijeno vocarstvo. Kosticavo voce - visnje i
Sljive se proizvode na 91% organskih povrsina i 86% proizvodaca proizvodi bas ove vrste. Sljive i
viSnje se preraduju, i kao zamrznute i suSene odlaze na trziSta EU, SAD-a, pa ¢ak i Japana. Midi
Organic i od nedavno Lion Foods imaju ugovorenu proizvodnju sa lokalnim proizvodacim sa kojima



su napravili tzv. kooeperative. ViSe od 70% proizvodaca u ukupnom broju organskih operatera
praktikuje ovu vrstu ugovornih odnosa - kooperaciju.

Jugoisto¢na Srbija (Pirotski, P¢injski i Jablani¢ki okrug) imaju prirodne uslove za stocarstvo. Pla-
ninski kraj jugoisto¢ne Srbije je idealan za stocarstvo i proizvodnju krmnog bilja. Kao manje razvi-
jen region sa manje plodnim zemljiStem, nedavno je zapoceo organsko stocarstvo. lako jo$ u kon-
verziji 1526 grla pase na 251 ha pasSnjaka. 64% proizvodaca je ukljuceno u stocarstvo.

Stocarska proizvodnja bi trebala biti regionalno tipi¢an proizvod posebno autohtonih vrsta poput
BusSe. Organski proizvodi su proizvodi sa dodatom vrednoS¢u pa zasto ih onda ne prioritizovati na
drZavnom nivou i obezbediti im vecu podrSku oznacavanjem koraka u postajanju zemljom sa priz-
natim kvalitetnim organskim proizvodima u regionu. Nacionalni akcioni plan sa jasnim ciljevima u
organskoj proizvodnji i stalan rad na njemu bez obzira na promene u politickoj sceni je prvi korak
ka organskoj budu¢nosti.



2. EKONOMSKA I INSTITUCIONALNA SREDINA U
RAZVOJU ORGANSKE POLJOPRIVREDE U SRBUI

2.1 Razvoj organske proizvodnje u Srbiji
Prema cenzusu iz 2012. Srbija ima 5346.597 ha poljoprivrednih povrsSina pri ¢emu je distribucija
sledeca:

B u 2012. obradive povrsine su c¢inile 73,1% u ukupnim poljoprivrednim povrSinama, vo¢nja-
ci sa 4,8%, vinogradi sa 0,6%, livade i paSnjaci sa 20,7%, baste sa 0,7% udela.

Grafik 1 1Struktura kori$¢enog poljoprivrednog zemljista u 2012.
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Prema rezultatima Cenzusa o poljoprivredi iz 2012, u Srbiji je zabeleZeno 631.552 poljoprivredno
gazdinstvo.

Rezultati su pokazali sledece:

B od ukupnog broja registrovanog poljoprivrednog zemljista u 2011/2012. je koriSteno 89%,
to jest 3437.423 ha. Od ukupnog koris¢enog poljoprivrednog zemljista, 30% je zemljisSte u
zakupu.

prosecna veliCina gazdinstva je 5,4 ha

svako gazdinstvo u proseku ima 6 parcela, a kojih je svaka oko 0,98 ha,

u 2011/2012. navodnjavanje je imalo 12% gazdinstava na 3% koriS¢enog zemljista,

77% od ukupnih gazdinstava drzi stoku, dok se pcelarstvom bavi 31287 gazdinstva,

95% od ukupnog broja traktora je starije od 10 godina,

prosecan poljoprivrednik ima 59 godina,

B 43% od ukupnog broja 6lanova gazdinstva i zaposlenih sa punim vremenom su Zene.

Prema rezultatima Cenzusa porodi¢na gazdinstva vode oko 5 ha. Ova povrsina nije konkurentna sa
vectim gazdinstvima i zadrugama. Buduénost ovih malih poljoprivrednih proizvodaca je u organskoj
proizvodnji kao alternativi intenzivne poljoprivrede. Proizvodnja specifi¢nih biljaka, niSni proizvo-



di uz podrsku drzave mogu uciniti ove proizvodace samoodrzivim. Stoga bi bilo pametno podrZati
poljoprivrednike u prelasku ka organskoj poljoprivredi kao opciji obezbedivanja prihoda i o¢uvanja
resursa.

[storija proizvodnje organske hrane i prerade u Srbiji pocela je jo$ pre 20 godina. Srbija ima pogod-
ne agroekolosSke, klimatske i agrotehnicke uslove za organsku proizvodnju. Stoga je nekako bilo
lakse pronaci odgovarajuce zemljiSte nego poljoprivrednike otvorenog uma.

Razvoj orgasnkog sekotra u Srbiji je po¢eo 1990-ih. U to vreme je prvo udruZenje za organsku
proizvodnju osnovano u Srbiji, u Subotici. Ovo udruzenje, udruZenje Terra’s je pokrenulo brojne
kampanje za promociju organske proizvodnje u Srbiji. U isto vreme ili nekoliko godina pre toga
prve organske maline su izvezene na trzisSte EU ali to nazalost nije dokumentovano jer u Srbiji u to
vreme nije postojala organizacija i regulative za OP. Pametni preduzetnici su pronasli nacin da se
sertifikuju od strane EU akreditovanih kontrolnih organizacija i izvezu srpske organske proizvode
na medunarodno trZiSte kao sirovinu.

Statisticka obrada podataka za organsku proizvodnju se godiSnje aZurira prema podacima koje
Salju ovlaSéene kontrolne organizacije. Ministarstvo poljoprivrede i zaStite Zivotne sredine Repu-
blike Srbije sa svojim Odeljenjem za organsku proizvodnju je nadlezno za praéenje i aZuriranje
podataka svih operatera u lancu vrednosti organske proizvodnje. Kontrolne organizacije godiSnje
Salju listu fizi¢kih i pravnih lica koje kontroliSu Odeljenju za OP posle ¢ega se formira jedinstvena
baza operatera ukljuCenih u organsku proizvodnju. Nazalost, do finaliziranja izvestaja podaci iz
2013. nisu bili objedinjeni te se iz tog razloga u ovom izvestaju nalaze podaci iz 2012. Ipak neki
dobijeni podaci pokrivaju celokupnu biljnu proizvodnju za 2013. s tim da nisu kategorisani prema
regionima. Prema ovim podacima pod organskom proizvodnjom se nalazi 3186,8082 ha i
5041.1841 ha u konverziji. To znadi da se svega 0,06% od celokupne poljoprivredne povrSine
nalazi u organskom statusu, odnosno 0,15% kada se sumiraju organski status i konverzija.

Tabela 2 Struktura biljne proizvodnje u 2013.

VRSTA KONVERZIJA (HA) ORGANSKI STATUS (HA) TOTAL
Zitarice 1608.2837 665.1399 2273.4236
Industrijsko bilje 505.6534 167.2358 672.8892
Povrée 28.9796 77.7863 106.7659
Krmno bilje 280.2871 314.6763 594.9634
Voce 324.4256 1159.9507 1484.3763
Zacinsko i lekovito bilje 26.7219 105.9285 132.6504
Ostalo 46.0759 44.1098 90.1857
UKUPNO OBRADIVO 2820.4272 2534.8273 5355.2545
Livade/pasnjaci 2220.7569 651.9809 2872.7378
UKUPNO 5041.1841 3186.8082 8227.9923

U poredenju sa 2007. kada su nezvani¢ni podaci pokazali da je 829,7 ha oganskog obradivog zem-
ljista, ovo je znacajan rast od 380%.

Sadasnji procenat svake organske biljne proizvodnje je prikazan na slede¢em grafikonu:



Grafik 2 Organska biljna proizvodnja u 2013.
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Na grafikonu 3. je pokazana distribucija organskih useva:

Grafik 3 Organska proizvodnja u 2013
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Vocarstvo ima najveci udeo u ukupnim organskim povrSinama (36.40%), sledi proizvodnja Zitarica
(20.87%), livade i pasnjaci su zastupljeni na 20.46% zemljiSta i povrce se proizvodi na 2.44%.

Na ukupnim povrsinama pod organskom proizvodnjom, visegodiSnje biljke se gaje na 36.40%, a
jednogodiSnje na oko 41.75%. Razliku (21.85%) Cine livade, pasSnjaci, zaparloZeno i neobradeno

zemljiste.




Tabela 3 Struktura organske biljne proizvodnje u 2013.

BILJINA PROIZ-
VODNIJA
Jabuke

3 . Maline

VISEGODISNJE ] d

BILJINE VRSTE vago €
Sljive
Visnje
Ostalo
UKUPNO
Kukuruz

JEDNOGODISNJE  pienica

BILJNE VRSTE .
Soja
UKUPNO
Povrce

OSTALE RATAR-

SKE KULTURE

ZACINSKO |

LEKOVITO BILJE

OSTALO

LIVADE

UKUPNO

ORGANSKA PRO-
IZVODNJA (HA)

328.1615
223.1874
142.7057
169.5727
54.0640
242.2594
1159.9507
53.3152
44.4525
155.9199
253.6876
77.7863
893.3644

105.9285
44.1098
651.9809

3186.8082

U KONVERZUI
(HA)
6.8014
118.5266
1.9525
80.4805
28.2537
88.4109
324.4256
911.6160
223.9912
254.3467
478.3379
28.9796
1915.8863

26.7219
46.0759
2220.7569

5041.1841

UKUPNO (HA)

334.9629
341.714
144.6582
250.0532
82.3177
330.6703
1484.3763
964.9312
268.4437
410.2666
732.0255
106.7659
2809.2507

132.6504
90.1857
2872.7378

8227.9923

U okviru kategorije visegodiSnjih kultura, maline, jabuke i $ljive dominiraju, slede ih viSnje, dunje i
kupine. Zitarice, soja i povrée su najvaznije jednogodisnje kulture koje se gaje. Iako je jagodasto
voce glavni izvozni proizvod, ¢ini se da se poljoprivrednici odlucuju i za druge kulture, uglavnom za
jabuke i Sljive. Prema statistici iz 2012. jabuke, Sljive i maline se proizvode na viSe od 88% sertifi-
kovanih organskih povrSina u Srbiji.

Prema jedinstvenoj bazi trenutno u Srbiji ima oko 1470 zainteresovanih lica, u konverziji i u organ-
skom statusu, 1356 proizvodaca i oko 110 pravnih lica od kojih oko 30 su distributeri i maloproda-

ja.

Ipak, ovaj broj nije konacan s obzirom da neki od poljoprivrednika i/ili pravnih lica nisu u jedin-

stvenoj bazi podataka Ministarstva poljoprivrede.
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Tabela 4 Struktura organskih proizvodaca

U 2012.
U konversziji U organskom UKUPNO
statusu

Pravna lica (preradivaci i izvoznici) 32 53 85
Poljoprivrednici 143 54 197
Poljoprivrednici u kooperativama 278 881 1159
Maloprodaja/distributeri 0 28 28
UKUPNO 453 1016 1469

U 2012, povrsine u konverziji su zauzimale 4255.3094 ha, dok je ovaj broj porastao u 2013. za 15.6
% i sada iznosi 5041.1841 ha, a razlika izmedu 2012. i 2013. ukupno beleZi rast od 30%.

Povrsina pod organskom proizvodnjom se povecala za 34,6 %. U grafiku je dat vizuelni pregled
povrsina.

Grafik 4 Poredenje organskih i povrsina u konverziji u 2012.i 2013.
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Stocarska proizvodnja je data u sledecoj tabeli:

Tabela 5 Struktura organske stocarske proizvodnje
ORGANSKA STOCARSKA PROIZVODNJA U 2013.

Broj jedinica/kosnica Broj jedinica/kosnica Ukupno

(u konverziji) (u organskom statusu)
Goveda 323 1853 2176
Ovce 1238 2793 4031
Svinje 118 57 175
Koze 865 81 946
Perad 28 1362 1390
Magarci 9 12 21
Konji 162 48 210
Pcele 1337 603 1940
Saran 655 0 655
UKUPNO 4735 6809 11544

Procenat udela organskih biljnih kultura je dat u slede¢em grafiku.
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Grafik 5 Struktura biljne proizvodnje prema udelu biljaka u 2013.
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Investicije u organska gazdinstva su male ili uopSte ne postoje, plantaze su uglavnom stare, meha-
nizacija je zastarela, organizovana skladiSta i plastenici su na raspolaganju svakom tre¢em poljo-

privredniku, i zakup zemljista ili zajmovi za nabavku inputa ili mehanizacije praktikuje samo 5-20
% ispitanih poljoprivrednika. Budu¢i investicioni plan je stoga veoma skroman i vezan je za investi-
cije u navodnjavanje koji je ve¢ina vo¢ara oznacila kao veliki nedostatak.

2.2

Regulative i institucionalna pozadina OP

Razvoj organskog sektora u Srbiji je poceo pre viSe od 20 godina prate¢i IFOAM pokret, osnivanjem
prvog udruzenja za organsku proizvodnju Terra’s. Terra’s joS uvek radi na promovisanju organske
proizvodnje i vaZnosti Zivotne sredine sa ostalim NVO u Srbiji.

Kasnije, razvoj je prosao kroz sledece faze:

EU regulativa 2092/ 1991. je objavljena,

prvi zakon o organskoj poljoprivredi u srbiji je usvojen u 2000.,

prva kontrolna organizacija u Srbiji je pocela sa radom u 2003., koju je podrzao Terra's u
kooperaciji sa nemackom kontrolnom organizacijom BCS,

srpski proizvodaci su 2010. po prvi put izlagali na sajmu biofah, ¢ije su ucesce podrzali GIZ,
SIEPA i USAID Agrobizins,

EU regulative 834/2007 i 889/2008 su stupile na snagu,

u 2011. uz podrsku Ministarstva poljoprivrede, su osnovani regionalni centri za organsku
proizvodnju u Selenci, Valjevu, svilajncu, Leskovcu, au 2013.1i u UzZicu,
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B pocetkom 2011. usvojen je novi zakon o organskoj proizvodnji koji je usaglasivan sa EU re-
gulativom.
B akreditovano je 6 kontrolnih organizacija za 2014.
Na slici ispod je predstavljena Sema Ministarstva poljoprivrede i medusobna povezanost i organi-
zacija.

Slika 1 Organzaciona Sema

Ministarstvo
poljoprivrede i zastite
Zivotne sredine

nacior?;rliléc;gféfentne Sektor za agrarnu Poljoprivredna Poljoprivredne
laboratorije politiku inspekcija strugne sluzbe

Grupa za unapredenje
Odeljenje za organsku kvaliteta
proizvodnju poljoprivrednih
proizvoda i hrane

Grupa za organsku

. > 34 Sirom Srbije
inspekciju

Komunikacija sa

kontrolnim .
Savetnici za

organizacijama,
zainteresovanim
stranama, pracéenje i
ovlascivanje operacija
u sertifikacionom
postupku

Savetnik za
unapredenje organske
proizvodnje

Inspektori za organsku
proizvodnju

Kontrolisanje i
proveravanje
kontrolnih
organizacija i
operatora u konverziji

poljoprivredu uopste,
nepostojanje usko
specijalizovanih za

organsku proizvodnju

Pracdenje i savetovanje
registrovanih
gazdinstava i pravnih
lica

i organskom statusu

Srbija je pocela primenu organskih principa pre nego $to je usvojen Zakon o organskoj proizvodnji
u 2000. Od 2006-2010. organska proizvodnja se zasnivala na Zakonu o organskoj proizvodniji i
organskim proizvodima. Ovaj zakon i njegova podzakonska akta su detaljno regulisala sva pitanja
vezana za proizvodnju, preradu, skladistenje, transport, trgovinu i oznacavanje organskih proizvo-
da.

Novi Zakon o organskoj proizvodnji je donesen 1. januara 2011. (SluZbeni glasnik RS, br.30/10). Taj
novi Zakon je pripreman u skladu sa regulativama EU 889/2008 1 834/2007. Bez obzira na sve,
Srbija se ne nalazi na listi trec¢ih zemalja i pre pristupanja EU ¢e morati usaglasiti sve zakonodavne
okvire vezane za zdravlje i bezbednost hrane sa svim tackama EU okvira.

Novi zakon o organskoj proizvodnji zamenio je Pravilnike o metodama organske biljne proizvodnje
i o sakupljanju divljih biljnih i Zivotinjskih vrsta iz prirodnih staniSta metodom organske proizvod-
nje (2009.), Pravilnik o metodama organske stocarske proizvodnje (2002.), Pravilnik o tehnoloSkim

13



postupcima u preradi proizvoda dobijenih metodama organske proizvodnje, nacinu ciS¢enje i
sredstvima za ciS¢enje tehnoloskim linija, dozovljenim sastojcima, aditivima i pomo¢nim supstan-
cama u preradi namirnica (2009.), Pravilnik o pakovanju, skladiStenju i prevozu organskih proiz-
voda (2006.), Pravilnik o uslovima i nac¢inu prometa organskim proizvodima (2008.), Pravilnik o
izgledu znaka i nacionalnog znaka organskih proizvoda (2006.), Pravilnik o uslovima koje treba da
ispuni pravno lice koje izdaje sertifikat, odnosno resertifikat za organske proizvode i o nacinu
njihovog izdavanja (2006.), Pravilnik o nacinu vodenju evidencije i sadrzini izveStaju na osnovu
kojih se vodi evidencija u organskoj proizvodnji (2008.).

Nacionalni akcioni plan o organskoj proizvodnji je prvi put uraden u 2009. za period od 2010-2013.
posle cega je usledilo formiranje Odeljenja za organsku poljoprivredu u okviru Ministarstva poljo-
privrede, priprema novog zakona i priprema za ulazak na listu ¢lanica tre¢ih zemalja.

U jesen 2012. MPZZS je pocelo sa pripremama za rad na programu za period od 2014-2020. koji bi
bio u skladu sa EU ruralnom politikom. U martu 2012. kada je Srbija postala zemlja kandidat za
ulazak u EU, istovremeno je dobijena moguénost pristupanju IPA fondovima komponente V - za
ruralni razvoj. To su takozvani IPARD fondovi gde je organska poljoprivreda jedna od mera u okvi-
ru IPARD programa. Ipak do sredine 2014. malo toga je uradeno da pripremi zemlju za EU fondove
i implementaciju pete komponente [PA.

Nacionalni akcioni plan je jo§ uvek u procesu usvajanja.
U novom Zakonu iz 2011. Odeljenju za organsku proizvodnju delegirani su slede¢i zadaci:

B autorizacija kontrolnih organizacija (KO) u Srbiji za poslove kontrole i sertifikacije,

B azuriranje liste ovla$¢enih kontrolnih organizacija i objavljivanje istih u SluZbenom glasni-
ku,

B  davanje kodova ovlas¢enim kontrolnim organizacijama,

B vodenje podataka o proizvodacima, povrSinama pod organskom proizvodnjom, povrSinama
pod samoniklim biljem, podacima o zZivotinjama, izdatim sertifikatima, proizvodnji semena i
sadnog materijala, izvozu, uvozu....

B odrzavanje i povlaCenje ovlaS¢enja kontrolnim organizacijama ako nisu ispunile uslove
predvidene zakonom.

Srbija trenutno ima 6 ovlas¢enih sertifikacionih tela za 2014:

B Control Union Danube, Beograd,
Ecocert Balkan, Beograd,
EtkoPanonija, Novi Sad,

Organic Control System, Subotica,
Suolo e Salute, Beograd,

TMS CEE, Beograd.

Broj ovlaséenih kontrolnih organizacija nije uvek isti i osim Ecocert-a koji sertifikuje velike prera-
divace u zemlji, za neke kontrolne organizacije troSkovi vodenja kancelarije samo za poslove
organske kontrole i sertifikacije su preveliki da bi se KO samo time bavile. Istina je da Srbija ima
velike mogucénosti, ipak je zemlja u razvoju i po broju organskih operatera i po organskoj povrsini.
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Slika 2 Medusobni odnosi u procesu organske proizvodnje

Akreditaciono
telo Srbije

Odeljenje za
organsku poljop-
rivredu MPZZS

Ovlasc¢ene
kontrolne
organizacije

Operateri

Grupa za
inspekciju
organske

proizvodnje

Sve ovlasc¢ene kontrolne organizacije su akreditovane prema SRPS EN 45011 standardu od strane
srpskog akreditacionog tela (ATS), koji je sada zamenio SRPS/ISO 17065:2013 po kojem ¢e sve KO
morati biti akreditovane do 2015. Pored sakupljanja podataka o povrsinama, koli¢inama i uvoznoj
dokumentaciji OOP prati izvoz organskih proizvoda u saradnji sa Ministarstvom za finansije
(Upravom carina). U dole prikazanoj Semi su pokazane veze izmedu kontrolnih organizacija i rele-
vantnih aktera (Slika 2).

Podsticaji za organsku poljoprivredu su odredeni Uredbom MPZZS. Ministarstvo poljoprivrede je u
2005. prvi put finansijski podrzalo organske proizvodece kroz subvencionisanje sertifikacionih
troSkova. Do tog perioda Zakon nije bio usvojen niti su bile prisutne u Srbiji kontrolne organizacije.
Jedno udruzenje se prijavilo i dobilo subvencije u iznosu od 224.000 dinara. Godinu dana kasnije, u
2006. aplikanti su dobili 1.898.005 dinara ukupno za period konverzije, sertifikaciju, promociju i
zastitu lokalno proizvedenih organskih proizvoda, edukaciju proizvodaca, demo farme i ostalo.

U 2007. i 2008. pravni okvir ukljucivao je subvencionisanje perioda konverzije. Zahvaljuju¢i zva-
ni¢noj protuzbi upucenoj od strane inspekcije u 2007. u kojoj se navodi da je kontrolna organizacija
uklju¢ena u potpisivanje ugovora sa proizvodacima i izdavanje sertifikata pre dobijanja ovlaS¢enja
od Ministarstva i zbog nepotpune dokumentacije koju su proizvodaci podneli, odobren je zahtev
samo jednom podnosiocu u iznosu od 22.496 dinara.
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Sva registrovana gazdinstva i pravna lica su mogla da se prijave za dobijanje subvencija.

Tokom proteklog perioda organski proizvodaci se nisu mogli osloniti na subvencije zbog njihove
nedoslednosti i nekontinuiteta u davanja. Nije postojala ni Cista vizija niti smernice unutar drzave
koje bi mogle proizvodacima pruZiti oslonac i dati moguénost da planove prave u skladu sa tim.

U 2011. subvencije su davane fizickim licama/gazdinstvima, pravnim licima, zadrugama, proizvo-
dacima, obrazovnim institutcijama u skladu sa povrSinom u konverziji i to:

1) 36.000 dinara/ha za ratarsku proizvodniju,

2) 50.400 dinara/ha za povrtarsku proizvodnju,

3) 64.800 dinara/ha za vocarsku i vinogradarsku proizvodnju,
4) 21.600 dinara/grlu krupne stoke za najmanje 4 grla,

5) 7.200 dinara/grlu sitne stoke za najmanje 10 grla,

6) 720 dinara/jedinici Zivine za najmanje 100 jedinki,

7) 2.800 dinara/ko$nici za najmanje 30 ko$nica.

Podsticaji za fizicka lica, gazdinstva, pravna lica, proizvodace, zadruge, obrazovne institucije u
organskom statusu i to:

1) 30.000 dinara/ha za ratarsku proizvodnju,

2) 42.000 dinara/ha za povrtarsku proizvodnju,

3) 54.000 dinara/ha vocarsku i vinogradarsku proizvodnju,
4) 18.000 dinara/ krupne stoke za najmanje 4 grla,

5) dinara/ sitne stoke za najmanje 10 grla,

6) 600 dinara/ jedinici Zivine za najmanje 100 jedinki,

7) 2.400 dinara/ ko3nici za najmanje 30 koSnica.

Trenutno se proizvodaci mogu osloniti na 34 poljoprivredne strucne sluzbe gde je zaposleno 235
savetodavaca. Poljoprivredne strucne sluzbe se nalaze pod nadlezno$¢éu Ministarstva poljoprivrede,
Vlade Srbije i Pokrajinskog sekreterijata za poljoprivredu, vodoprivredu i Sumarstvo.

Niko od savetodavaca nije usko specijalizovan za organsku proizvodnju jer je organska proizvodnja
tek jedan deo usluga koje pruZzaju na terenu.

Privatne kompanije su takode prisutne kao pruzaoci savetodavnih usluga u organskom sektoru i
usluge pruZaju na osnovu ugovornih obaveza.

Gazdinstva koja se bave organskom proizvodnjom imaju organsku proizvodnju kao jedini oblik
proizvodnje ili uz nju imaju i konvencionalnu proizvodnju. U oba slucaja organski proizvodi su
namenjeni trziStu. Stoga bi podrska drzave trebala pratiti potraznju i trendove na trzistu.

Sto se ti¢e organskih inputa poput semena, sadnog materijala, sredstava za zastitu itd. oni retko
mogu pronadi na trziStu, a ¢ak i kada se pronadu, njihove koli¢ine su ogranicene. Drugi problem je
lista registrovanih vrsta i sorti dozvoljenih za uvoz $to ponekad moze predstavljati ogranicavajuci
faktor tokom uvoza organskog semena koje ne moZe da se uveze ukoliko se ne nalazi na listi. Do-
maca organska semena su losijeg kvaliteta i/ili je sortiment vrlo skroman. Isto vazi i za sadni mate-
rijal koji je teSko naci u Srbiji. Takode, poljoprivrednici ne znaju gde bi mogli kupiti proizvode koji
su dostupni na srpskom trzistu.

U Srbiji svaki drugi poljoprivrednik drzi stoku, i to svega nekolicinu, svakako nedovoljno da se
stajnjakom sa gazdinstva obezbede hranjiva za 5-6 ha zemlje (koliko ima 60% poljoprivrednika).
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Oplemenjivaci zemljiSta i sredstva za ishranu bilja se mogu na¢i na trziStu ali po prilicno viskim
cenama, i ostaje pitanje isplativosti nabavke takvih sredstava. (izvor: GIZ studija).

Proizvodaci se tokom zastite biljaka oslanjaju na proizvode na bazi bakra i sumpora, ili na biljne
¢ajeve koje sami pripremaju na svojim gazdinstvima. Cajevi se pripremaju od belog luka, koprive ili
neke druge biljke koja se je pokazala dobrom u organskoj zastiti bilja. Nedostatak organskih zastit-
nih preparata je naj¢eS¢a pretnja novim organskim proizvodacima, nemoguénost adekvatnog treti-
ranja u slucaju pojave bolseti je ogranic¢avajuci faktor za mnoge poljoprivrednike koji razmisljaju da
udu u OP. U skladu sa tim se i broj organskih proizvodaca slabo povecéava. Sa druge strane organski
proizvodaci nisu voljni da dele pozitivne prakse ili mere borbe koje su se pokazale kao dobre sa
drugim poljoprivrednicima. Transfer znanja izmedu poljoprivrednika je ogranicen i Cesto se proiz-
vodaci osecaju ugrozeni od strane konkurencije.
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3.METODOLOGIJA ISTRAZIVANJA

Cilj istrazivanja je bio:

1) da se istraze i identifikuju kapaciteti u okviru grupa poljoprivrednika, preradivaca, organi-
zacija i drzavnih predstavnika u okviru OS,

2) da se istraze i identifikuju glavne pitanja i potrebe u razvijanju kapaciteta unutar odabranih
regiona,

3) dase istrazi lanac vrednosti za svaki regionalni organski proizvod,

4) da se ispitaju postojedi tipovi veza u okviru OS,

5) dase istrazi trziSte i trziSni kanali,

6) da se identifikuju preradni kapaciteti i naj¢esc¢i vid prerade,

7) da se istraze potrebe za obukama i treninzima za razlic¢ite organske aktere,

8) da se daju preporuke za unapredivanje sistema izgradnje kapaciteta.

Metodologija koriséena u ovoj studiji je zasnovana na:

1) fokusu cilja istrazivanja. Prema njemu je izabran:
e pristup,
o metode prikupljanja podataka,
e metode analize podataka.
2) Tipoviiizvori informacija potrebnih i dostupnih,
3) Dostupnost izvora informacija (zvani¢ni podaci, dostupni podaci, licne informacije i kontak-
ti, iskustvo sa terena...),
4) Vreme za prikupljanje podataka.

Fokus istrazivanja su gazdinstva i pravna lica u 4 odabrana regiona u Srbiji. Posle revizije dostup-
nih sekundarnih podataka, baze podataka Ministarstva poljoprivrede, konsultovanja literature i
publikacija iz organskog sektora, web sajtova, informacija dobijenih od razli¢itih udruzenja iz ovog
sektora u Srbiji, je izabran pristup metodologiji. Nakon Sto je izabran broj proizvodaca i tipovi
odabranih regionalnih proizvoda istrazivanje je bilo suzZeno na specificne kategorije gazdinstava i
regionalne specificne proizvode. Istrazivanje je sprovedeno na Cetiri odabrana regiona sa proizvo-
dacima (fizicka i pravna lica) i 4 odabrana organska proizvoda. U Vojvodini organski povrtari su
poseceni, u zapadnoj Srbiji su poseéeni proizvodaci jagodastog voéa (maline i kupine), u juznoj
Srbiji su poseceni proizvodaci kosticavog voca (Sljiva i viSanja), a u jugoistoc¢noj Srbiji su intervjui-
sani stocari.

Metode prikupljanja podataka su se zasnivale na sekundarnim podacima kako bi se dobio kvantita-
tivan pregled broja proizvodaca koji posluju sa regionalnim proizvodima i njihova procentualna
zastupljenost u ukupnom broju organskih operatera u izabranom regionu. Ovi kvantitativni rezul-
tati daju uvid u strukturu i u povrsSnu analizu sektora, za temeljnije istrazivanje kvalitativni metodi
su se primenili. Kvalitativni metodi su trebali da obezbede odgovore na zajednicke probleme sa
kojima se operateri suocavaju posmatrano iz razli¢itih perspektiva, (perpektiva poljoprivrednika,
preradivaca, kontrolnih organizacija, distributera...) i sa kojima se je mogla uraditi triangulacija
podataka.
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[zabrane metode analiza podataka su:

1) sekundarni podaci poput konsultacije literature, informacije iz NVO sektora, Ministarstva
poljoprivrede, GIZ, itd.
2) intervjui na terenu:

a. polu-strukturirani lice u lice intervjui, gde pripremljena pitanja dozvoljavaju malo
fleksibilnosti prilikom intervjuisanja,

b. fokus grupa kada je potrebno racionalno upotrebiti vreme,

c. posmatranje ucesnika kada to okolnosti dozvoljavaju. Planom je predvideno da ve-
¢ina intervjua bude tokom zimskog perioda zbog manjeg obima posla poljoprivred-
nika u ovo doba godine.

3) upitnici na terenu:

a. upitnici koje popunjavaju sami ucesnici u kombinaciji sa intervjuima gde Ce se na
neka pitanja ponuditi viSe odgovora za zaokruZivanje ili ¢e se zahtevati jednostavne
informacije poput imena, lokacije, itd.

Problemi kod ovih metoda su uglavnom dostupnost vremena ucesnika i njihova spremnost na
saradnju i odgovaranje na osetljiva pitanja. Ipak, ve¢ina operatera su bili pristupacni i kooperativni.
Nadalje, pre samog pocetka istrazivanja zaklju¢eno je da odgovori tipa da/ne kao i Stikliranje odgo-
vora nece sluziti svrsi. Kako bi se ustedelo na vremenu tokom intervjua ostala je opcija da se uce-
snicima procitaju pitanja gde ¢e anketirana lica mo¢i odabrati neki od ponudenih odgovora i obez-
bediti informacije na jednostavna pitanja vezana za licne informacije. A kada je bilo potrebno u¢i u
sustinu pitanja, kao kada je trazen podatak o postoje¢im kapacitetima, izazovima, potrebama za
obukama, praksa je bila da im se postave otvorena pitanja.

Polu-strukturirani intervju su se odvijali nakon dobijanja prve informacije kako bi se dobili kvalita-
tivni podaci na pitanja vezana za probleme na terenu, njihov odnos sa drugim proizvodacima i
akterima u OS, obrazovanjem iz OP, trZistu, itd. 80% poljoprivrednika je bilo intervjuisano pojedi-
nacno na svojim gazdinstvima, pijacama, kancelarijama, seminarima, u nekim sluc¢ajevima su orga-
nizovani intervjui fokusnih grupa jer je lokalna rasprostranjenost poljoprivrednika onemogucila
intervjuisanje na mestu, sa druge strane to bi iziskivalo dosta resursa da se poseti svaki ucesnik, pri
¢emu bi ostali isti. Stoga su poljoprivrednici u jugoisto¢noj Srbiji okupljeni na jednom mestu i svako
od njih pojedinacno intervjuisan. Ispitivani ucesnici su pokazali veliko interesovanje za ovakav tip
istrazivanja. Svi su bili kooperativni i spremni da daju iskren odgovor i svoj pogled na glavna pita-
nja vezana za organsku proizvodnju u regionu. Poljoprivrednici su ve¢ bili poznati jedni drugima i
tokom intervjua su se osecali prijatno u drustvu i aktivno uc€estvovali u intevjuisanju i ohrabrivali
su jedni druge u davanju otvorenih i sopstvenih pogleda i misljenja. Zbog strukture i specifi¢nosti
pojedinih pitanja svaki od njih je morao da bude dodatno intervjuisan. U ostala tri regiona je koris-
ten individualan pristup.

Za potrebe istraZzivanja su uradeni intervjui u svakom od odabranih regiona, 5-8 intervjua sa sva-
kom grupom aktera. Za ovo istrazivanje je pripremeljen set pitanja sa ciljem da se oceni situacija na
gazdinstvima vezana za povrSine pod organskom proizvodnjom, strukturom i veli¢inom gazdinstva,
godinama starosti, obrazovanjem, izvorom organskih inputa, razmisljanjima poljoprivrednika,
uobicajenim problemima u proizvodnji, trZziSnim moguénostima, preprekama i buduéim planovima
razvoja. Broj i struktura pitanja zahtevala je najmanje 1-2 sata provedenih sa svakim od anketira-
nih lica. Naravno, ovo ne bi bilo moguce izvesti tokom perioda vegetacije, pa ¢ak i tokom zimskog
perioda je ispitiva¢ morao biti vrlo pazljiv sa dogovaranjem intervjua i paziti na vreme i odabrati
najbolji pristup ucesnicima. Kao najbolji pristup se pokazao dolazak u posetu sa lokalno poznatom
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osobom (inzenjerom, konsultantom, savetnikom, itd.) kada su poljoprivrednici imali viSe poverenja
u istraZivanje i njegovu svrhu. Anketirani su nevoljno popunjavali upitnik, viSe im je odgovarala
opcija usmenog odgovaranja kada je anketar beleZio odgovore u upitniku. Sa druge strane to je
otvorilo moguénost dobijanja Sirih odgovora nego Sto bi to inace bio slucaj.

Istrazivanje je pokrilo 34 individualna poljoprivrednika (predstavnika svake tipi¢ne grupe poljo-
privrednika), 4 preradivaca, 2 kontrolne organizacije, 1 Institut za povrtarstvo i 1 udruzenje organ-
skih poljoprivrednika, 1 poljoprivrednu stru¢nu sluzbu, 2 NVO, nekoliko poljoprivrednih apoteka.
Rezultati treba da odraZavaju trenutnu situaciju u regionu u pogledu organske proizvodnje ali i
probleme sa kojima se ovi proizvodaci nose.

Tabela 6 Lista pitanja pokrivenih istraZivanjem

Lista najvaznijih pitanja i podrucja neophodnih za adekvatnu ocenu OS je pripremljena. Skoro svi
akteri su posebno ispitani o sopstvenim kapacitetima, izazovima i budu¢em razvoju kao Sto je to
predstavljeno u tabeli podrucja istrazivanja.

CILINA GRUPA PODRUCIJA POKRIVENA UPITNIKOM
Poljoprivrednici struktura gazdinstva
profil poljoprivrednika
kapaciteti gazdinstva
post Zetvene operacije i prerada
trzisni kanali
potrebe za obukom
izazovi u proizvodniji i plasmanu
bududi planovi
odnosi izmedu razli¢itih zainteresovanih aktera (MPZZS, poljopri-
vrednika, NVO...)
isplativost proizvodnje
Preradivaci profil preradivaca
kapaciteti preradivaca
interni sistem kontrole i mere procene rizika
trziSna orijentacija
potrebe za obukom
izazovi u OS
bududi razvoj
odnosi izmedu poljoprivrednika, kontrolnih organizacija i predstav-
nika drzavnih organa
NVO sektor profil i kapaciteti NVO sektora
polje delovanja
odnosi izmedu drugih NVO i individualnih poljoprivrednika

Kontrolne organizacije profil kontrolnih organizacija
saradnja sa drzavnim organima, NVO sektorom i ATS-om
Proizvodaci organskih inputa struktura i kapacitet

trzisni kanali

potrebe za obukom
izazovi i potrebe

saradnja sa proizvodac¢ima

Selekcija anketiranih je uradena prema strukturi gazdinstva- glavnim fokusom proizvodnje na
imanju, lokacijom, pristupacnosti - nisu svi bili voljni da ucestvuju u anketi. U regionima gde je
najrazvijeniji odnos poslovanja kooperativa, bilo je mnogo lakSe izabrati poljoprivrednike jer su svi
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u istom polaZaju u pogledu pristupa trzistu, proizvodnoj tehnologiji, problemima i izazovima pri-
sutnim u regionu. U Vojvodini i jugoisto¢noj Srbiji su obuhvaceni proizvodaci u organskom statusu,
proizvodaci regionalnih orgaskih proizvoda, gde su cela gazdinstva u organskom statusu ili njihov
samo deo, orijentisani ka trzistu. Zbog malog broja takvih, pokusao se odabrati uzorak koji bi bio
Sto reprezentativniji.

Vreme predvideno za ovo istrazivanje je bilo od decembra do pocetka februara. Nazalost, Srbija je
tokom zime pretrpela ozbiljne snezne padavine u skoro celoj drzavi $to je sprecilo istrazivanje na
terenu. Do pocetka marta su bili zavrSeni intervjui i njihova analiza i zapocela je triangulacija.

Posle sakupljanja podataka, usledila je njihova traingulacija i analiza koriS¢enjem velikog broja
tehnika analiziranja. Gde je to bilo moguce podaci su analizirani pomocu statisti¢kih testova. [pak
vecina informacija je kvalitativna, i kao takva uneta u formate, kategorisana i analizirana kako bi se
sumirali nalazi. Rezultati su kasnije koris¢eni za pisanje zakljucka i preporuka.

3.1 Selekcija tipicnog gazdinstva

Tipi¢no gazdinstvo predstavlja znacajan udeo sli¢nih gazdinstava u regionu selekcionisanih eprema
veli¢ini, aktivnostima na gazdinstvu, upotrebi zemlji$ta, proizvodnim sistemima i organizaciji rada.
Dostupni statisticki podaci i Sto je jo$ vaznije, sud eksperta je koriséen da definise tipi¢no gazdin-
stvo. Tipi¢na gazdinstva nisu reprezentativna u statistickom smislu, ali moraju predstavljati u celini
znacajan udeo gazdinstva u zemlji. Broj tipi¢nih gazdinstava koji se odreduju u zemlji zavisi od
specificnih karakteristika zemlje, raznolikosti gazdinstva i regionalnoj varijabilanosti.

lako postoji svest da tipi¢no gazdinstvo nikada nece biti reprezentativno u onom pravom statistic-
kom smislu, no ako postoji onda je vredan prilog zvani¢nim statistickim podacima o gazdinstvima.
Ukljucivanje poljoprivrednika i savetodavaca u proces selekcije tipicnog gazdinstva i njegova pro-
cena uticaja na promene u zakonodavstvu, daje realisti¢ne rezultate koji su blizu stvarnoj situaciji u
organskoj poljoprivredi.

Organska gazdinstva uglavnom imaju raznovrsnije aktinosti i proizvodnje u odnosu na konvencio-
nalna i predstavljaju vecu raznolikost poljoprivrednih sistema. Prema opisanoj metodoloskoj pro-
ceni selekcioni kriterijumi za identifikaciju tipicnog organskog gazdinstva su bili:

regionalna distribucija organske poljoprivrede,
veli€ina gazdinstva,

glavni proizvodi, glavne aktivnosti na gazdinstvu,
proizvodni sistem,

pravna forma,

B  marketinski kanali.

Identifikacija tipi¢nog gazdinstva je lakSe kada je broj organskih gazdinstava veliki, jer je tad vero-
vatnije da postoje regionalni centri gazdinstava istog tipa ili sli¢cne strukture. U mladom organskom
sektoru, sa amlim brojem gazdinstava, skoro svako gazdinstvo je razlicito otezavajuéi svrstavanje u
kategorije.

Onda kada se odabralo organsko gazdinstvo, odabralo se i jedno reprezentativno gazdinstvo za
svaki tip grupe sa karakteristikama bliskim parametrima postavljenim za selekciju tipi¢nog gazdin-
stva. Tokom opSirnog procesa intervjuisanja (jedan ili dva sata po osobi) citav niz fizickih i eko-
nomskih podataka je sakupljen.

Selektovana gazdinstva su morala da ispune sledece zahteve:
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B dabude u organskom statusu
B daje povrSina veca od hektara,
B da ga vode poljoprivrednici sa najmanje tri godine iskustva u organskoj poljoprivredi.

Poljoprivrednici/upravnici imanja su morala biti sposobna da odgovore na konkretna pitanja u vezi
sa proizvodnjom i povrSinama svojih imanja i da imaju interes za istrazivacku aktivnost. Knjigo-
vodstveni podaci se koriste da nadomeste informacije dobijene tokom intervjua.

U slucaju drugih aktera (kontrolne organizacije, preradivaci, trgovci, maloprodaja) intervjuima je
pokriven veci deo njih s obzirom na njihov mali broj. Selekcija intervjuisanih zainteresovanih lica je
zasnovana na preporukama ostalih aktera - ,metod snowball®.

SELEKCIJA TIPICNOG GAZDINSTVA

Cetiri izabrana regiona - Vojvodina, Zapadna Srbija, JuZna Srbija i Jugoisto¢na Srbija su obeleZene u
donjoj mapi:

Slika 3 Izabrani regioni

Vojvodina

Zapadna Srbija

Jugoistocna
Srbija

U svakom od izabranih regiona tipi¢no gazdinstvo je izabrano prema postavljenim kriterijumima i
njihovoj procentualnoj zastupljenosti u regionu.

Na grafiku dole je pokazana distribucija organskih poljoprivrednika u regionu.
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Grafik 6 Broj organskih operatera prema regionima
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Prema postavljenim parametrima za selekciju tipi¢nog gazdinstva i odabranog regionalnog proiz-
voda sledeca tipi¢na gazdinstva su:

1. U VOJVODINI

Mali poljoprivrednik je tipi¢an proizvodac organskog povr¢a, prose¢na velic¢ina gazdinstva je izme-
du 5-10 ha, gazdinstvo je potpuno organsko i trzi$no orijentisano. Tipi¢an organski poljoprivrednik
je poceo sa organskom proizvodnjom pre 10 godina i vodi ga kao porodi¢an posao.

Tipi¢no gazdinstvo u Vojvodini vodi porodica i uglavnom jedini izvor prihoda dolazi iz organske
aktivnosti. 75% gazdinstava je u potpunosti u orgnanskom statusu. Mali poljoprivrednici su proiz-
vodaci povréa na otvorenom i stoga snabdevaju trziSte tokom sezone. Njihovi proizvodi imaju
sezonski karakter i manjih su kolic¢ina te se zato uglavnom prodaju na zelenim pijacama ili super-
marketima u Beogradu i Novom Sadu.

Sa druge strane, poljoprivrednici mogu prodati svoje koli¢ine organskim preradivac¢ima povréa u
regionu. Ali ¢ak i ako bi njihov celokupan prinos uzeo preradivac, Sto u stvari znaci da bi se oni
mogli fokusirati samo na proizvodni ciklus i sac¢uvati resurse koje bi inace iskoristili za istrazivanje
trziSta, poljoprivrednici su i dalje podozrivi prema poslovnim predlozima lokalnih preradivaca.
Razlog za to lezi u ¢injenici da se njihovi organski proizvodi lako prodaju za gotovinu na pijacama i
to za cenu koja je najmanje dva puta veca od one koju preradivaci nude.

Stavise, postoje moguénosti za preradu organskih sirovina u Vojvodini. Organska prerada, mlevenje
i finalizacija krajnjeg proizvoda moze da se uradi u jednoj od 7 ve¢ih preradnih kompanija ili u
mlinovima manjeg kapaciteta. Veéi preradni kapaciteti u regionu imaju svoju proizvodnju i stalno
traze dobre, organske sirovine. Kompanije poput Repro trade, Galus doo, Suncokret doo, Zdravo
Organic, Ekorporacija (podaci iz 2012) su glavni preradivaci u sektoru.

Tipi¢no gazdinstvo u Vojvodini je porodi¢no gazdinstvo gde je glavni proizvod povrce. Kako je
povrsina tipi¢nog gazdinstva mala i/ili ograniCena, organsko povrée je najvredniji proizvod - brzo
vraca uloZeni novac, poljoprivrednici mogu da ih prodaju na gradskim pijacama (ne postoji potreba
za dodatnim troskovima za izgradnju nekih vrsta prodavnica) za gotovinu, i cena je dovoljno velika
da pokrije sve troskove i obezbedi prihode za porodicu. Svi poljoprivrednici su se slozili da je cena
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organskog povréa dovoljan razlog za otpocinjanje i razvijanje njihovih gazdinstava. Povrtarstvo na
ovim gazdinstvima treba razmotriti kao buduéi porodi¢an posao za buduce proizvodace i poljopri-
vrednike sa malim povrSinama.

2. U ZAPADNOIJ SRBUI

U zapadnoj Srbiji - tipi¢no gazdinstvo je meSovito porodi¢no gazdinstvo gde poljoprivrednici drze
stoku i organsko voce. Stoka se drZi u ekstenzivnim uslovima, a najvazniji organski proizvod je
jagodasto voce - maline i kupine. Oko 60% svih organskih poljoprivrednika se nalazi u zapadnoj
Srbiji i oni su proizvodaci organskog jagodastog voc¢a. Prose¢no gazdinstvo ima manje od 20 ha, i u
proseku 60% gazdinstva se koristi, dok je 40% pod Sumama, pasSnjacima, livadama ili se ne obradu-
je. Povrsina pod organskim jag. voéem je mala, ipak i proizvodnja na manjim parcelama obezbeduje
dobar prihod jer je cena ovog voéa visoka i nagradujuca za poljoprivrednike. Glavni prihod dolazi
od prodaje drva za ogrev i organskih plodova.

Tipi¢no gazdinstvo u zapadnoj Srbiji je delimi¢no u organskom statusu, stoka i ratarske kulture su u
konvencionalnom statusu. To je uglavnom zbog odnosa koji poljoprivrednici imaju sa kupcima u
regionu. Naime ovi poljoprivrednici su deo kooperative sa preradivacima koji sertifikuju; preraduju
i plasiraju vo¢e nakon berbe. 100% gazdinstava nije pristurno na trziStu sa svojim organskim
vocem i celokupan prinos predaju ugovornoj strani. Poljoprivrednici ostvaruju dobit iz ovog odno-
sa jer oni dobijaju dobru cenu za prinos, a rizik bavljenja svezim i osetljivim plodovima snosi pre-
radivac.

Preradivaci/hladnjace u podrucju poput Zadrugara, Berry Frost-a i Frikosa sklapaju ugovorne
obaveze sa poljoprivrednicima gde se obavezuju da ¢e preuzeti celokupan prinos. Cena se uglav-
nom unapred odreduje po ugovoru ili se racuna 20% premijum cena na trziSnu cenu knovencional-
nog voca u trenutku branja plodova. Sa druge strane poljoprivrednici investiraju malo resursa u
svoje zasade. Inputi koje koriste u proizvodnji uglavnom poticu sa gazdinstva poput stajnjaka, dok
sredstva za zastitu bilja obezbeduje ugovorna strana/preradivac. Svaki poljoprivrednik se nalazi u
sistemu interne kontrole kompanije kao i koli¢ina isporuéenih koli¢ina i isporucenih i upotrebljenih
sredstava za zastitu bilja. Na kraju svake godine preradiva¢ nadoknaduje troSkove koje je imao za
kupovinu sredstava za zastitu bilja za poljoprivrednike. Ovo se uglavnom deSava tokom zimskog
perioda kada poljoprivrednici nemaju toliko izdataka.

Operacije posle berbe i plasman na trziste za ove poljoprivrednike nije pitanje, oni ubrane plodove
predaju ugovornoj strani. Pa ¢ak i gajbice za berbu obezbeduje preradivac. Nakon Zetve se plodovi
predaju hladnjaCama na doradu - sortiranje, zamrzavanje i pakovanje.

3. U JUZNOJ SRBUI

U juznoj Srbiji tipi¢no gazdinstvo je slitno onom u zapadnoj Srbiji. Poljoprivrednici su razvili isti
koncept odnosa organske kooperative. Vise od 70% poljoprivrednika u zemlji praktikuje ovaj tip
kooperacije, dok je 30% od ovog ukupnog broja organskih poljoprivrednika u ovom regionu i pro-
izvodi organsko kosticavo voce. Glavni proizvod su visnje i Sljive. Poljoprivrednici su organski
vocari i njihova gazdinstva su delimicno u organskom statusu, Sto znaci da iako mogu primenjivati
organske principe, pod sertifikacijom se nalaze povrsine na kojima se gaji kosti¢avo voce - Sljive i
visnje - to jest povrSine pod plodovima za koje su poljoprivrednici i preradivaci postigli sporazum o
kontroli i otkupu. Svaki poljoprivrednik drzi stoku u ekstenzivnim uslovima i to predstavlja dobar
input za dubrenje, stajnjak poreklom sa gazdinstva. Sredstva za zaStitu bilja obezbeduje ugovorac.
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NajvaZnije organsko veoce je Sljiva koja se proizvodi na 86% povrsina i koju proizvodi 65% poljo-
privrednika. Sljive se doraduju, i zamrznute ili su$ene prodaju na trzistu EU. Preradivaci poput Midi
Organika i Lion Foods (Den Juro Organic) prave ugovore o internom sistemu kontrole i nosioci su
sertifikacije.

4. U JUGOISTOCNOJ SRBUJI

Planinski region jugoisto¢ne Srbije je idealan za stocarstvo. Kao manje razvijen region sa zemljis-
tem slabije plodnosti, ovde je skoro otpocela organska stocarska proizvodnja. [ako jo$ uvek u kon-
verziji, 1526 grla stoke pase na 251 ha livada (podaci iz 2012). 64% poljoprivrednika je uklju¢eno u
stocarstvo.

Tipi¢no organsko gazdinstvo je stocarska farma u organskom statusu sa vise od 10 ha zemljista.
Tipican regionalni proizvod su mlec¢ne preradevine poput sira pravljenog od kravljeg i ov¢jeg mle-
ka.

Specifitnost regiona su autohotone rase poput BuSe i Pramenke koje se mogu koristiti i za proiz-
vodnju mesa. Divlja, nenaseljena priroda, obilje pasnjaka i nezagaden habitat bi lako mogao pruziti
staniSte hiljadama grla stoke u ovom momentu. Ova $ansa se treba iskoristiti posebno sada kada su
poljoprivrednici usli u organski status i svesni su prednosti koje organska sertifikacija donosi.
Prirodno, blizina i tesne tradicionalne veze i trgovacki odnosi sa Bugarskom je prednost za poljo-
privrednike. Veéina ih govori bugarski, te se jezik stoga ne moZe smatrati preprekom u trazenju
plasmana s druge strane granice.
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4. REZULTATI ISTRAZIVANJA: OCENA POTREBA ZA
IZGRADNJOM KAPACITETA

4.1 Situacija organskih proizvodaca u Srbiji

Nedavnu studija o organskom sektoru je uradio GIZ 2010. sa ciljem istrazivanja organskih gazdin-
stava i sakupljanja podataka o tipicnom srpskom organskom poljoprivredniku. Istrazivanje je
pokrilo 140 poljoprivrednih gazdinstava koja se bave organskom proizvodnjom. ViSe od 60%
posecenih gazdinstava obraduje manje od 6 ha dok 25% ima od 10-20 ha. 15% organskih gazdin-
stava obraduje povrSinu od 6-10 ha. Ovakve povrSine se vode uglavnom kao porodican posao, i
svako drugo gazdinstvo unjmljuje sezonsku radnu snagu.

Selekcija useva zavisi od veliCine gazdinstva. Gazdinstva koja obraduju vise od 20 ha uzgajaju Zita-
rice i uljarice, dok mala gazdinstva koja obraduju manje od 5 ha uzgajaju Zitarice na manjim povr-
Sinama i za sopstvene potrebe, i uzgajaju jagodasto voce i drugo voce na ostatku svog zemljista.
Povrée se uglavnom uzgaja na gazdinstvima veli¢ine od 5-10 ha. Sve gazdinstva koja imaju vise od 5
ha ipak imaju delove koji nisu obradeni, koji su se koristili kao pasnjaci ili su zaparlozeni (izvor:
Organska poljoprivreda u Srbiji 2013.).

Sto je veée gazdinstvo veca je povrsina pod organskom sertifikacijom, ali nikada ne prelazi vise od
15-25% od ukupne povrsine gazdinstva. ZemljiSte je uglavnom koristeno za uzgajanje jagodastog
voca gde prevladavaju maline. Sljive i jabuke su najvaZnije kulture kod voéa.

Istrazivanja sprovedena na kraju ove godine i poCetkom godine pokazala su kako se situacija pro-
menila i da li se uopste promenila u odnosu na gore navedeno. Istrazivanje je pokrilo predstavnike
tipi¢nih poljoprivrednih grupa. U Vojvodini tipi¢no gazdinstvo je porodi¢no gazdinstvo, proizvodaci
povrcéa. U zapadnoj Srbiji tipicno gazdinstvo gaji jagodasto voce i ima kooperativne odnose sa
preradivacima. U juZnoj Srbiji tipi¢no gazdinstvo proizvodi kostiCavo voce i ugovorno je vezano u
kooperativne odnose sa preradivacom. Tipi¢no gazdinstvo na jugoistoku se bavi stocarstvom.

REZULTATI:

Godine

Sude¢i prema odgovorima sakupljenim tokom direktnih razgovora i sa nasumi¢nim uzorkom po-
ljoprivrednika, vecina intervjuisanih je mlada od 40 godina i to 32,4%, a 29,4% su izmedu 41-44
godina.

U grupi od 45-54 se nalazi 23,5% ¢ak manje se nalazi u grupi od 55-64 godina - oko 11,8%. A samo
2,9% je starije od 64 godine.

To bi znacilo da suprotno uvrezenom misljenju, mladi ljudi ostaju u selima i pocinju da Zive od
poljoprivrede i organske proizvodnje koja je danas privlacan sektor za male poljoprivredne proiz-
vodace. Opet, ovi mladi poljoprivrednici se nalaze u napuStenim selima gde je ve¢ina populacije
migrirala u vece gradove u potrazi za poslom. Trenutno, stopa nezaposlenosti u Srbiji je oko 21% i
ako najavljene ekonomske mere budu implementirane ova ¢e se stopa posledi¢no povecati. Ipak,
dok ekonomska situacija u gradskim sistemima u potpunosti zavisi od drzavne politike, u ruralnim
podrucjima populacija ima prednost izbora - rad u poljoprivredi ili bilo kojoj sli¢noj aktivnosti ili da
Cekaju ekonomski procvat u zemlji. Sre¢om slabija ekonomska situacija u ruralnim podrucjima

26



tokom godina je doprinela smanjenoj upotrebi hemijskih proizvoda i ucinila Srbiju jednom od
zemalja sa najniZim procentom koriS¢enja hemijskih sredstava po hektaru (40 kg/ha). Ovo je jo$
jedna prednost koju srpski poljoprivrednik ima - moguénost proizvodnje hrane sa dodatom vred-
no$cu koja ima rastuci trend u potrosnji - organska hrana.

Razlozi za otpocinjanje organske proizvodnje

Prema rezultatima istrazivanja svi poljoprivrednici su imali razliite motivaciju za otpocinjanje
organske proizvodnje:

1) 43,3% je bilo inspirisano ekonomskim razlozima - ve¢a cena organskih proizvoda, subven-
cije od strane drzave,
2) 29,7% je izjavilo da su ih privukli ekonomski i zdravstveni razlozi,
3) 13,5% je reklo da je organsku proizvodnju bilo lako primeniti zbog prirodnih uslova i ma-
njeg broja inputa dozvoljenih u OP - jeftinija proizvodnja,
4) 13,5% je preslo u organsku proizvodnju iz drugih razloga - neki usled nezaposlenosti, ili su
promenili stil Zivota.
Poljoprivrednici koji su se izjasnili da im je prelazak na organsku proizvodnju bio lak poticu iz
stajanjak poreklom sa gazdinstva i proizvodi na bazi bakra, ali ¢ak ni ovi tretmani se ne koriste
redovno ili na vreme i na odgovarajuci nacin usled slabije razvijene svesti poljoprivrednika i njiho-
vog shvatanja organskih principa. Ovo je jedan od razloga zasto prinos malina varira na nekim
gazdinstvima od 2 t na zapadu do 15 t na jugu Srbije.

Povrs$ina pod organskom proizvodnjom

Vecina ispitanih poljoprivrednika, to jest 41,2% ima izmedu 2-6 ha u organskom statusu, posle ¢ega
sledi 23,5% poljoprivrednika sa do 2 ha. Detaljna distribucija je data u tabeli ispod:

Tabela 7 Organska povrsina u ha po gazdinstvu

POVRSINA U OP % POLJOPRIVREDNIKA
<2 ha 23,5%
2-6 ha 41,2%
6-10 ha 5,9%
10-15 ha 5,9%
15-20 ha 0
20-25 ha 5,9%
25-50 ha 2,9%
50-75 ha 11,8%
75-100 ha 0
>100 2,9%

U poredenju sa istrazivanjem koje je GIZ uradio u 2010. poljoprivrednici sa manje od 6 ha Cine
vecinu, ¢ak 64,7%, ali postoje i poljoprivrednici sa viSe od 20 ha organskih povrsina. 23.5% gazdin-
stava ima viSe od 20 ha. To je karakteristika regiona sa stocarskom proizvodnjom.
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Stoc¢ni fond

Kao jedan od najvaznijih inputa u organskoj poljoprivredi je stajnjak poZeljno sa poreklom iz
ekstenzivne ili organske proizvodnje. Stoga je dobro znati da su poljoprivrednici svesni prednosti
posedovanja sopstvenog stajnjaka. Prema odgovorima 91,2% poljoprivrednika drzi stoku u organ-
skim ili ekstenzivnim uslovima, samo 8,8% poljoprivrednika ne drZzi stoku uopste i stajnjak nabav-
lja sa farmi koje su sertifikovane. To je dobar pokazatelj za buducu organsku proizvodnju. Poljopri-
vrednici sa stokom u ekstenzivnoj proizvodnji ¢e lakSe preéi na organsku.

Status organske proizvodnje i period ulaska u OP

70,6% gazdinstava je delimi¢no u konverziji, a 29,4% je potpuno u organskom statusu. Obi¢no
zivotinje nisu u organskom statusu jer bi to dovelo do povecanja troSkova sertifikacije, a ne bi
donelo nikakvu dodatnu vrednost poljoprivrednicima. Zivotinje se drZe za potrebe gazdinstva i ako
se prodaju, prodaju se kao konvencionalne.

Ako bi godina otpocinjanja organske proizvodnje pokazivala pocetke organske proizvodnje u Srbiji,
po tome je u 1993. 8,8% poljoprivrednika zapocelo OP. To znaci da su poceli OP prema principima
o kojima su ucili ali sertifikacija nije odrzavana tokom ¢itavog perioda.

U 1998. im se pridruzilo 2,9% poljoprivrednika, posle Cega je nastupila praznina od 6 godina kada
je 2,9% poljoprivrednika otpocelo OP u 2004. Od 2004. najmanje je par novih organskih proiz-
voddaca ulazilo u OP godiSnje. U proseku 9,49% proizvodaca je godiSnje pristupalo OP.

Savetodavne sluzbe

Tokom proizvodnog ciklusa poljoprivrednici ne mogu da se oslone samo na savete savetodavnih
sluzbi u regionu, potrebno im je viSe. Ovaj servis je besplatan i finansira ga Ministarstvo poljopri-
vrede Srbije. Kao javni servis, savetodavci iz poljoprivrednih stru¢nih sluzbi su obavezni da obez-
bede tehnicku podrsku svim registrovanim gazdinstvima u svom regionu. Poljoprivredne stru¢ne
sluzbe imaju razlicit broj zaposlenih u zavisnosti od potreba i moguénosti. Savetodavci nisu uvek u
prilici da posete svakog poljoprivrednika ali su poljoprivrednici sa druge strane slobodni da kon-
taktiraju sluzbu i potraze savet. Ipak, nemaju sve savetodavne sluzbe savetodavce iz organske
proizvodnje. Stoga se 26,5% poljoprivrednika ne oslanja na njihovu pomo¢, a samo 8,8% je zado-
voljno uslugom sluzbe. Ostalih 64,7% koriste savetodavne usluge privatnih kompanija i udruzenja.

Obrazovanje

Vecina poljoprivrednika je zavrsila stru¢nu srednju skolu - 64,7%. Samo osnovnu $kolu ima 11,8%,
5,9% ispitanika je zavrsilo visu $kolu, 11,8% je zavrsilo Poljoprivredni ili Veterinarski fakultet. Neki
drugi fakultet je zavrsilo 5,9% ispitanika. Procenat ispitanika sa viSe od osnovne Skole pokazuje da
porodice svoju decu $alju u Skole, a da je izbor ostajanja na gazdinstvu ili nalaZenju posla u gradu
na njima samima. Zato taj pojedinac mora imati iste uslove zivota i komfora u ruralnom podrucju
kao Sto to ima gradska populacija. Migracija u gradove i visoka stopa nezaposlenosti bi se mogla
smanjiti ako bi se razlike izmedu gradske i seoske populacije ublazila.

Obuke i potrebe za obrazovanjem

Svake godine poljoprivredne stru¢ne sluzbe, privatne kompanije ili NVO organizacije organizuju
obuke i predavanja na kojima 23,5% poljoprivrednika nije uestvovalo na obukama ni jedan dan,
55,9% je provelo 1-4 dana u toku godine na obukama, 14,7% provelo je 5 dana na predavanjima o
organskoj poljoprivredi i 5,9% je provelo viSe od 5 dana na stru¢nim obukama. Ve¢ina ovih obuka
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se organizuje u zimskom periodu kada se poljoprivrednici odmaraju od sezone i pripremaju se za
bududi period.

Sto se ti¢e tema o kojima bi Zeleli da saznaju vise 33,3% bi Zelelo da sazna vi$e o organskoj poljo-
privredi uopste, 23,1% je zadovoljno sa znanjem koje su stekli i ne vide potrebu za daljim obukama,
15,4% bi htelo da sazna viSe o stocarstvu i veterinarskom lec¢enju u organskoj proizvodnji, 15,4% bi
cenilo obuke iz marketinga i menadzmenta, 7,7% misli da se postoje¢a znanja o organskoj poljopri-
vredi moraju upotpunjavati sa zanjima o onovim tehnologijama i varijetetima i stoga bi htelo da
sazna viSe o novim dostupnim i adekvatnim organskim sortama. 5,1% razmislja o agro-turizmu kao
dodatnoj aktivnosti na gazdinsvtu i hteli bi da saznaju viSe o tome (Grafik 7.).

Grafik 7 Potrebe operatera za daljim obukama

POTREBE ZA DALJIM OBUKAMA

Nove tehnologije i
sortiment OP, 7.7%

Stocarska
proizvodnja &
lecenje, 15.4%

OP uopste, 33.3%

Marketing &
MenadZment, 15.4%

Bez potrebe za daljim
obukama, 23.1%

Ocigledno poljoprivrednicima nedostaju poslovne i marketinSke veStine gde oni nisu u stanju da se
nose sa zahtevima trzista ili nisu svesni svojih nedostataka. Poljoprivrednici koji prodaju proizvode
direktno kupcima 41,2% njih je razvilo bolje komunikacijske i drustvene vestine, dok je 58,8% koji
imaju ugovore sa preradivacima i odbijaju da saznaju vise o trziSnim mogucnostima i upravljanju
gazdinstvom. Obi¢no ne vode finansijske knjige i nisu upoznati sa cenama i zahtevima trZzista i
trgovine.

Radna snaga na gazdinstvu

Vecina operacija u organskoj poljoprivredi je manuelna je je zabranjeno kori$éenje teskih masina
i/ili dozvoljene maSine nisu dostupne. Stoga poljoprivrednici uposljavaju sezonsku ili stalne radni-
ke tokom cele godine. 73,5% ispitanih poljoprivrednika upoS$ljava radnike. To znaci da svako trecée
gazdinstvo uposljava dodatnu radnu snagu.

Buduci planovi

Buduénost ispitanika je nejasna. 31,8% razmislja o povecanju povrsina, 12,8% nece promeniti niSta
u skoroj buduénosti, dok 2,6% razmatra smanjivanje ukoliko izostanu subvencije drzave.

Ipak, poljoprivrednici razmisljaju o otpocinjanju nove organske aktivnosti poput sakupljanja samo-
niklih plodova i njihovu preradu, agroturizam, gajenje novih vrsta i postavaljanje sistema za na-
vodnjavanje u 52,9% slucajeva.
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Naslednici gazdinstva

Poljoprivredna gazdinstva imaju tendenciju da odrzavaju poljoprivrednu praksu i obezbeduju
dovoljnu finansijsku stabilnost svojim ¢lanovima porodice. Sa aspekta naslednika 85,3% poljopri-
vrednika je sigurno da ¢e se aktivnosti na gazdinstvu nastaviti dok 11,8% poljoprivrednika misli da
¢e njihovi narastaji potraziti posao izvan poljoprivrede ukoliko gazdinstvo ne bude finansijski
stabilno.

Pozitivni primeri susednih zemalja mogu pruziti uvid u tipove aktivnosti koje se mogu implementi-
rati na gazdinstvima kako bi se diverzifikovala ponuda i usput obezbedilo viSe prihoda i efikasno
upotrebila radna snaga na gazdinstvu. Jedna od popularnih mera diverzifikacije je agroturizam ili
eko turizam ili ruralni turizam kako se jo$ zove. Ovaj tip ponude promovise region, prirodu, tradici-
ju, hranu i veoma je popularan kod ekologa i ljudi koji se brinu o prirodi i svesni su vaznosti Zivotne
sredine. Uglavnom su prostorije u eko turizmu manjeg kapaciteta i tu se mogu smestiti manje grupe
turista. SmesStaj mora biti odgovarajuci, namestaj osnovni, napravljen od prirodnih materijala ali da
ispunjava kriterijume. Upotreba resursa je ekoloSka i priroda oko njih netaknuta. Naravno mora
postojati neka vrsta infrastrukture, turisti moraju do¢i na gazdinstvo i treba im osnovni luksuz.

Vlasnici im tada mogu ponuditi domace pripremljene organske proizvode, planinarenje ili Sta im
ve¢ mogucnosti dozvoljavaju.

Nedostatak subvencija i nedostatak drzavne podrske samo povecava ve¢ prisutno nezadovoljstvo
izmedu odredenog broja poljoprivrednika i dugoro¢no gledano moze dovesti do propadanja organ-
skih gazdinstava. Ipak poljoprivrednici trebaju biti svesni dostupnih opcija i potraZiti aktivnosti
povoljne za njihovo gazdinstvo. Lokalne NVO, predstavnici lokalnih nadleznih organa i ostali akteri
u organskom sektoru moraju raditi na promociji OP i diverzifikaciji organskih aktivnosti.

Trenutno su poljoprivrednici identifikovali mnogo ogranicenja koji se mogu podeliti na sledece
grupe prema njihovoj vaznosti:

1) ekonomska ogranicenja (nedostatak finansijske podrske, nedostatak kredita sa povoljnijom
kamatom, visoka cena organskih inputa, nedostatak sopstvenog kapitala, itd.) - 31,3%j;

2) prirodna ograni¢enja (manja plodnost zemlji$ta, nedostatak vode, strmi tereni, usitnjene
parcele, itd.) - 20,8%;

3) trzisSte i trziSne mogucnosti (nedostatak trzista, teSko je pronaci trziSte u regionu, udalje-
nost od glavnih trzista u drzavi, nedostatak kupaca, itd.) - 18,8%j;

4) nedostatak organskih inputa (sadni materijal, semena, sredstva za zaStitu bilja, dubriva,
sto¢na hrana, itd.) - 10,4%;

5) losi zivotni uslovi (nedostatak asfaltnih puteva, nedostatak infrastrukture, nedostatak vo-
dovodnih mreza, itd.) - 9,41%j;

6) slabija povezanost i loSiji odnosi sa drZavnim organima i odeljenjima Ministarstva poljopri-
vrede, Sumarstva i vodoprivrede - sada Ministarstva poljoprivrede i zaStite Zivotne sredine
(Cesti su nesporazumi sa Upravom za agrarna pla¢anja kada proizvodaci podnose prijave za
subvencije, pa i sa inspektorima za organsku proizvodnju, itd.) - 7,3%;

7) ljudsko ponasanje i ljudske navike (manja svest potrosaca o organskoj hrani) - 2,1%.
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4.2 Regionalne specificnosti i potrebe za izgradnjom
kapaciteta

Identifikovani regioni imaju sli¢nosti u pogledu proizvodnje, marketinga i investicione mogu¢nosti.
Poljoprivrednici se suo€avaju sa uobicajenim problemima i izazovima i u tom pogledu za sve regio-
ne je zajednicko:

B nedostatak diverzifikacije proizvodnje kod poljoprivrednika,

B nedostatak znanja o moguénostima prerade u okviru gazdinstva,

B nedostatak interesa poljoprivrednika za udruzivanje posebno kod poljoprivrednika koji

obraduju manje povrSine,

nedostatak organskih inputa/semena, sadnog materijala, dubriva, proizvoda za zastitu bi-

ljaka, oplemenjivaca zemljista, i organskog stajnjaka,

nedostatak trziSta u mestu proizvodnje,

nedostatak kvalifikovane radne snage,

nedostatak kapitala/subvencija za dalje investicije, razvoj.

izazovi u organskoj poljoprivredi kao Sto su kontrola StetoCina. kotrola korova, sto¢na hra-

na, leCenje Zivotinja,

usitnjenost parcela,

nedostatak znanja o organskoj proizvodnji i trzistu,

B nedovoljno strucan kadar u poljoprivrednim stru¢nim sluzbama i nedostatak eksterne
podrske/saetodavne sluzbe nisu dovoljno kvalifikovane ili ne postoje u regionu,

B nedostatak komunikacije sa Ministarstvom poljoprivrede i relevantim organima,

B ]osi zZivotni uslovi/nedostatak asfaltnih puteva, nedovoljno razvijena infrastruktura, nedo-
statak vodovodne mreZe, itd.

B Jjudsko ponaSanje i ljudske navike/slabija svest potrosaca o organskoj hrani.

Ipak, svaki region poseduje pozitivne strane od kojih moze dobiti korist. Zajednicki problem svima
je neophodnost trece strane koja bi bila u stanju da dobije pozitivne rezultate iz regionalnih pred-
nosti jer se stice utisak da lokalni proizvodaci to nisu u stanju sami da urade.

Regionalne specifi¢nosti u Vojvodini:

B zemljiSte dobrog kvaliteta/lakse je dobiti visoke prinosi u biljnoj proizvodnji,
B veca svest potrosaca u odnosu na ostale regione,
B dobre cene proizvoda koja se postiZe na pijacama.

Regionalne mane u Vojvodini:

ustinjenost parcela,

organska povrsSina po gazdinstvu je prili¢no mala,

nedostatak lokalnog trziSta/troSkovi transporta i pakovanja povecavaju krajnju cenu,
nedostatak preradnih kapaciteta na gazdinstvu,

rezervisan stav starih proizvodaca prema novima,

nedostatak ponude tokom zimskih meseci.
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Regionalne specifi¢nosti i prednosti u Zapadnoj Srbiji:

B  mogucnosti zaposlenja za lokalno stanovnistvo usled postojanja hladnjac¢a za organske pro-
izvode,
B poljoprivreda predstavlja izvor zaposlenja u ovom nedovoljno razvijenom regionu.

Regionalne mane u Zapadnoj Srbiji:

B nedostatak izvora za navodnjavanje,
B nedostatak dobrih puteva,
B nedovoljno investiranje u biljnu proizvodnju.

Regionalne specifi¢nosti i prednosti u JuZnoj Srbiji:

B pogodni uslovi za vocarstvo,
B postojanje preduslova za diverzifikaciju ponude na gazdinstvu/agroturizam, druge vrste
vocaka.

Regionalne mane u Juznoj Srbiji:

nedostatak sistema za navodnjavanje,

nedostatak infrastrukture,

usitnjenost zemljista,

nedostatak komunikacije sa lokalnim nadleznim organima,
starija populacija.

Regionalne specifi¢nosti i prednosti u Jugoisto¢noj Srbiji:

B povoljni uslovi za stocarstvo,
B  moucnost diverzifikacije na gazdinstvu u vidu usluga i finalizacije proizvoda/proizvodnja
sira, agroturizam, trziSne moguc¢nosti sa grani¢nim zemljama.

Regionalne mane u Jugoistocnoj Srbiji:

B nedostatak plodnog zemljista/kvalitet stocne hrane i koli¢ine nedostaju,

B nedostatak preradnih kapaciteta/nemogucénost prerade Zivotinjskih proizvoda na gazdin-
stvu i snabdevanja trZista proizvodima sa duzim rokom trajanja,

B nedostatak svesti potrosaca.

Izgradnja kapaciteta kao proces jaCanja i odrzavanja kapaciteta tokom vremena stremi ka ostvari-
vanju sopstvenih razvojnih ciljeva. Kako bi se ovo postiglo, moraju se oceniti potrebe izgradnje
kapaciteta sa aspekta individualnih proizvodaca, organizacionog sistema u zajednici i sredine - gde
drustvo i organizacija fukcioniSu.

Iako regionale specifi¢nosti variraju i obezbeduju razlicite koristi proizvodacima u regionu, potrebe
izgradnje kapaciteta su zajednicke za sve posebno sada kada je stopa nezaposlenosti 21% usled
slabog ekonomskog rasta. Izgradnja kapaciteta unutar sektora poljoprivrede kao resursa pri ruci se
;ini kao jedino orude za dobijanje prihoda za ruralne sredine.

Potrebe ocenjene u ovoj studiji naroc¢ito u regionu Vojvodine bi bile da se podigne svest proizvoda-
¢a u pogledu poslovnih i marketinskih vestina. Mala gazdinstva se uglavnom fokusiraju na prodaju
na pijacama i gotov novac koji na ovaj nacin dobijaju. To svakako povecava troskove, zahteva do-
datnu pripremu i pakovanje proizvoda i viSe vremena za transport i prodaju na mestu. Sa druge
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strane saradnja sa drugim proizvodacima bi smanjila troSkove operacije posle branja i prosirila
asortiman proizvoda da ne spominjemo mogu¢nost nabavke preradnih linija na ovaj ekonomicniji
nacin i troSkovi nabavke koje bi se podelile na sve ¢lanove.

Trenutno ne postoji volja za udruZivanjem i proizvodaci nisu toliko otvoreni prema budué¢im
organskim proizvodacima koje Cesto vide kao konkurente na trzistu.

U Vojvodini se izgradnja kapaciteta treba kretati ka utvrdivanju veza izmedu privatnog sektora i
prooizvodaca, umrezavanju organskih proizvodaca u regionu, umreZavanju sadasnjih i budu¢ih
proizvodaca i izgradnji partnerstava izmedu njih. Po ovom pitanju lokalni i regionalni organi bi
trebali obezbediti podrSku preko organizovanja poslovnih i stru¢nih seminara, obuka na terenu,
poducavanju tehnickim veStinama, pospeSivanju kritickog misljenja i donoSenja odluka kod pro-
blema, a mesto njihovog odrzavanja moze biti na otvorenom polju, u okviru neformalnih udruZzenja,
u vidu otvorenih i poslovnih $kola, kao i tradicionalnih ucionica ili radionica.

Za Zapadnu Srbiju, Juznu Srbiju i Jugoisto¢nu Srbiju potrebe za izgradnjom kapaciteta su uglavnom
slicne ili iste. Prednosti regiona su uspostavljene poljoprivredne stru¢ne sluzbe koje se trebaju
koristiti kao alati u izgradnji kapaciteta pojedinca, organizacije i celokupnog okruzZenja. Osnovane
poljoprivredne stru¢ne sluzbe su u direktnoj komunikaciji sa MPZZS i lokalnim stanovni$tvom i kao
takve mogu prevazié¢i nedostatak komunikacije izmedu poljoprivrednika i nadleznih organa. Cesto
savetodavcima nedostaje kompetentnost i sposobnost da ocene potrebe lokalne populacije stoga je
preporucljivo da prvo saraduju sa poljoprivrednicima, nadleZnim organima i organizacijama u
oceni postojecih kapaciteta i potreba koje se trebaju izgraditi i kretanjem u njihovom ostvarenju.
Bio bi to izuzetan izazov za sve ukljucene strane da se odrede prioriteti, lociraju neophodni resursi,
razmisli o odrZivim programima pogodnim za regione koji bi po moguéstvu doneli dugoroc¢ni regi-
onalni i/ili nacionalni razvojni program.

Lokalni poljoprivrednici nevoljno primenjuju nove tehnologije i prakse, stoga bi lokalni organi
trebalo da saraduju sa civilnim sektorom, nacionalnim sluzbama, relevantim organizacijama, pri-
vatnim sektorom u mobilizaciji resursa i ohrabrivanju poljoprivrednika da prihvate inovativne
prakse iz drugih regiona i/ili zemalja koje bi ojacale sopstvene kapacitete. Cesto, najvredniji izvor
ovakovog znanja i know-how tehnologije su proizvodaci u drugim zemljama i zakonodavci. Iz tog
razloga MPZZS i Vlada RS trebaju pospesiti javno-privatno partnerstvo (JPP) koje bi pokrenulo
resurse privatnog sektora - tehnicke, menadZerske i finansijske - da isporuce osnovne usluge poput
infrastrukture i obrazovanja, neophodne za siromas$nija podrucja i udaljene krajeve.

Jednom kada se uspostavi program izgradnje kapaciteta i identifikuju ciljevi, stalna obuka i proces
ucenja ¢e postati integralan deo razvoja kapaciteta.
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4.3 Glavni rezultati u izabranim regionima?

U donjoj tabeli su prikazani rezultati glavnih parametara ispitivanih u studiji prema regionima.

Tabela 8 Rezultati istrazivanja

PARAMETAR JEDINICA VOJVODINA ZAPADNA JUZNA JUGOISTOCNA
(%) SRBIJA (%) SRBIJA (%) SRBIA (%)

ORGANSKI USEV  Organsko 12,5 / / /

povrée

Organsko 25 / / /

povrée +

kon.stocarstvo

Org. povr. + 62,5 / / /

ratarstvo+

Zitarice

Organsko 100 100

vocarstvo + kon. (I maline, Il (I sljive, Il

stocarstvo kupine) visnje)

Organsko / / / 100

stocarstvo + (I ovce, Il krave)

pasnjaci, ratar-
stvo, lucerka

GODINE <40 25 50 16,7 50
41-44 37,5 33,3 16,7 37,5
45-54 37,5 16,7 25
55-64 / 16,7 33,3 12,5
>65 / 16,7 /
RAZLOZI ZA Ekonomski 25 46,2 26,7 25
PRELAZAK U OP Ekoloski i 50 46,2 26,7 35
zdravstveni
Postojanje / 7,7 26,7 20
prirodnih
preduslova - OP
je bilo lako
otpoceti i jefitno
Drugo (Zivotni 25 / 20 (bolje 20 (Zivotni stil,
stil, nezaposle- trzisne drustveni razlozi)
nost) mogucnosti)
POVRSINA <2 ha 25 16,2 33,3 /
2-6 ha / 83,3 66,7 /
6-10 ha 37,5 / / 12,5
10-15 ha 12,5 / / 12,5
15-20 ha / / / /
20-25 ha 12,5 / / 12,5
25-50 ha / / / 12,5
50-75 ha 12,5 / / 37,5
75-100 ha / / / /
>100 ha / / / 12,5
STATUS U OP Organski u 62,5 62,5
potpunosti

1Detaljni rezultati su dati u Aneksu IV.



PARAMETAR

GODINA POCET-
KA OP START

ZIVOTINJE

POLJOPRIVRED-
NE STRUCNE
SLUZBE

OBRAZOVANIE

DANI PROVEDE-
NI NA OBUKAMA

POTREBE ZA
OBUKAMA

NASLEDNICI NA
GAZDINSTVU

JEDINICA

Deo u organ-
skom statusu

1993
1998
2004
2005
2006
2007
2008
2009
2010
2011
2012
2013
Drzi

Ne drzi

Koriste &
korisne

Ne koriste i/ili
nisu od pomoci
Osnovna $kola
Srednja Skola
Visa Skola
Poljoprivredni ili
slican fakultet
Drugi fakultet

0

1-3

4-5

>5

OP uopste
Stocarstvo i
lecenje Zivotinja
Marketing &
menadzment
Nove tehnologi-
je i nove sorte
Agroturizam
Bez potrebe za
obukama
Gajenje organ-
skih malina
Preradna tehno-
logija

Postoje

VOJVODINA
(%)
37,5

37,5
37,5

62,5

75
25
50
25
25
25
12,5
12,5

12,5
37,5

100 (mlade
porodice)

ZAPADNA
SRBUA (%)
100 (stoka)

100

16,7
83,3

100

JUZNA
SRBUJA (%)
100

100

16,7
66,7
16,7

~

50

50
10

10

10

10

10

100

JUGOISTOCNA
SRBIJA (%)
37,5

N S SN SN SN NN N

w
~N
w

’

37,5

62% ovce, 20,8%
krave, 6,9% koze,
5,9% koniji, 4,5%
svinje, 0,9% magarci
/

50

50

12,5
37,5

25
25
37,5
37,5
37,5
20
30

20

10

10

100 (u slucaju nepo-
stojanja podrske
drzave i prihoda iz
OP, porodice ¢e
morati da se snadu u
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PARAMETAR

RADNA SNAGA
NA GAZDINSTVU
PREPREKE

JEDINICA

Ne postoje
Angazuju

Ne angazuju
Ekonomske
(nedostatak
sopstvenog
kapitala, zajmovi
banke, podstica-
ji..r)

Prirodni (nedo-
statak vode,
zemljiSte slabije
plodnosti,
usitnjenost
parcela, nedo-
statak zemljis-
ta...)

TrZiSte & trzisSne
mogucénosti

Nedostatak
organskih
inputa, lekova
za zZivotinje &
adekvatne
mehanizacije
Losi uslovi Zivota
Slabija poveza-
nost sa nadlez-
nim organima
(posebno sa
Upravom za
agrarna placa-
nja)

Slabija svest
potrosaca &
potrebno uticati
na ljudske
navike i ponasa-
nje

Nedostatak
(kvalifikovane)
radne snage
Maniji prinos &
nedovoljno
znanja o OP
Nista

VOJVODINA
(%)

100

14,3

23,8

28,6

9,5

9,5

9,5

4,8

ZAPADNA
SRBIJA (%)

33,3
66,7
11,1

19,7 (nedosta-
tak vode

)

5,6 (proizvo-
daci su neza-
dovoljni
cenom voca, i
misle da bi u
uslovima vece
konkurencije
cena porasla)
50

5,6

22,2 (tesko je
kontrolisati
korove)

/

JUZNA
SRBUJA (%)

83,3
16,7
35,3

11,7
(nepostoja-
nje sistema
za navodnja-
vanjei
zemljiste)

17,6
11,7

23,5

/

JUGOISTOCNA
SRBIJA (%)

drugim delatnostima

i drugim regionima)
100

28

14

32

10
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PARAMETAR

KANALI PRODAIJE

PRERADA

BUDUCNOST

NOVE AKTIVNO-
STI

DODATNI PRI-
HODI

BUDUCI IZAZOVI

JEDINICA

Drugo

Pijace
Maloprodaja
Veleprodaja
Prerada
Prodaja na
gazdinstvu
Dostava poStom
Internet, tezga
pored saobra-
¢ajnica, kuéna
dostava
Restorani
Prerada na
gazdinstvu

Ne postoji

Povecanje
povrsina/broja
grla
Smanjenje

Bez promene
Nije sigurno

Samo OP

OP+ konvencio-
nalna

OP + poslovi
izvan gazdinstva
OP + prodaja
drva

OP + agroturi-
zam

VOJVODINA
(%)

35
15
5

10
15

10
10

37,5
62,5

87,5

12,5

Vocarstvo,
stocarstvo,
preradne linije

37,5
37,5

25

-nedostatak
kvalifikovane
radne snage
-nedostatak
kredita po
povoljnoj
kamati
-nedostatak
svesti potrosa-
¢a i kupaca,
-nedostatak
drzavne
podrske,
-nedostatak
diverzifikovane
ponude i
nedostatak

ZAPADNA
SRBIJA (%)

50

16,7

33,3
Agroturizam
kod nekih
proizvodaca

50
/

16,7

33,3

-neodstatak
sistema za
navodnjavanje,
-nedovoljna
podrska
drzave.

JUZNA
SRBUJA (%)

33,3

50

16,7
Organsko
stocarstvo,
proizvodnja
Sipurka

50

/

16,7
33,3
/

-nedovoljno
razvijena
infrastruktu-
ra,
-nedostatak
vode,

-nema
navodnjava-
nja.

JUGOISTOCNA
SRBIJA (%)
4

/
/
/

87,5 (sir)

12,5 (sir)
75 (proizvodnja sira)

25 (zaklane Zivotinje
nisu sertifikovane)
37,5

37,5 (ako se ukinu
subvencije)
25

Prerada mleka i
mesa, agroturizam,
uvodenje novih
organskih Zivotinja

25

62,5

12,5

-nedostatak veteri-
narskog lecenja,
-nedostatak subven-
cija,

-nedovoljmno
plodnog zemljista,
-nedostatak trzista,
-nedostatak preradi-
vacke industrije,
-nedovoljna organi-
zovanost poljopri-
vrednika,
-nedostatak distribu-
tera,

-promocija OP i
regionalnih specific-
nih proizvoda nedo-
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PARAMETAR

PREPREKE KOD
PRERADPIVACA

JEDINICA

VOJVODINA
(%)

koli¢ina,
-zakonske
prepreke
prilikom
kupovine
zemljista i
nepostena
konkurencija
izmedu proiz-
vodaca u
lokalnoj
zajednici,
-rizik od GMO,
-manje plodno
zemljiSte u
regionu,
-komplikovana
procedura
prilikom
apliciranja za
subvencije,
-nedostatak
organskog
semena,
-otezan pristup
MPZZS,
-nedostatak
sistema za
navodnjavanje,
-nedostatak
sezonske
radne snage,
-visoki troskovi
organskih
inputa,
-nedostatak
organskog
trzista u
regionu.
-skupa sirovina
i nedovoljne
njihove kolici-
ne,
-nedostatak
marketinskih
vestina,
-nedovoljno
ulaganja u
tehnoloske
linije.

ZAPADNA
SRBIJA (%)

-nedostatak
znanja kod
inspektora
zaposlenih pri
MPZZS;
-nedostatak

dobrog sadnog

materijala,

-nemogucénost

adekvatne
kontrole u
kooperativi,
-nedovoljno
razvijen
kontrolni
sistem unutar

JUZNA
SRBUJA (%)

-nedostatak
kontrole
unutar
kooperative,
-nedostatak
kapitala,
-nedovoljno
organskih
proizvoda.

JUGOISTOCNA
SRBIJA (%)
staje.

-ne postoji preradi-
vac koji bi bio spre-
man da preuzme sve
operacije od kla-
nja/muzenja do
krajnjeg potrosaca,
-nedovljno koli¢ina
koji bi se ponudile
preradivacu,
-nedostatak organi-
zacije i poslovnih
vestina,

-nedostatak znanja o
samo-promovisanju,
-nedostatak diverzi-
fikacije ponude i
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PARAMETAR JEDINICA VOJVODINA ZAPADNA JUZNA JUGOISTOCNA
(%) SRBIJA (%) SRBIJA (%) SRBIJA (%)
drzave; usluga u regionu.
-nedostatak
organskih
inputa na
trzistu,
-nemogucnost
stabilizacije
cena jagoda-
stog voca
(nerealisticno
visoke cene),
-nedostatak
obrazovanja
kod poljopri-
vrednika u
kooperativi.

4.4 Prerada organske hrane

Oko 40 kompanija za preradu preraduje organske proizvode kao dodatnu paletu proizvoda u svom
pogonu. Neki od primarnih proizvodaca takode preraduju sopstvene proizvode, ali veéina radi u
saradnji sa ve¢im preradivackim kompanijama. Postoji samo jedan Cisto organski preradivac - Den
Juro Organic doo.

Pre dve godine svi preradivaci su bili u zakonskoj obavezi da implementiraju HACCP u svojim
objektima. Veliki preradivacki izvoznici imaju hladnjace i suSare, ostali imaju tehnolo$ke linije za
preradu povr¢a i voéa u sokove, dzemove, marmelade, linije za preradu Zitarica i njihovo mlevenje,
mlevenje paprike. Proizvodi koji dolaze iz ovakvih tipova prerade su retki i ima ih malo. Kompanije
se bore sa trziStem - zbog malih koli¢ina i cene ne mogu da se takmice sa veé¢im stranim kompani-
jama.

Najveci deo preradenih organskih proizvoda iz Srbije ide kao zamrznuto ili suSeno organsko voce i
povrce.

Ispitivani preradivaci iz ovog izvestaja su jedni od najvecih u ovom sektoru, ali ih muce isti proble-
mi. Finansijski su najveéa pretnja. Krediti banke nisu povoljni, a drzavni budzet raspolaZe ograni-
Cenim resursima. Prerada u Cajeve ili sitnjenje i mlevenje u brasno u malim koli¢inama sluzi da bi se
dodala vrednost proizvodu ili da se lekovite biljke i ¢ajeve ponude na jedini prihvatljiv na¢ina na
trzistu.

Sa druge strane preradivaci imaju problema da pokrenu nove tehnoloske linije usled postojanja
finansijskog rizika i kupaca koji nisu iz iste kategorije za finalne i polupreradene proizvode. Ipak
preradivaci su voljni da investiraju u povrSine pod organskom proizvodnjom u svojim kooperati-
vama jer ovaj sektor belezi znacajan rast uprkos ekonomskoj krizi u svetu.

PreradivacCe vodi profit u poslu i ekonomska korist i oni imaju pozitivan stav prema buducem
organskom trziStu. Ipak ako bi imali finalni, spreman za konzumaciju proizvod po povoljnim cena-
ma, srpski proizvod bi se lako raspoznavao kao robna marka i van granica zemlje.
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Izazovi identifikovani u okviru sektora:

B organska sirovina je skupa u Srbiji, usled slabije potraznje i nedostatka podsticaja. Stoga se
preradivaci nalaze u nepovoljnom poloZaju jer se ne mogu meriti sa cenama na stranom i
domacem trzistu. Ova konkurentnost je intenzivirana sa ukidanjem carina u Srbiji od
01/01/2014 za preradevine EU porekla koje se uvoze u Srbiju.

B vecina preradivaca radi sa manjim koli¢ina zbog ograni¢enog snabdevanja sirovina i usled
ogranicene potraznje. Proizvodnja malog obima smanjuje profitabilnost sektora.

®  kontinuirano snabdevanje organskim sirovinama je veoma nesigurno. Cak i ako imaju ugo-
vor sa poljoprivrednicima u ugovoru se ne navode cene, a u nekim slucajevima ¢ak ni koli-
Cine - to je visSe ,Memorandum o saradnji“. Ovo predstavlja slabost preradiva¢ima jer oni ne
mogu da planiraju svoju proizvodnju, koliCine, itd.

B u nekim slucajevima dobavljaci su nesigurni, preradivaci moraju da nadgledaju i kontrolisu
njihovu proizvodnju.

B neki od preradivaca su premali za inostrano trziSte, nisu potencijalni partneri za meduna-
rodne distributere. Za njih je teSko da udu na internacionalno trziste.

Prednosti identifikovane unutar sektora:

B tehnoloske linije kod veéine preradivaca su modernizovane, i uvedeni su sistemi kvaliteta
Sto ih kvalifikuje pogodnim za inostrano trziste sa aspekta kvaliteta hrane.

B preradivaci su poceli da integriSu svoje dobavljace. daju im savete o tehnologiji o organskoj
proizvodnji, organizuju obuke, i u nekim sluc¢ajevima placaju troskove sertifikacije umesto
poljoprivrednika. Ovo dugoroc¢no gledano moze dovesti do obezbedenja dobavljaca prera-
divac¢ima i osnazivanja veze izmedu preradivaca i njegovih dobavljaca.

Domace trZiste je rastuéi parametar i otvoren za organsku hranu. Organski sveZi proizvodi su u
povoljnom poloZaju jer se manje uvoze u Srbiju. Stoga domadi proizvodaci imaju manje moguénosti
da formiraju cene. Sa druge strane sa ve¢im uvozom stranih proizvoda i zamenskih proizvoda za
domace, domadi potrosaci ¢e se okrenuti njima. Na primer, maloprodajni lanac ,DM*“ distribuira
dosta nemackih organskih preradevina. Opet, domaci potrosaci su osetljivi na cenu i svezZe domace
organsko povrce i voce je preskupo za prosecnog kupca.

4.5 Organski trgovci, maloprodaje

Organski proizvodi se uglavnom prodaju veleprodajama i preradivacima. Prema statistici oko 81%
proizvodaca ima ugovor sa preradivacima i veleprodajom pre pocetka sezone. Direktnu prodaju na
pijacama praktikuje njih 19%. Zahvaljujuéi takvom sistemu razlika u ceni koju dobiju za organski
proizvod je veoma skromna (10-20% iznad uobicajene cene) i potvrduje da se dodata vrednost ne
dobija na nivou gazdinstva. Stavi$e, proizvodi nisu uvek dostupni na trzi$tu. Zbog nedostatka skla-
di$nih prostora, proizvodi se na trziStu mogu nadi tokom sezone, kada su ona preplavljena ponu-
dom.

Vecina proizvodaca sortira proizvode prema veliCini, retko prema kvalitetu. Veéina organskih
proizvoda na srpskom trzistu poreklom je iz inostranstva, opet povrce i Zitarice se plasiraju na
domace trziste i od nedavno i jaja, med i mlec¢ni proizvodi.
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Organska hrana se moze na¢i na pijacama, specijalizovanim prodavnicama i u nekoliko supermar-
keta. Asortiman proizvoda u supermarketima se povecao u poslednje dve godine, ali se oznacavanje
OP i razlikovanje konvencionalnih i organskih proizvoda nije jasno uradeno i odgovarajuce - pro-
motivne kampanje u radnjama nedostaju.

Zitarice i sveZe povrée se uglavnom prodaje na pijacama u veéim gradovima, poput Novog Sada i
Beograda.

Organski plodovi proizvedeni u kooperaciji se uglavnom izvoze na EU trziSte kao zamrznuti i/ili
suseni.

Stoclarstvo je tek u zacetku i otvara put ka domacem i inostranom trZistu. Geografski poloZaj regio-
na osigurava dobar i lak ulaz ka Bugarskoj i ostalim trzistima EU zemljama.

U julu 2011. nacionalna asocijacija Serbia Organika je zapocela saradnju sa javnim preduzecem
Gradske pijace i usled ove saradnje neki delovi beogradskih zelenih pijaca su otvoreni za organske
proizvode.

MALOPRODAJA ORGANSKE HRANE

lako su organski proizvodi zastupljeni u supermarketima, nije puno uradeno na njihovoj promociji i
vecoj dostupnosti. [zgleda da potrosaci trebaju sami pronaci organsku hranu i testirati prednosti u
odnosu na konvencionalnu.

Prema istrazivanju koje je 2010. sprovela nacionalna asocijacija SO, prosecan srpski kupac organ-
skih proizvoda je Zena izmedu 25-40 godina, obrazovana i svesna bezbednosti hrane i kupovinom
organske hrane je promoviSe u svojoj okolini.

Tokom projekta, maloprodaje hrane, zelene pijace, organizatori zelene pijace (Zelena mreza Vojvo-
dine) i distributeri (Fond Organska Srbija, Alca kompanija) su posecene i intervjuisane kako bi se
dobio uvid u situaciju u maloprodaji organskih proizvoda u Srbiji.

Prema preradivacima potraznja za organskom hranom se razlikuje od regiona do regiona unutar
drzave. Velika potraznja za OP je u Beogradu, Novom Sadu i celoj Vojvodini ali je veoma mala u
ostalim delovima Srbije usled manjeg standarda zivaot. Medunarodni maloprodajni lanci su otvo-
reni za saradnju sa proizvodacima zdrave i organske hrane tako da oni sa svojim proizvodima
mogu uc¢i u moderne prodavnice ukoliko mogu obezbediti potrebne kolicine.

Fond Organska Srbija distribuira organske proizvode malih proizvodaca ali i radi promotivne
aktivnosti kako bi razvio potraznju na domacem trziStu za organskom hranom putem TV reklama.
Kao distributer oni sakupljaju organske proizvode proizvdaca (imaju ugovore sa njima, ali ne
ekskluzivan ugovor) i prodaju ih na pijaci. Svoje dobavljace su pridobili jednog po jednog, posecu-
juci ih, pricajuci sa njima o OP. Polako se sistem razvijao i sada dobro radi. Distributerima najveci
problem predstavlja administracija, jer uvezene proizvode mora sertifikovati i ovlas¢ena kontrolna
organizacija. Dobar nacdin promocije organske hrane je kroz smanjenje poreza i carina prema ovim
distributerima.

Prema li¢noj inspekciji projektnog tima asortiman organske hrane u Beogradu je vrlo Sirok, nedo-
stajali su samo mesni proizvodi. Premijum cena se menja od proizvoda do proizvoda. Na primer, u
sluc¢aju mle¢nih proizvoda je bila skromna, oko 30%, dok je bila izuzetno velika kod voénih sokova i
dZemova (200-300%). Uvezeni proizvodi su bili manje skupi od domacih $to predstavlja opasnost

41



za domace preradivace hrane. Premijum cene su bile visoke i na pijacama, iako kvalitet proizvoda
nije bio tako dobar: proizvodaci nisu sortirali i klasifikovali svoje proizvode.

Zelena mreZa Vojvodine u Novom Sadu radi promociju, informiSe poljoprivrednike i organizuje
pijacu na kojoj mogu da plasiraju svoje proizvode. Smatraju da organska proizvodnja pruza dobru
moguc¢nost za poljoprivrednike jer je 85% lokalnih proizvodaca malo veli¢inom i ne moze da zaradi
dovoljno novca konvencionalnom proizvodnjom. Ali proizvodnja organske hrane im pruza mogu¢-
nost i pomaZe u zadrzavanju mladih ljudi na selu. Proizvodaci na pijaci su uglavnom mali i dele
tipi¢ne probleme: troSkove posle berbe poput pakovanja, transporta, distribucije; i marketinga koji
je previSe sloZen za njih ali opet ne postoji nikakva saradnja izmedu proizvodaca. No postoji nazna-
ka udruzivanja u budu¢nosti. Takode veliki problem su i visoke cene inputa, dostupnost razlicitih
sredstava, naroCito semena, i sredstava za zastitu bilja. Pubrenje je takode problem, samo je zele-
ni$no dubrenje dostupno i povoljno, ali nikako nije dovoljno za efektivniju proizvodnju. Zivotinjski
stajnjak je skup i nije uvek organskog porekla. Proizvodac¢i mogu prodati svoje proizvode na pija-
cama koje organizuje ZMV ali je to samo jednom nedeljno, tako da im je potrebno dodatno mesto za
prodaju. Veéina svoje proizvode prodaje na drugim pijacama ili na svojim gazdinstvima, ili ima
ugovore sa distributerima, preradivacima, vrti¢cima. No to nosi svoje probleme poput kolicine, jer
svojim kupcima ne mogu obezbediti dovoljne kolicine.

Maloprodaja:

1. Trgovci/distributeri za lokalne prodavnice (sveZe ili preradene): BioSpajz, Beyond, Hema-Kheya-
Neye, Lucar, Natura, Moj Salas, Bio & Organic, Fond Organska Srbija. Albox, Pretti-organica, Genera-
lova radnja;

2. Pijace: Kaleni¢ Beograd, Riblja pijaca u Novom Sadu, Liman u Novom Sadu, pijaca u Bloku 44 na
Novom Beogradu, Peram u Beogradu, Senjak u Beogradu, Suboticke pijace, Zeleni venac u Beogra-
du, Palilula u Beogradu, Moj sala$ u Novom Sadu, Gradska pijaca u PoZarevcu;

3. Supermarketi: Univerexport, Mercator, Tempo, Metro, Maxi, [dea, DM Drogerie Market.

Jo$ uvek nije definisano koji standardi hrane, u pogledu sortiranja i kategorizacije, adekvatne cene,
pakovanja, ¢uvanja i higijenskih regulativa se trebaju primeniti. Srbija je u procesu uskladivanja sa
EU regulativama o standardima hrane. Proizvodi na pijacama nisu sortirani po velicini i kvalitetu
niti su upakovani na adekvatan nacin. Distributivni centar ili veleprodaje mogu pomoc¢i oko posled-
njeg pitanja gde bi se proizvodi mogli upakovati ili klasirati.
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5.ULOGA ORGANIZACIJA, NVO SEKTORA U BUDUCEM
RAZVITU ORGANSKE PROIZVODNIE U SRBUI

Organski sektor u Srbiji ima nekoliko udruzenja koje promovisu i pomazu razvitak organskog

sektora.

UdruZenje Terra’s je jedno od prvih u regionu koje je organizovalo brojne promotivne kampanje
organske poljoprivrede prema IFOAM standardima. Takode postoji i Zelena mreZza Vojvodine, Fond

Organska Srbija, Srbija Organika.

Drzavne institucije i ministarstva, predvodene MPZZS, nadzire i vodi ra¢una o potrebama organ-
skog sektora. Oko 20 akademskih institutcija, fakulteta, nekoliko NVO, R&D institucija i drugih tela
pomaze u funkcionisanju i propagiranju sistema gajenja i proizvodnje (Tabela 9.1 10.).

Tabela 9 Instituti u Srbiji
INSTITUT
Institu za ratarstvo i povrtarstvo, Novi Sad
Institut Tamis, Pancevo
Institut za prehrambenu tehnologiju, Novi Sad
Institut za kukuruz, ZemunPolje
Institut za stocarstvo, Zemun
Institut za vocarstvo, Cacak
Institut za povrtarstvo, Smederevska Palanka
Institut za agroekonomiju, Beograd
Institut za primenu nauke u poljoprivredi, Beograd
Institut za zastitu bilja i Zivotnu sredinu, Beograd
Institut za pesticide i zastitu Zivotne sredine, Beograd

Institut za proucavanje lekovitog bilja “Josif Panci¢”,
Pancevo

Poljoprivredni fakultet, Univerzitet u Beogradu
Poljoprivredni fakultet, Univerzitet u Novom Sadnu
Poljoprivredni fakultet, Cacak, Univerzitet u Kragujevcu
Facultet za biofarming, Megatrend, Backa Topola
Fakultet ekoloske poljoprivrede, Svilajnac
Poljoprivredne strucne sluzbe Srbije

Poljoprivredne strucne sluzbe Vojvodine

WEB STRANICA
www.nsseme.com
www.institut-tamis.co.rs
www.fins.uns.ac.rs
WWW.Mmrizp.co.rs
www.istocar.bg.ac.rs
www.institut-cacak.org
www.institut-palanka.co.rs
www.iep.bg.ac.rs
WWW.ipNnco.rs
www.izbis.com
www.pesting.org.rs

www.iplb.rs

www.agrif.bg.ac.rs
www.polj.ns.ac.rs
www.afc.kg.ac.rs
www.megatrend.edu.rs/fbio
www.educons.edu.rs
WWW.PSSS.rs

www.polj.savetodavstvo.vojvodina.gov.rs
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Tabela 10 NVO sektor u Srbiji

IME ORGANIZACIJE WEB STRANA
Nacionalna asocijacija "Serbia Organika" www.serbiaorganica.org
Terras www.terras.org.rs

Fond Organska Srbija www.organska.rs
Zelena mreza Vojvodine www.zelenamreza.org
VitaS

UdruZenje za biodinamicku proizvodnju -Srbije www.biodinamika.org

UdruZenje za razvoj organske proizvodnje
BioBalkan

Ekoland-Telecka

Regionalni centri za organsku proizvodnju u www.organiccentar.rs  (Selenca)
Selendi, Valjevu, Svilajncu, Leskovcu, Negotinu i www.centarzarazvoj.org (Leskovac)
UZicu

Terra’s je osnovan 1990. kao nevladino i neprofitno udruZenja gradana sa ciljem da sacuva, zastiti i
unapredi zZivotnu sredinu i zdravlje. Rad ove NVO se fokusira na obrazovanje, savetovanje, marke-
ting i promociju, nau¢no-istrazivacki rad, publikovanje i izveStavanje. Glavni interes je organska
poljoprivreda, biodinamicka, multifunkcionalna i dobra poljoprivredna praksa i:

ruralni razvoj (agro-eko-etno turizam i ostalo $to doprinosi razvoju sela),
odrzivi razvoj,

energetska efikasnost,

upravljanje otpadom,

B problem ambrozije i drugih korova.

Terra’s je organizator Biofesta - festivala organskih proizvoda i proizvodaca koji se odrzava jednom
godisnje.

U 2009. nacionalna asocijacija za razvoj organske proizvodnje, Serbia Organika je osnovana na
inicijativu Ministarstva poljoprivrede i zainteresovanih strana u okviru organskog sektora kao
krovno udruZenje kako bi se poveéao organski razvoj i promovisala organska poljoprivreda u Srbiji.
Serbia Organika je nezavisno, nevladino i neprofitno udruzenje gradana koje objedinjuje celokupan
organski sektor pri tome stimuliSe interakciju i promoviSe organsku poljoprivredu i preradu u
zemlji i inostranstvu. Nacionalno udruZenje “Serbia Organika” trenutno okuplja oko 80% svih
aktera iz sektora iz primarne proizvodnje, prerade, trgovine, akademskih i ostalih institucija. Oko
60% proizvodaca su ¢lanovi SO krovnog udruZenja, ili pojedinacno ili kao ¢lanovi kompanija sa
kojima imaju kooperantski odnos, a koje su ¢lanice.

Zelena mreZa Vojvodine (ZMV) je nazavisno, nevladino udruZenje koje promovise i podrzava zasti-
tu Zivotne sredine i odrzivi razvoj na lokalnom, regionalnom, nacionalnom i medunarodnom nivou
od 2004. Njena misija je da uspostavi odrzivi razvoj u Vojvodini, pospesi ucesce javnosti u pitanji-
ma vezanim za zaStitu Zivotne sredine, doprinese odrZivom razvoju i ruralnom razvoju. Ovo udru-
Zenje je organizovalo pijacu ,Moj Salas“ za proizvodace na kojoj potrosaci mogu kupiti svezZe organ-
ske proizvode.
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UdruZenja rade na regionalnom nivou i fokusirana su na projekte na mikro nivou. Sa druge strane
krovno udruZenje nema ni kapaciteta, niti ljudske ni finansijske moguc¢nosti da preuzme vodeéu
ulogu u sektoru.

Nekako se ne moZe oteti utisku da udruZenja vide jedno drugo kao konkurenciju i nisu spremni da
zajednicki rade na projektima. Ipak, svako udruzenje vredno radi na razvijanju organskog sektora
na mikro nivou i doprinosi razvoju u sopstvenom regionu.

Opet, promotivne aktivnosti, edukativni seminari i izdavastvo su glavne aktivnosti udruZenja.
Njihovim ¢lanovima nedostaje prakti¢no iskustvo i tehnicko znanje kao deo usluga koje udruZenja
nude ¢lanovima kroz €lanarinu. Nacionalna asocijacija ima vaZniju ulogu $to podrazumeva komuni-
kaciju sa predstavnicima javnog sektora i ukljucivanje u zakonodavni rad. Nazalost, ¢esta promena
u strukturi Vlade otezava ovaj zadatak.

Opste misljenje je da je vaZan princip organske proizvodnje nekako zaboravljen i izgubljen - princip
oCuvanja prirode i brige o ljudima. Organska poljoprivreda uci kako da tretiramo prirodu i Zivotnu
sredinu ¢iji smo deo, i kako da postupamo i Zivimo jedni pored drugih u mikro klimatu i mikro
lokalitetu kao delu globalnog sistema. Stoga organska poljoprivreda podrazumeva ne samo proiz-
vodnju hrane sa ogranicenom upotrebom sredstava za zastitu bilja i dubriva ve¢ i o¢uvanje Zemljis-
ta, flore i faune u ekosistemu za buduce narastaje. MoZemo jesti organsku hranu, moZemo proizvo-
diti organsku hranu i moZemo postupati bolje sa prirodom kao i sa Zivim svetom oko nas. Organska
proizvodnja nas uci kako da postanemo bolji ljudi - odgovorni, savesni prema sebi samima i prema
svetu, brinu¢i i otpocinju¢i aktivnosti koje moZemo u tom pravcu izvesti.

Sa druge strane Ministarstvo poljoprivrede i njegova nadlezna odeljenja nemaju kapaciteta da
predvode organski razvoj. Preko partnerstava sa civilnim sektorom je realizovano nekoliko proje-
kata u regionu gde su poljoprivrednici dobili podrSku tokom sertifikacije i edukativnih seminara.
Nazalost povratne informacije o odrzivosti izvedenih aktivnosti u okviru projekta nedostaju. Bilo bi
dobro kada bi MPZZS imalo dovoljno resursa da proprati rezultate i odrzivost realizovanih aktivno-
sti. Trenutno neki od zadataka odeljenja u OP u okviru Ministarstva poljoprivrede se preplicu
(Odeljenje za organsku proizvodnju i Inspekcija za organsku proizvodnju). MPZZS bi trebalo napra-
viti organizacionu Semu organskog sektora prikladnu za uslove Srbije koja bi bila u potpunosti
funkcionalna i operativna.

Nestalna politika i spora implementacija sporazuma usled cCeste promene u drzavnom vrhu uspo-
rava razvoj organskog sektora u Srbiji.
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6. SREDNJE OBRAZOVANIE IZ ORGANSKE
PROIZVODNIE U SRBUI

Srbija ima 33 srednje poljoprivredne Skole sa obrazovnim profilom poljoprivrednog tehnicara.
Nakon zavrSetka daci mogu nastaviti Skolovanje u nekoj od slede¢ih poljoprivrednih institucija:
Poljoprivredni fakultet u Beogradu, Sumarski fakultet u Beogradu, Poljoprivredni fakultet u Novom
Sadu, Poljoprivredni fakultet u Cacku, Fakultet za biofarming Backoj Topoli, Fakultet za ekolosku
poljoprivredu u Svilajncu i Veterinarski fakultet u Beogradu. Obrazovni program agroekonomije se
uci na Univerzitetu u Beogradu, Subotici, Novom Sadu i NiSu.

Uklju¢enje omladine iz ruralnih krajeva preko adekvatnog srednjeg obrazovanja iz organske i
odrzive poljoprivrede, koji se tie regionalno specificnih poljoprivrednih proizvoda se smatra
jednim od najvaZznijih prioriteta.

Razvoj kapaciteta osoba iz organskog obrazovanja je usko povezana sa razvojem kapaciteta vazni-
jih aktera u organskom marketin§kom lancu poput proizvodaca, preradivaca, trgovaca, savetodava-
ca, naucnika, NVO sektora, drzavnih organa. Unapreden razvoj kapaciteta se treba zasnivati na
aktivnom uce$c¢u aktera u modernizaciji postojeeg nastavnog plana i programa iz organske proiz-
vodnje za srednje poljoprivredne Skole, unapredivanje razmene informacija, prakti¢ne obuke i
know-how znanja.

U Skolskoj godini 2002/2003. je poceo novi eksperimentalni nastavni plan i program po kojem je
organska proizvodnja uvedena kao izborni predmet od drugog razreda srednje poljoprivredne
Skole koja ima obrazovni profil poljoprivrednog tehnicara. Taj novi program su dizajnirala tri
nastavnika poljoprivrednih skola i predstavnika Zavoda za unapredivanje obrazovanja i vaspitanja.

U to vreme je 6 Skola prihvatilo ovaj program. U vecini $kola dva razreda poljoprivrednih tehnicara
se svake godine upisuje u poljoprivrednu Skolu. U ovim $kolama je jedan razred poljoprivrednih
tehnic¢ara imao redovan, a drugi ovaj eksperimentalan program. U 2006. tri nove Skole su novi
izborni predmet dali na izbor ucenicima, a do pocetka Skolske 2009/2010. ovaj nastavni program
za izborni premet iz OP su usvojile sve skole.

Vecina Skola ima sopstvenu zemlju koju obraduju ucenici i osoblje Skole. Proizvodi sa ekonomije se
koriste za Skolsku kuhinju i prodaju se, a profit od prodaje se koristi za unapredivanje nastavne
metodologije i kvaliteta nastave.

Najveca prepreka sSkola u ovom trenutku je nedostatak volje nastavnika da animiraju dake za
organsku proizvodnju i nedostatak vodstva u organskom sektoru.

Predavanja iz predmeta su podeljena na dva dela, teoretski i prakti¢ni deo. Teoretski deo se izvodi
u ucionicama ili adekvatnim kabinetima, dok se prakti¢ni odvija na eksperimentalnim organskim
poljima na $kolskoj ekonomiji - bar je tako predvideno nastavnim programom.

Problem kod izbornih predmeta je Sto nije predvidena praksa programom, i nastavnici moraju biti
inovativni i pronaci nacina da demostriraju prakti¢no nauceno znanje i prakti¢no.

Svake godine oko 30 daka upisuje obrazovni profil poljoprivrednog tehnic¢ara u poljoprivrednim
Skolama. Neke Skole imaju visSe ucenika pa tada upisuju po dva razreda godisSnje. Za sve Skole je isto
da se od drugog razreda ucenici dele na tri grupe (u zavisnosti od broja ucenika u odeljenju) gde
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svaka grupa ima od 8-10 ucenika. Svaka grupa bira izborni predmet iz nastavnog programa. To
znaci da ¢e ucenici u jednom razredu imati tri razlicita izborna predmeta.

U slucaju da su se samo 2-3 ucenika prijavila na jedan izborni predmet, nastavnik ¢e te uenike
staviti u grupe koje imaju vise prijavljenih daka. Svaka grupa od 8-10 ucenika ¢e pohadati nastavu
iz izbornog predmeta. Sledeéi predmeti su predstavljeni kao izborni u okviru programa za 4-
godisSnji profil poljoprivrednog tehnicara: organska hortikultura i biljna proizvodnja, organsko
vocarstvo i organsko stocarstvo.

IDENTIFIKOVANI PROBLEMI:

Nedostatak interesovanja nastavnika u nekim skolama

Nastavnici moraju sami da se pripreme za novi predmet, Sto zahteva viSe vremena za istrazivanje,
pripremu i pregled literature. Ovaj dodatni posao nije placen i nastavnici se ne trude da novi pred-
met priblize ucenicima i da im bude prijemciviji. Davanje novog izbornog predmeta na biranje
ucenicima je na dobrovoljnoj bazi i njihovi nastavnici su ti koji ih predstavljaju u€enicima. Kako bi
imali predavanja iz organske proizvodnje ucenici moraju biti motivisani i zainteresovani za ovaj

predmet, a to moraju uraditi nastavnici.
Nedostatak literature

Trenutno Skole na raspolaganju imaju nekoliko priruc¢nika i dve knjige o organskoj proizvodnji koje
im pruZaju opste informacije, ali nedostaju specificne tehnicke informacije koje se ne mogu lako n¢i
na internetu. UdZbenici koji su ve¢ u upotrebi u nekim susednim zemljama bi se mogli modifikovati
i pripremiti kao udzebnici za nov program, Sto opet predstavlja dobrovoljan rad pojedinaca i koji
niko ne Zeli da radi.

Znanje nastavnika

U saradnji sa Poljoprivrednim fakultetom Beograd i Zavodom za unapredivanje obrazovanja i
vaspitanja Ministarstva prosvete (koji je akreditovao program) Nacionalna asocijacija SO je eduko-
vala nastavnike srednjih poljoprivrednih Skola u 2011. i 2012. Nastavak edukacije bi bio na temu
organske prerade ali nije bilo dovoljno resursa za njegovu realizaciju.

Nastavnici imaju iskustva u konvencionalnoj proizvodnji ali organski principi se razlikuju i trebali
bi se predavati na seminarima i prakticnim obukama.

Nedostatak inputa za prakti¢ne obuke u $kolama

Sredstava za zastitu bilja je teSko pronadi na trzistu. U kombinaciji sa nedovoljno znanja o prevenci-
ji i le¢enju, nedostatak inputa se smatra rizicnim faktorom za uvodenje novog tipa proizvodnje u
Skolama.

Nedostatak znanja o organskoj proizvodnji kod uc¢enika

Organska poljoprivreda kao izborni predmet se bira od drugog razreda, a u prvom razredu $kole
ucenici dobijaju puno novih poljoprivrednih predmeta. Stoga veéina u€enika za izborni predmete
bira one koje predaju nastavnici koji im se najviSe dopadaju i u koje imaju najviSe poverenja.

Ucenici se oslanjaju na svoje osecaje i subjektivno odlucuju koje ¢e predmete uzeti kao izborne u
drugom razredu. Postoje deca koja su cula za organsku proizvodnju, ali ako samo njih 2-3 izabere
ovaj predmet, nastavnik ¢e ih uputiti na druge predmete jer grupa mora da ima od 8-10 ucenika po
izbornom predmetu (ako je razred od 30 ucenika u pitanju).
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Nedostatak promocije

Organska poljoprivreda se mora viSe promovisati u Skolama. Ucenici bi bili ohrabreni da pohadaju
nastavu iz organske proizvodnje ukoliko bi bili upoznati sa prednostima i koristima organske
poljoprivrede.

Organizovanje poseta sajmovima, organskim gazdinstvima bi se trebale podsticati na organizova-
nim seminarima u $kolama.

Nedostatak resursa u obrazovanju

Nekim Skolama nedostaju resursi za pokretanje organske proizvodnje, kao na primer novac za
sertifikaciju.

Trenutno u nekim Skolama postoji dobar odziv na organsku proizvodnju kao na primer u skoli u
Svilajncu gde 60 ucenika pohada nastavu iz nekog izbornog predmeta iz organske proizvodnje. U
nekim skolama ne postoji ¢ak ni jedna grupa ucenika koja pohada predmet iz organske proizvod-
nje. Nastavnici srednjih Skola su pokretaci i oni imaju najve¢i uticaj na ucenike prilikom izbora
organske proizvodnje kao izbornog predmeta.

Kada bi nastavnici pokazali viSe interesovanja za organsku proizvodnju i interesovanje ucenika bi
se proporcionalno povecalo.

Promocija organske preoizvodnje se treba raditi u svim Skolama i podsticati kroz sve tipove podr-
Ske. Skolski resursi su zemlja, mehanizacija, ucenici, a u nekim slu¢ajevima domovi ucenika sa
spavaonicama koji daju prednost i trebaju se iskoristiti da se organska poljoprivreda popularizuje
kod ucenika.

Posle srednje skole polovina ucenika ¢e Skolovanje nastaviti na viSim Skolama ili fakultetima, ali ¢e
druga ostati na porodi¢nim gazdinstvima i baviti se poljoprivredom.

Za ucenike koji Zele da zapo¢nu organsku poljoprivredu podrska se moZze pruziti kroz stru¢no
savetovanje i mozda partnerstvo izmedu gazdinstava i Skole na kojoj buduéi ucenici mogu imati
praksu.

Domace trZiste moZe da apsorbuje viSe nego Sto je trenutna ponuda, i strah od zasi¢enja trzista
organskim proizvodima ne postoji.
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7. POTREBE ZA IZGRADNJOM KAPACITETA U
ORGANSKOM SEKTORU

Ovaj izvestaj se bavio razlic¢itim organskim akterima i organizacijama kako bi se obuhvatila celo-
kupna situacija u OS i triangulacija podataka, takode je vazno naglasiti da nalazi nisu kori$¢eni da
upere prst u pojedinca ili instituciju.

Tokom ovog istrazivanja je sakupljeno mnogo podataka koji su zatim sumirani, kategorisani i
upotrebljeni za davanje nekih preporuka:

1) Institucionalni kapacitet organske poljoprivrede postoji - mora da se osnazi i ojaca

B OP u Srbiji sa ekoloSkim i bogatstvom resursa ima veliki potencijal ipak strateski planovi
koji bi sadrzali mere i aktivnosti za organski razvoj na nacionalnom nivou se jo$ nalaze na
putu donoSenja. Razlog za to moze biti ¢esa promena unutar Vlade ali i nedostatak intere-
sovanja donsilaca odluka koji OP vide kao manje vaznu u poredenju sa konvencionalnom
poljoprivredom.

B stuacija u OS pokazuje da mali proizvodaci ¢ine vec¢inu organskih proizvodaca ¢iji je glavni
resurs primanja organska proizvodnja. Ipak, izgleda da viestrana politika MPZZS sprecava
mnoge poljoprivrednike da zapo¢nu organsku proizvodnju i da se oslone na neku vrstu
podrske bar u prvoj godini proizvodnje narocito zbog velikih investicionih troskova i ne-
moguc¢nosti da se proizvodi prodaju kao organski na pocetku proizvodnje.

B Tvrd stav i odgovarajuca strategija, narocito prihvatanje strateskih planova koji su ve¢ u
proceduri, bi doveli do ukljuc¢ivanja odredenog broja novih poljoprivrednika, na severnom i
juznom delu zemlje najpre.

® izgradnja kapaciteta osoblja unutar MPZZS, posebno savetodavaca koji su u direktnom kon-
taktu sa poljoprivrednicima i inspekcijskom sluzbom.

2) Reorganizacija unutar Ministarstva poljoprivrede i zastite Zivotne sredine se treba
istraziti
B aktivnosti u okviru razli¢itih odeljenja se dupliciraju u nekim slu¢ajevima i gube se resursi.
Inspektorima iz Grupe za inspekciju OP u okviru MPZZS nedostaju obuke, posebno prakti¢-
ne.

® nedostatak saradnje izmedu odeljenja unutra MPZZS i prostorna udaljenost nekih od njih
usporava protok informacija i uskladenost aktivnosti.

3) Kapaciteti proizvodaca su slabi - moraju se ojacati
e poljoprivrednici u kooperativama su slabije obuceni, imaju slabiju svest o OP, principima i
dozvoljenim agrotehnickim operacijama - potrebno ih je povecati putem obuka;

B nedostatak instrumenata kontrole nadgledanja proizvodaca u kooperativama i u slucaju
potrebe- nemoguénosti izricanja adekvatnih kaznenih mera za njih,

B nedostatak saradnje izmedu malih proizvodaca - proizvodaci prepoznaju jedni druge kao
konkurent - marketinske vestine i znanja nedostaju,

B nedostatak saradnje izmedu poljoprivrednika i MPZZS,

B neodstatak interesovanja poljoprivrednika u kooperativama za nove tehnologije,

B nedostatak diverzifikacije proizvoda na gazdinstvu - diverzifikacija na gazdinstvu ublazava
rizike u proizvodnji zasnovanoj na svega par kultura.
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4) Nejednaka potraznja na domacem trzisti

glavna trzista su u Beogradu i Novom Sadu,

pored severne Srbije i Beograda, evidentan je nedostatak trziSta i nedostatak svesti potro-
Saca, narocito na jugu gde su poljoprivrednici nemo¢ni da se organizuju i kao da ocekuju
«nekog treceg” da to uradi za njih. Nedostatk potraznje je veliki problem za proizvodace ko-
ji zavise od preradivaca ili veleprodaje jer samostalno ne mogu da prodaju svoje proizvode.
Trziste je osetljiv deo za poljoprivrednike kao i pristup trzisStu. U nekim slucajevima proiz-
vodaci mogu biti uspesni ali u veéini stvari se moraju unaprediti i poboljSati praksu pose-
bno kod: sortiranja, €iS¢enja, pakovanja proizvoda, organizacije transporta, transporta,
pronalazenja trzista, odredivanja cena, ili prerade kako bi se povecala vrednost proizvoda,
nedostatak zdravog razuma prilikom odredivanja cene proizvoda - proizvodi se na pijaca-
ma uglavnom ne sortiraju, a cene se slobodno formiraju - do 300% su skuplji OP u odnosu
na konvencionalne proizvode.

5) Operacije nakon berbe i Zetve i preradne sposobnosti su ogranicene

slabiji nivo prerade kod proizvodaca, i slabija svest o njihovim moguénostima - ¢esto je pro-
izvodacima nemoguce pronaci nacin za finalizaciju vlastitih proizvoda ¢ak i ukoliko postoji
mogucnost, najlaksi nacin je da ih prodaju odmah nakon branja,

glavni izvoznici izvoze zamrznute, suSene i sirovine u koncentratu - nedostatak finansijske
podrske i/ili sopstvenog kapitala za dalju preradu proizvoda,

domace sirovine su skuplje od inostranih - preradeni proizvodi stoga nisu konkurentni po
cenama u Srbiji i van nje - istraziti opcije stavljanja i potenciranja na kvalitetu proizvoda,
nerealna ocekivanja proizvodaca u pogledu cena - posebno u sluc¢aju malina gde je to potre-
bno regulisati na republickom nivou kako bi se sprecili “tradicionalni protesti” svake godine
zbog cene (prosle godine, 2013. je cena bila od 1.63 to 1.90 EUR/kg),

6) Nedovoljno razvijena infrstruktura i odlazak omladine u gradska podrucja

osim u Vojvodini, poljoprivrednici Zive u skromnim uslovima koji odbijaju omladinu da
zasnuje porodicu u svojim selima - istraziti moguénost postavljanja lokalnog akcionong
plana i lokalne strategije o OP i ruralnom razvoju kao merama ekonomskog razvoja na
mikro nivou,

7) Nedovoljno organskih inputa na trziStu i nedostatak kontrole sredstava za zastitu bilja

sredstva za zastitu bilja se lako mogu pronaci na trzistu i dostupna su svima u poljopri-
vrednim apotekama - nema kontrole u njihovoj prodaji i koriSéenju, trebala bi se uvesti
knjiga prodaje u svakoj apoteci o koli¢inama i licima koji su nabavili sredstva za zastitu bi-
lja.
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8. ZAKLJUCAK | PREPORUKE

Posle ovog istrazivanja postoji velika impresija specificnih kontrasta izmedu regiona i vrednosti
koje organska proizvodnja promoviSe. Vecina ispitanih proizvodaca je stavila najveci akcenat na
cenu organskih proizvoda. Finansijski aspekat proizvodnje je bio motivacija proizvodac¢ima. Name-
¢e se utisak da su organski principi zaboravljeni usled ekonomskih. Principi ekologije, zdravlja,
dobrobiti i jednakosti su usput zaboravljeni.

Uslovi Zivota variraju od regiona do regiona, i zavise od lokalnih samouprava i finansijskih resursa.
Opsta utisak posle sprovedenih poseta je da su ruralna podrucja, narocito na jugu, jugoisotku i
zapadnim delovima nerazvijena i manje naseljena. Mlada populacija se iseljava u gradska podrucja
napustajuéi porodi¢na gazdinstva i sela. Dok u Vojvodini proizvodaci imaju komfor i infrastrukturu
za normalan i drustveno bogat Zivot, na jugu Srbije je situacija drugacija. Nestovoljno infrastruktu-
re, asfaltnih puteva i osnovnih potrepstina sprecavaju stanovnike da ostanu na spostvenim gazdin-
stvima i da Zive od poljoprivredne delatnosti. Nekim podrucjima u juZnoj Srbiji nedostaje voda na
gazdinstvima , a elektri¢na energija ne moZe da zadovolji potrebe kuénih aparata. Ipak, poljopri-
vrednici u ovim podrucjima su svesni prednosti koje njihove kolege proizvodaci u drugim podru-
¢jima imaju ali su ve¢ nauceni na losije uslove Zivota i dobro se nose sa ovim nedostacima.

Kao zemlja sa dobrom perspektivom u organskoj proizvodnji o¢ekivano je da se viSe poljoprivred-
nika ukljuci i poveéa ponuda, i bilo bi idealno kada bi poljoprivrednici razvili marketinske i poslov-
ne vestine do tada. Poljoprivreda u ruralnim podrucjima je jo$S uvek prepoznata kao jedini zamajac
zarade nepopularan kod mladih generacija. Sa druge strane tradicionalna poljoprivreda nije jedina
vrsta dostupne poslovne delatnosti: organska poljoprivreda sa eko turizmom, gastronomija i tradi-
cionalni zanati ¢e spreciti dalju migraciju omladine i unaprediti kvalitet Zivota. Stoga lokalna samo-
uprava i drzavne institutcije trebaju raditi na prosperitetu ruralne populacije kroz popularisanje
mera nove tehnologije poput organske proizvodnje.

Takode, nisu svi regioni na istom stepenu razvoja, postoje razliciti sistemi i mere podrske koji bi se
trebali uvesti i prilagoditi njima.

U momentu slabijeg industrijskog rasta u Srbiji, poljoprivrednici bi se morali podrzati da nastave
organsku proizvodnju i da zagovaraju njene prednosti kod svojih komsija. Jaka podrska i dosledna
politika organske proizvodnje ¢e privuci visSe poljoprivrednika, a strah od prezasicenja trzista
organskim proizvodima ne postoji. To je industrija koja ima odreden rast ¢ak i u vremenu ekonom-
ske krize. Stavise, celokupan utisak koji se ne moZe zanemariti je slabija svest i preoizvodacda i
potroSaca. Nerealisti¢na ¢ekivanja proizvodaca i njihov pogled na samoodrzivost se moZe vratiti
kao bumerang. Cinjenica je da mali proizvodaci sa povr$inom ispod 10 ha u organskoj proizvodnji
mogu obezbediti ekonomsku nezavisnost u slucaju proizvodnje profitabilnih kultura, posebno kada
gazdinstvo ima neku moguc¢nost prerade tokom citave godine. Tada bi finalni, spremni za konzu-
maciju proizvodi imali dodatnu vrednost na trzistu. Ali pomo¢ u prelasku na organsku poljoprivre-
du treba obezbediti Ministarstvo poljoprivrede i njegova relevantna odeljenja, NVO sektor i rele-
vatne institucije. NaZalost poljoprivrednici su uglavnom prepusSteni sebi samima u pronalaZenju
reSenja za svoje tekuce probleme. Poljoprivredne stru¢ne sluzbe iako besplatne, uglavnom nemaju
dovoljno zaposlenih i ne mogu da obezbede odgovarajucu asistenciju poljoprivrednicima koji onda
eksperimentiSu sa tretmanima u Kontroli StetoCina i korova kako bi pronasli adekvatnu meru
kontrole.
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Nazalost neki regioni nisu tako uspes$ni u organskoj proizvodnji usled pogreSnog tumacenja organ-
skih principa. Nedostatak odgovaraju¢ih kontrola StetoCina desetkuje prinose. Drugi uobicajeni
problem je nedostatak vode, ili zbog nepostojanja izvora vode u podrucju ili visokih troSkova
postavljanja sistema navodnjavanja narocito u zapadnoj i juZnoj Srbiji. Poljoprivrednici u koopera-
tivi se nalaze u nesto boljem polozZaju jer imaju adekvatne privatne savetnike koji ih konsultuju i
obucavaju tokom zimskog perioda.

Naravno, poslovne vestine i znanje iz marketinga je bolje razvijeno kod proizvodaca koji se bave
direktnom prodajom. Kako bi se prevaziSao sindrom loSijih uslova Zivota u ruralnim podrucjima,
poljoprivrednici moraju da diverzifikuju aktivnosti na gazdinstvu narocito na malim i srednje
velikim gazdinstvima. U proizvodnji organske hrane, dodata vrednost ve¢ postoji, ali finalizacija
proizvoda, promocija i ponuda potrosacima bi privukla turiste i gurmane.

No viSe znanja i prakse o prezentaciji i zahtevima trZiSta bi napravila razliku, naroc¢ito u prezento-
vanju dodate vrednosti proizvoda potroSacima. lako se brojni seminari i obuke bili organizovani
tokom godine, prakti¢no znanje pa ¢ak i teoretsko znanje koje se moZe primeniti na ve¢im gazdin-
stvima je nekako zaboravljeno. Nauka i praksa su osnovne u proizvodnji zdravije i bezbednije
hrane, ipak bez prakti¢nog iskustva, tradicionalnom i “narodnom” znanju nedostaju dobra resenja
istraZena i testirana kroz vreme.

Li¢na impresija je da poljoprivrednici streme saradnji u regionima gde ne mogu da proizvedene
proizvode kao takve ponuditi na trziStu (jagodasto i koSticavo voce) ili se nalaze daleko od trzista i
vide prednost u udruzivanju. Razmena iskustava i prakticnog znanja je uobicajena i normalna
praksa za ove poljoprivrednike. Sa druge strane kada su poljoprivrednici prisutni na trzistu, oni
vide konkurente u drugima, i viSe se odupiru razmeni iskustava i znanja sa kolegama proizvodaci-
ma ili potencijalnim novim proizvodac¢ima. U ovakvoj situaciji broj organskih proizvodaca se sporo
menja tokom godina.

Stavi$e nedostatak konkurencije na trzistu ide na ruku poljoprivednicima. Mogu ponuditi sve svoje
kolic¢ine na pijacama / ili supermarketima i specijalizovanim radnjama i biti zadovoljni cenom i
potraZnjom.

Stocarstvo na jugoistokku se oslanja na sto¢nu hranu proizvedenu u lokalnom podrucju. Lokalna
populacija nastoji da proizvodi kvalitetnu proteinsku hranu ali su klimatski i geografski uslovi
prilicno ogranicavajuc¢i faktor. Stoga poljoprivrednicima nedostaje hrana koju sami proizvode i
potrebna im je zamena. Isti problem je vezan za obradu zemljistu. Strmi nagibi i slabija plodnost
zemljiSta povecavaju troSkove obrade i upotrebe mehanizacije.

Bez subvencija ili bilo kakve podrSke drzave, stoCarstvo ¢e u ovom regionu nestati.

Trenutno se subvencije daju prema hektaru ili prema grlu stoke, ali je mozda trebalo uzeti u obzir i
moguc¢nost odredivanja regionalnog bonusa. Poljoprivrednici koji se bave stoCarstvom se suocavaju
sa mnogim poteskoama od samog pocetka. Samo pedigrirane Zivotinje mogu dobiti subvencije i
pored toga Sto organska proizvodnja zagovara autohtone rase. Takode, veterinarski tretman i
leCenje povecavaju troskove u stocarstvu. Ovi poljoprivrednici pored podrske za drzanje Zivotinja
trebaju jaku podrsku kod trzista i prerade animalnih proizvoda. Nedostaje im sopstveni kapacitet i
organizacija da to sami urade. Uprkos svim izazovima i preprekama porodi¢na gazdinstva u 85% su
sigurna u svoju budu¢nost u poljoprivredi i svoju decu usmeravaju u tom pravcu.

Izazovi sa kojima se treba suociti na viSem, republickom nivou u bliskoj buduénosti u pogledu
poljoprivrednika su: izgradnja kapaciteta na nivou poljoprivrednih gazdinstava, ohrabrivanje
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partnerstava i udruZzivanja, poboljSanja infrastrukture u ruralnim podrucjima, promocija organske
poljoprivrede i turizma u podrucju, implementacija projekata usmerenih ka zastiti zivotne sredine,
itd. UdruZivanje u kooperative i postavljanje mera za poljoprivredni, ruralni i razvoj trziSta su
odluke koje trebaju postaviti odlucioci u drzavi.

Nazalost kanal komunikacije izmedu predstavnika Ministarstva poljoprivrede i poljoprivrednika je
prigusen. Ali ako ne postoji povratna informacija od bilo koje od zainteresovanih strana buduce
aktivnosti ¢e zavisiti od manjine i imace tendenciju popularizacije interesa malih grupa. Nestalna
politika i Ceste promene u Vladi dovele su do nepoverenja poljoprivrednika i njihovog ocaja kada
planiraju proizvodni ciklus.

Poljoprivrednici su najviSe podloZni riziku koji ih ¢ini sezitivnom socijalnom grupom na drzavne
investicije za razvoj. Ruralni razvoj obuhvata viSe od investicija u poljoprivredu. Mere podrske se
moraju usmeravati na poboljSanje uslova Zivota na gazdinstvima u ruralnim podrucjima. Pored
subvencija za poljoprivredne aktivnosti, drZzava treba investirati u mere koje ¢e poboljsati kvalitet
Zivota ruralne populacije. Investicije u infrastrukturu, obrazovanje lokalne populacije, promociju
tradicionalnih obicaja i starih zanata, turizam bi trebale biti deo nacionalnog akcionog plana u
regionu.
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ANEKS | STRUKTURA ORGANSKIH POVRSINA U 2012

Tabela 11 Struktura organskih povrsina u 2012.

Voce

Zitarice

Industrijsko
bilje

Krmno bilje
Povrée

Ostalo
Lekovito
bilje

TOTAL
Pasnjaci i
livade
Stoka

Voce

Vrsta kultu-
re
Jabuke
Aronija
Lesnik
Breskva
Kruska
Ostalo
TOTAL
PsSenicai
spelta
Heljda
Kukuruz

Je¢am
Ostalo
TOTAL
Sojas

Bundeva
Ostalo
TOTAL
TOTAL

TOTAL

TOTAL

Vrsta kultu-
re

Maline

U konversziji

Povrsina
(ha)
2,2037
5,2573
12,1870
/

/

7,3142
26,9622
469,6643

19,00
1.240,5929

239,0315
61,7345
2.030,0232
326,5404

16,8502
74,1852
417,5758
422,5463
422,5463
36,4027
36,4027
5,9291
1,5605

7,4896
2.930,6707

503,1860

VOJVODINA

Broj operatera

~~Nr0 w s

19

1

26 (sto¢na hrana
uglavnom)

6

32
8

25
16
16
20
20

10
84

2852 stoke: 1052 ovaca/95 gove-
da/1684 Zivine/21 koza/

U konversziji

Povrsina
(ha)

68,4908

ZAPADNA SRBIJA

Broj operatera

300

Organski status

Povrsina
(ha)
1,8149
0,8557
0,0074
3,9873
9,5189
13,7434
29,0719
20,6844

13,300
231,9786

9,0958
275,0588
61,8411

2,0000
8,834
72,6751
206,5111
206,5111
56,8155
56,8155
15,0150
10,9033

25,9183
665,9967

180,7100

Broj operatera

17
10

16

31
31

63

1272 stoke: 1198 goveda/45 ova-

ca/10 svinja/60 kokosi (8 proizvoda-

ca)

Organski status

Povrsina
(ha)

117,5500

Broj operatera
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Kupine
Sljive
Ostalo
TOTAL
Zitarice
TOTAL
Krmno bilje
TOTAL
Povrée
TOTAL
Ostalo
Samoniklo
bilje
Med
TOTAL
TOTAL
Pasnjaci i
livade
Vrsta kultu-
re
Voce Maline
Visnje
Kupine
Jabuke
Ostalo
TOTAL
Zitarice
TOTAL
Krmno bilje
TOTAL
Industrijsko
bilje
TOTAL
Povrée
TOTAL
LEkoviti
bilje &
ostalo
Samoniklo
bilje
TOTAL
Pasnjaci i
livade

74,6800
54,2048
16,8817
214,2573

6,5920
6,5920
5,4079
5,4079
2,1422

2,1422

227,8618
13,1529

U konverziji

Povrsina
(ha)

30,8419
9,9440
0,18

6,6171
47,5830
9,9346
9,9346
1,7437
1,7437
0,300

0,300
3,0145
3,0145
1,800

68,5147
7,8168

84
22
25
456

R INNDNWN

457

CENTRALNA SRBIJA

Broj operatera

14

=AY

R oo R

26

42,4200
14,0732
10,662
184,7052
14,9303
14,9303
0,6300
0,6300
5,3376
5,3376
/
350,00

350,00 /200 t

210,4661
3,9453

Organski status

Povrsina
(ha)

53,89

22,63
271,0775

7,1028
354,7003
127,7876
127,7876
/

/
52,3809

52,3809
4,2094
4,2094
13,5625

(600.100,00 -
sakupljacka
povrsina)
524,4958
1,0202

135
15

522

NS DDNNNN

00t

NN

528

Broj operatera

113

43

1 (Nectar-
proizvodac
sokova iz Vojvo-
dine)

11

159

W~ NN

s bhw

3 preradivacke
komapnije pecu-
raka i Sumskog
voda

176
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JUGOISTOCNA SRBUA
(Pirotski, Pcinjski, Branicevski, Zajecarsli, Borski, Jablanicki okrug)

U konverziji Organski status
Vrst akultu-  PovrsSina Broj operatera Povrsina Broj operatera
re (ha) (ha)
Voce Visnje 22,0400 1
Grozde 7,0179 7
Ostalo 9,207 11 0,3513 1
TOTAL 38,2649 19 0,3513 1
Zitarice 61,0720 14 1,5885 2
TOTAL 61,0720 14 1,5885 2
Krmno bilje 22,9362 17 1,1534 3
TOTAL 22,9362 17 1,1534 3
Povrée 9,4164 6 2,3563 3
TOTAL 9,4164 11 2,3563 3
Ostalo 0,7300 1 13,0628 2
Samoniklo 1240t 4 150t 6 preradivackih
bilje kompanija pecu-
raka i Sumskog
voca
TOTAL 158,7966 45 6,2286 12
Pasnjaci i 245,5145 10,4030
livade
Stocarstvo 1526 stoke: 21 270 stoke: 21 3
57goveda /49 govedo/34
Zivine/145 svinja/2 konja/
koza/konja, 213 ovaca
magaraca
71/1434
ovaca/131
svinja
JUZNA SRBIJA
(Toplicki, Nisavski okrug)
U konverziji Organski status
Vrsta kultu- Povrsina Broj operatera Povrsina Broj operatera
re (ha) (ha)
Voce Sljive 28,1843 18 414,1319 207
Visnje 50,5000 80
Grozde 7,7310 1
Ostalo 14,7057 8 13,6377 18
TOTAL 50,6210 22 478,2696 300
Zitarice 24,3072 4
TOTAL 24,3072 4
Ostalo 12,7640 1 13,0628 2
TOTAL 12,7640 1 13,0628 2
Samoniklo 70 t 2 preradivaca
bilje
TOTAL 89,6338 25 304
490,6024
Stocarstvo 229 stoka: 51 3
govedo/80
ovaca/28

svinja/70 Zivine

56



ANEKS Il SPISAK PRERADIVACA

Spisak preradivaca sa kojima proizvodaci kosti¢avog i jagodastog voc¢a imaju ugovor o saradnji su
oznaceni zvezdicom (podaci iz 2012.)

Tabela 12 Lista organskih preradivaca i operatera

O 00N ULDd WNEFL @

e
= o

=
N

13.

14.

15.

16.
17.
18.
19.
20.
21.
22.
23.
24,
25.
26.

27.
28.
30.
31.

32.
33.

34.
35.
36.
37.

ORGANIZACUA
Agropartner, Lucani

Aronija Vita Itd, Surduk
Belis Top, KurSumlija*
Berry frost, Loznica*
Beyond, Nis

Biosil, Ugrinovci

BMD, Arilje

Cojapromet, Aleksinac
Confido group Int. Itd, Zemun
CPA Organic, Bajina basta
Den Juro Organic, Beograd*

Ekozlatar, Nova varo$
Foodland, Beograd*
Forest Food, Krusevac
Frikos, Beograd*

Hemija Commerce Itd, Novi Sad
Herba, Beograd

Janos Farago, Orom

Josip Mamuzi¢, Subotica
Marni, Krusevac

Menexd.o.0. KruSevac

Midi Organic, Blace*

MN Ltd. Loznica

Mondi Food Company, Kraljevo
Nectar, Novi Sad

Pamin, GornjiMllanovac

Repro Trade, Novi Sad
Strela Itd, Leskovac
Sumsko blago, Bresnica
Suncokret, Hajdukovo

Vallis Organica ltd, Beograd
Van Drunen Farms Evropa doo,
Banatsko Karadordevo
Varvarin voce d.o.o, Varvarin
Voce produktd.o.o, Brus
Zadrugar Ljubovija*

Zdravo Organic d.o.o, Selenca*

WEB STRANICA

www.agropartnerfruit.com

www.beryfrost.rs
beyondhealthfood.com
www.biosil.rs
www.bmd.co.rs
WWW.Coja-promet.com

www.confidogroup.com

WWW.CPa.org.rs
denjuro.co.rs

www.foodland.rs
www.forestfood.rs

www.frikos.rs

www.herba.co.rs

WWW.Mmarni.co.rs
WWW.menex.rs
www.midiorganic.com
WWW.MmnN.co.rs
www.mondiserbia.rs
www.nectar.rs
WWW.pamin.rs

www.reprotrade.co. rs

www.suncokret.rs

www.voce-varvarin.ls.rs

www.fruit.rs
www.zdravo.rs

VRSTA PRERADE

Zamrznuto voce

Sok od aronije

Zamrznuto voée

SveZe i zamrznuto vocée

Makrobioticki proizvodi na bazi soje, tofu
Pasterizovano povrce, voc¢ni sokovi
Pecurke

Suseno voce, pecurke

Zamrznute visnje

Vina, rakije

Zamrznuto, suseno i cokoladirano voce i
povrce

Heljda i proizvodi od heljde (brasno,
jastuci i duseci)

Voéne marmelade, akvar, sokovi,
konzervisani proizvodi

Vrganiji, lisicarke, divlja borovnica, suseno i
zamrznuto

Zamrznuti proizvodi od jagodastog i
samoniklog voca

Speltino brasno

Lekovito i aromat. bilje, esencijalna ulja
Cajevi, zadini

Brasno, mlevena zacinska paprika
Pecurke

SveZe i zamrznuto voce, cvet zove
Zamrznuto i suSeno vocée

Zamrznuta malina

Zamrznuto voée

Voéni sokovi

Zamrznuti proizvodi od jagodastog i
samoniklog voca

Testenine

Pecurke, ajvar

Dzem od Sipurka

Biljni namazi (puteri) i biljna ulja, proizvodi
od uljarica

Divlje jabuke

Susene jagode

Konc. i arome gajenih i samoniklog voéa
SveZe i zamrznuto vode, zova
Zamrznuto jagodasto i ostalo voce
Sokovi od voce i povrca, pasterizovani
proizvodi
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ANEKS Ill DETALINI REZULTATI ISTRAZIVANJA

Detaljni rezultati istraZivanja sprovedenog u Cetiri odabrana regiona:

Rezultati iz Vojvodine

Vojvodina sa 2934,9699 ha obradivog zemljiSta u konverziji i 663,6666 ha u organskom statusu
¢ini najvedi udeo u celokupnoj organskoj proizvodnji u Srbiji (podaci iz 2012.). Tipi¢an poljopri-
vrednik u Vojvodini je mali proizvodac povr¢a.

Srbija ima povoljne uslove za gajenje veéine povréa. Svega nekoliko proizvodaca proizvodi u u
zatvorenom prostoru pa cak i tada plastenici se koriste za proizvodnju rasada ili za proizvodnju
salate i lisnatog povrca. Povrée proizvedeno na otvorenom je srednje rano, rano, srednje pozno i
pozno povrce.

Povrtarstvom se bave porodi¢na gazdinstva, a proizvodi se prodaju na pijacama ili se dostavljaju
potroSacima li¢no ili poStom. Ova proizvodnja ima pozitivan trend rasta usled brzog obrta novca
(prodaja za novac) i dobijenog profita.

Povrtarstvo moze osigurati dovoljno profita i odrzivost gazdinstva ¢ak i na manjim imanjima u
poredenju sa bilo kojom drugom poljoprivrednom proizvodnjom. Sa druge strane promocija organ-
skog povrtarstva moze privudéi vise poljoprivrednika u ruralnim podrudjima i pospesiti indirektno
razvoj regiona. Poput proizvodnje na zatvorenom i sistemi za navodnjavanje na otvorenom omogu-
¢avaju rotaciju kultura i berbu najmanje dva puta godiSnje ako se pazljivo planira i u isto vreme
optimalno koriste resursi.

Sto se tice cene, ona zavisi od trzista. Tokom ovog istrazivanja pokazalo se da se cene razlikuju na
pijacam u Beogradu i Novom Sadu. ViSe cene na beogradskim pijacama i dobra prodaja uprkos
visokim cenama pokazuje da su potrosaci i kupci spremni da plate za hranu kojoj veruju i da je
ponuda i dalje mala iako poljoprivrednici slobodno formiraju cene.

Trend u organskom povrtarstvu je da se na pijaci plasiraju sveZi i sezonski proizvodi kojima se cena
malo menja tokom godina, i ne prati cene konvencionalnog povr¢a, organski proizvodi su ponekad i
do 300% skuplji. Postoji nekoliko preradivackih jedinica u regionu (Aneks III), no proizvedene
kolicine nisu dovoljne za bilo kojeg ozbiljnog preradivaca i sirovina je prilicno skupa tako da skoro
celokupna proizvodnja uglavnom zavrSava na pijacama i supermarketima.

Veza izmedu broja proizvodaca i veliCine trziSta cesto dovodi do nestabilnosti i sezonosti u ponudi.
PotroSaci traze Siru paletu proizvoda, bolji kvalitet, sveZe proizvode tokom godine i garancije koje
organska oznaka obecava i za koju pla¢aju veéu cenu.

Poljoprivrednici prave planove za buduéu sezonu na osnovu cena postignutih u prosloj godini.
Organsko trziSte povrca je jos uvek nedovoljno razvijeno i oslanja se na nekoliko desetina proizvo-
daca u regionu ¢ija je prosec¢na povrsina oko 5-10 ha (Grafik 8.).

Nazalost organski proizvodaci u regionu ne planiraju proizvodnju na velikim povrSinama uglavnom
zbog Cinjenice da zarade od organske proizvodnje u ovom trenutku mogu pokriti troSkove imanja i
obezbediti dovoljno prihoda bez potrebe proSirivanja imanja i uvodenja diverzifikovanih kultura i
usluga. Ipak, srpski proizvodaci trenutno imaju alternativu, nisno trziste. Male kolicine i proizvodi
sa dodatom vrednos$éu imaju svoje ciljne grupe.
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Tokom ovog istrazivanja su ispitivani slede¢i parametri:

- povrsina, kulture i prosecni prinosi, prirodni uslovi, godina ulaska u OP, kanali prodaje, prerada,
poljoprivredne strucne sluzbe (pristupacnost i vaznost), potreba za daljim obrazovanjem, promene
nakon Kkonverzije, starost proizvodaca i radna snaga (sezonska i sa punim radnom vremenom),
buduc¢i planovi, prihodi (poreklom sa imanja i van njega) i buduce aktivnosti.

Rezultati ovog istrazivanja pokazuju da:

3/8 ispitanika su delimi¢no u konverziji, a 5/8 su potpuno u organskom statusu (Grafik 8).

Grafik 8 Status proizvodaca

Status proizvodaca
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Prema ukupnoj povrSini gazdinstva se dele na: 2/8 gazdinstva ima <5 ha, 3/8 imaju izmedu 5-10
ha, 1/8 imaju 10-20 ha, 1/8 ima izmedu 20-30 ha zemlje, i 1/8 ima >60 ha (proizvodaci u koopera-
tivi, grafik 9.). Organska povrsina reflektuje skoro istu situaciju. 2/8 proizvodaca ima <5 ha, 3/8
ima izmedu 5-10 ha, 1/8 ima izmedu 10-20 ha, 1/8 ima izmedu 20-30 ha i 1/8 ima viSe od 60 ha
(proizvodaci u kooperativi) u organskom statusu. Proizvodaci u kooperativi imaju u proseku 8 ha
svaki. To znaci da 62,5% ispitanih proizvodaca ima manje od 10 ha u sistemu kontrole.

Grafik 9 Organska povrsina u ha

Organska povrsina u ha
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Svih osam proizvodaca su povrtari. Poored povr¢a, njih 6 takode proizvodi zitarice; 2 proizvode
lucerku, 2 proizvode suncokret; 2 proizvode voce i 1 proizvodi mak. ProseCan prinos najpopularni-
jeg povréa ovih proizvodaca je kako sledi: paradajz - 65 t/ha, paprika - 42.5 t/ha, kupus - 13 t/ha,
mrkva - 22 t/ha, luk - 14.5 t/ha, krompir - 27 t/ha, ljuta paprika - 11 t/ha, cvekla 16 t/ha. Prosec¢an
prinos maka je 1 t/ha, zitarica - 4 t/ha. Najveca razlika u prinosu proizvodaca je u kolicinama koje
su naveli za kupus, mrkvu, papriku i luk. U primeru kupusa razlika je najekstremnija - prinos varira
od 3 t/ha; preko 10 t/ha do 26 t/ha. Razlog ovako razli¢itom prinosu leZi u prirodnim uslovima
gajenja, kvalitetu zemljista i mogucénosti navodnjavanja kao i u adekvatnoj primeni svih agrote-
hnickih mera.

Odgovor na pitanje o prirodnim uslovima razlikuju se od gazdinstva do gazdinstva. Od 8 ispitanika
Cetvoro smatra da obraduje zemljiSte dobrog kvaliteta, 2/8 procenjuje da su prirodni uslovi pogod-
ni, a ostali rade u prose¢nim uslovima. Nedostatak vode predstavlja prepreku u periodu vegetacije,
a 3/8 proizvodaca pati od nedostatka navodnjavanja. 1/8 ispitanika ne moze pronaci sredstva za
zastitu bilja i dubriva na trziStu. Usitnjenost parcela je problem za 3/8 gazdinstava, jer razudenost
parcela povecava troSkove i vremena i resursa u prebacivanju mehanizacije, radne snage, itd. 1/8
ne vidi nikakve prepreke Grafik 10.).

Grafik 10 Vecée prepreke prema licnoj proceni proizvodaca

Vece prepreke u proizvodnji
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nedostatak nedostatak usitnjenost nema

vode organskih  parcela  prepreka
inputa
1) Glavni razlog za otpocinjanje organske proizvodnje je proizvodnja zdrave

hrane. 41.7% je navelo ovo kao razlog za ulazak u konverziju. Na drugom mestu se nalazi ekonom-
ski faktor - organska hrana je skuplja i donosi viSe profita proizvodac¢ima, 3 od 12 ispitanika je
navelo ekonomske razloge kao glavni razlog za konverziju u organsku proizvodnju. Drugi razlozi
navedeni su: zastita Zivotne sredine, zdrav razum, religiozni razlozi, razvitak lokalne zajednice i
zZelja da se bude pionir, prvi u necemu (Grafik 11.).
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Grafik 11 Razlozi za konverziju
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5) Istrazivanje pokazuje da glavna prepreka za organsku poljoprivredu leZi u nedostatku organskih
inputa (proizvodi za za zaStitu bilja, semena, sadni materijal) i udaljenost od trZista sa istim re-
zultatom - 3 od 21 odgovora. Posle sledi kontrola Stetocina, nedostatak konkurencije u regionu -
2/21, slabija potraZznja organske hrane, troskovi sertifikacije, nedostatak radne snage, slabiji
prinosi, nedostatak kapitala, slabija svest potroSaca, nedostatak adekvatne mehanizacije, nedo-
statak kvalifikovane radne snage, vreme naplate prilikom prodaje trgovackim lancima, nedosta-
tak znanja kod proizvodaca i ne postojanje nikakvih prepreka 1/21 odgovora (Tabela 13.).

Tabela 13 Glavne prepreke u OP

GLAVNE PREPREKE BODOVI
Nedostatk organskih inputa (sredstava za zastitu bilja, 3
semena, sadnog materijala)
Udaljenost od trzista

Kontrola Stetocina

Nedostatak konkurencije u regionu
Slaba potraznja za organskom hranom
Troskovi sertifikacije

Nedostatak radne snage

Slabiji prinosi

Nedostatak kapitala

Slabija svest potrosaca

Nedostatak adekvatne mehanizacije
Nedostatak kvalifikovane radne snage
Vreme naplate prilikom prodaje trgovackim lancima
Proizvodacdim nedostaje znanja

R R R R R R R R R R RNNDW

Nema nikakvih prepreka
UKUPNO

N
=
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U 2005 - je pocela ekspanzija organske proizvodnje u regionu i u to vreme 2 poljoprivrednika su se
pridruZila organskoj proizvodnji. U 2006. 2/8 je uSlo u organsku proizvodnju. Polako se prikljuciva-
lo joS proizvodaca: 1. u 2007, 1.u 2008, 1.u 2012.1 1.u 2013. (Tabela 13.). Posle perioda konverzije
vecina, 5/8 je osetila veliko poboljSanje u svojoj ekonomiji, 2/8 je osetilo malo poboljsanje, 1/8
niije osetilo nikakvu promenu u ekonomiji.

Tabela 14 Pocetak OP

Gd?ﬁmik 6}%9nom§kb§w§ u organskom statusu prema licnom misljenju proizvodaca

CINJANJA OP VODACA Najuobicenije mesto na kojem proizvodaci plasiraju svoje proiz-

2005 2 vode je pijacs - 7/20 odgovora je glasilo ovako, u trgovackim
2006 2 lancima - 3/20 odgovora, prodaja na gazdinstvu je odgovor 3/20,
2007 1 postanskim isporukama 2/20, 2/20 odgovora se odnosilo na
2008 1 prodaju preradivacima, kuéna isporuka - 1/20 odgovora je nave-
2012 1 lo ku¢nu dostavu kao kanal prodaje, ostali odgovori su naveli
2013 1 sledece kanale prodaje: putem interneta, na tezgi pored lokalnog
UKUPNO 3 puta, veleprodaja. Gazdinstva u organskom statusu u 4 sluc¢aja su

iskusila veliko poboljSanje ekonomske situacije. Malo poboljsa-
nje se desilo na dva gazdinstva i dva gazdinstva nisu iskusila promene u ekonomskom statusu
(Grafik 12.).

Ekonomska situacija posle perioda konverzije
A
% 02.5% y
/ 25 0% y—
12.5%
Znatno poboljSanje = Malo poboljSanje Bez promene
nakon konverzije

Preradu ima 3 od 8 gazdinstava, i naj¢eSce je to mlevenje paprike i mlevenje Zitarica u brasno (na 2
gazdinstva), prerada u sokove i pasterizovan program (na 1.). Celokupna proizvodnja se proda u
zemlji.

Poljoprivredne strucne sluzbe su besplatne i u vecini slucajeva njihova uloga se ocenjuje kao ne

tako vazna ili njihova pomo¢ u savetovanju nije bila dovoljna u 5/8 odgovora, a 3/8 ispitanika je
reklo da su vazni u svojoj zajednici i da su njihovi saveti znacajni.

Strucno obrazovanje iz poljoprivrede - Poljoprivredni fakultet imaju dva proizvodaca, 6/8 proizvo-
daca ima srednje stru¢no obrazovanje. Proizvodaci u kooperativi su uglavnom zavrsili srednje
strucne skole.
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Sto se ti¢e daljih obuka, 3/8 proizvodaca ne vidi potrebu za daljim obukama. Ostalih 5/8 proizvo-
daca bi Zelelo da prisustvuje obukama iz: organske poljoprivrede uopste, razvijanju svesti radnika,
poslovnim vesStinama, gajenju voéa i povrc¢a, preradi na gazdinstvu, sakupljanju i preradi samoni-
klih plodova, agroturizma, novih sorti i novih tehnologija.

Posle konverzije gazdinstvo nije promenilo fokus. 7/8 gazdinstava je nastavilo da praktikuje organ-
sko povrtarstvo i ratarsku proizvodnju. Na 1/8 gazdinstava je fokus na knovencionalnom stocar-
stvu.

Radna snaga se zapoSljava na 8 od 8 gazdinstava. Na 3 gazdinstva zaposleni su stalno radno vreme,
na ostalima se zaposljavaju sezonski radnici.

U pogledu starosti proizvodaca 3/8 se nalaze u grupi izmedu 41-44 godina, 3/8 su u grupi izmedu
45-54 godine i 2/8 su ispod 40 godina starosti. Svi proizvodaci su sa porodicama i u proseku svaka
porodica ima po 5 ¢lanova. Statisticki 3/8 proizvodaca ima 5-Clanova porodice, 3/8 ima 4-Clana
porodice, 1/8 proizvodaca ima 8-¢lanu porodicu, i 1/8 proizvodaca ima 3 ¢lana porodice.

Buduci planovi na gazdinstvu su usmereni ka poveéanju povrsine. 7 od 8 gazdinstava oCekuje da ¢e
prosiriti povrSine u narednih 5 godina, 2 od njih ¢e ¢ak otpoceti storcarsku proizvodnju i/ili pove-
Cati broj grla stoke.

Sto se ti¢e novih aktivnosti, 3/8 gazdinstava ocekuje da ¢e otpoceti stocarstvo na svojem imanju,
nove aktivnosti koje su naveli proizvodaci uklju¢uju vocarstvo (1/8), preradu na gazdinstvu (zamr-
zavanje 1/8), preradu povréa (2/8), ¢iS¢enje semena i pakovanje (1/8 gazdinstava).

Dodatni prihodi dolaze sa razlicitih delatnosti sa gazdinstva ili van gazdinstva: 3/8 proizvodaca se
izdrzava od prihoda poreklom iz organske proizvodnje, 3/8 proizvodaca ima primanja iz konvenci-
onalne proizvodnje i organske proizvodnje, 2/8 proizvodaca ima i dodatni posao u privat-
nom/javnom sektoru i primanja iz organske proizvodnje.

Prema odgovorima ispitanika buduc¢i izazovi su:

1. nedostatak kvalifikovane radne snage, (3/19)

2. nedostatak povoljnih kredita, (2/19)

3. nedovoljna svest potrosaca i kupaca,

4. nedostatak drzavne podrske,

5. nedostatak diverzifikovane ponude i nedovoljne kolicine,

6. pravne prepreke prilikom kupovine zemljista i neposStena konkurencija izmedu pro-
izvodaca u lokalnoj zajednici,

7. rizik od GMO-a,

8. slabija plodnost zemljiSta u regionu,

9. komplikovana procedura prilikom apliciranja za subvencije,

10. nedostatak organskih semena,

11. oteZan pristup Ministarstvu poljoprivredi,

12. nedostatak navodnjavanja,

13. nedostatak sezonske radne snage,

14. visoki troskovi organskih inputa,

15. nedostatak organskog trzista u regionu.

Preradni objekti u Vojvodini

Preradne jedinice se bave razli¢itim tipovima sirovina. Proizvodaci na svojim objektima mogu da
preraduju koli¢ine i obi¢no preraduju svoje sirovine.
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Od 9 preradivaca registrovanih u bazi podataka, 2 su poljjoprivrednici: Nijedno pravno li-
ce/preradivac nije samo organski preradivac. Njihov glavni deo posla je proizvodnja i prerada
brasna, voénih sokova, pasterizovanih proizvoda i biljnih namaza.

3 preradivaca su ispitana i njihovi odgovori su:

1. Repro trade, Novi Sad: 11. godina stara kompanija, proizvodaci organskog

kornfleksa i testenina. Kompanija priprema ru¢no radene proizvode, u malim koli¢cinama i malog
obima, zato njihovi proizvodi nisu trziSno pogodni za medunarodno trziSte. Domace trziste je ogra-
ni¢eno. Glavni problem kompanije je visoka cena sirovina, koje vlasnik ne moZe uvoziti jer su mu
potrebne male koli¢ine koje ne opravdavaju uvoz. Pod ovakvim uslovima kompanija ne moZe tre-
nutno ostvariti profit.
Preradivacu nedostaje podrska u tehnickom aspektu poslovanja. Preradivac nije upoznat sa organ-
skim inostranim trZiStem i nema mogucnosti da pristupi nekom od njih, stoga mu je potrebna
podrska udruzenja, organizacija i istrazivanje trzista bi mu mnogo pomoglo. Nazalost ovo nije
usluga koju organski sektor u Srbiji pruza.

2. Zdravo Organic, Selenca: Kompanija preraduje sokove, konzervira povrée, dzemo-
ve i organsko i konvencionalno povrée. Trenutno je 20% njihovih proizvoda organsko ali kompani-
ja ima nameru da poveéa udeo organskih proizvoda u buduénosti. Sada kompanija svoj rad zasniva
na kratkotrajnim ugovorima sa proizvodacima komsijskih organskih gazdinstava. Ugovor je sastav-
ljen prema prethodnoj prodaji i ne moZe predvideti stvarne potrebe u buduénosti ili cene. Za ovaj
tip ugovorne obaveze proizvodaci moraju da proizvode viSe nego Sto trenutno mogu da prodaju.
Saradnja sa kompanijama donosi manje rizika ukoliko proizvodaci imaju vece koli¢ine da ponude.
Ipak, ponuda na srpskom trzistu je manja od potraznje i lako je mohu absorbovati lokalni potrosaci.

Preradivac prodaje i na domacem i na inostranom trzistu, oko 60% njihovih proizvoda ide u izvoz,
40% se prodaje na domacem trziStu. Kako bi se izbegla sloZenost procedura prilikom izvoza i di-
sitribucija, oni rade sa jednim distributerom. Njihovo glavno izvozno trZziSte je Rusija, Ukrajina,
Hrvatska, Italija, Austrija, Slovenija, Crna Gora ali i daleka trziSta takode, poput Kanade i Australije.
NaZalost kompanija nije atraktivna u inostranstvu usled visokih cena proizvoda, a cene su visoke
zbog visoke cene sirovina u Srbiji (zbog nedostatka subvencija i slabije potraznje), delimic¢no i zbog
malog obima njihove prerade. Ipak, kompanija ne moZe nabaviti sirovine iz inostranstva, jer je
njihova organska proizvodnja skromna i troskovi transporta, logistike ne bi mogli pokriti finalnu
cenu proizvoda.

Sirok asortiman proizvoda uposljava njihovu preradnu liniju tokom cele godine. U sezoni najvise
preraduju paradajze, papriku, van sezone mrkvu, cvekluy, jabuke, itd. Kompanija je lansirala premi-
jum proizvod (bez dodatog Secera, vode, konzervansa) napravljen od jeftinije konvencionalne
sirovine gde je visok kvalitet i manji troskovi ¢ine ovaj proizvod atraktivnim po povoljnim cenama
za potroSaca.

3. Farm “Jovanjica”, Stara Pazova: Gazdinstvo je proizvodac i preradivac organskog
povrca. Oni su jedno od retkih gazdinstava sa potpuno opremljenim staklenikom, Gazdinstvo ima
tendenciju povecanja proizvodnje i intenziviranja trziSnosti svojih proizvoda. Trenutno se proizvo-
di sa ovog gazdinstva mogu na¢i na policama vecih supermarketa, pijaca u Beogradu i kao deo
njihove elektronske prodaje, preko web sajta
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Proizvodac¢ ima razumne cene proizvoda u ovom trenutku, i kontrolisana proizvodnja u stakleniku
mu daje ovaj komfor. Modernizacija proizvodnih objekata i opreme je velika investicija ali u klimat-
skim promenama i nemoguénosti kontrolisanja spoljnih faktora je neophodna mera. Mali proizvo-
daci nece biti u stanju da podnesu troSkove, stoga bi se morala ponuditi drZzavna finansijska i
tehnicka podrska.

Rezultati iz zapadne Srbije

Zapadna Srbija ima 235.1936 ha obradive povrsine u konverziji i 198.9355 ha obradivog zemljista
u organskom statusu (podaci iz 2012.). Ve¢i deo povrsina se nalazi pod jagodastim voéem - 66%
povrsina u konverziji i 91% povrsina u organskom statusu. Tipi¢an proizvodac u zapadnoj Srbiji je
¢lan kooperative izmedu hladnjace - preradivaca jagodastog i kosSti¢avog voca. Istrazivanje je pokri-
lo 6 tipi¢nih predstavnika proizvodaca od njih oko 500 (podaci iz 2012.), 2 preradivaca od njih 4.

Voéarstvo je jedna od najproduktivnijih poljoprivrednih sektora. Sirok sortiment posaden u klli-
matskim uslovima povoljnim za svaku od njih osigurava optimalnu upotrebu resursa geografskih i
klimatskih parametara. Proizvodnja voca i njenih preradevina moZe biti veoma uspeSan posao
StaviSe ulaganjem u sisteme za navodnjavanje voénjaka, zaStitnih mreZa, sadni materijal i preradne
objekte posebno u regionu koje se oslanja na poljoprivredu mora biti obavezna mera podrske
Ministarstva poljoprivrede i mera popularizacije poljoprivrede. TrZziSte organskog voéa postoji van
granica i moZe apsorbovati sve koli¢ine koji srpski proizvodac¢i mogu proizvesti. Srbija izvozi jago-
dasto voce kao sirovinu koju inostrani preradivacdi ili veleprodaje i distributeri uzimaju i koriste za
dalju obradu, prepakuju uglavnom zamrznuto. Ne postoji niko u Srbiji ko priprema mala pakovanja
organskog zamrznutog jagodastog voca za krajnjeg kupca. Za kompanije orijentisane ka izvozu
transport zamrznutih malina u velikim vre¢ama ili kutijama je najlaksi nacin za sigurnu i jeftinu
isporuku. Inace bi kompanije bile primorane da investiraju u promotivne kampanje i dodatne
tehnoloske linije kada bi razmatrale nove linije proizvoda. Velika prepreka u ovom trenutku je
nedostatak finansijske podrske poput povoljnih zajmova i kredita za kupovinu novih linija za pako-
vanje i investiranje u dodatne materijale prema istrazivanju. U slu¢aju uvodenja novog proizvoda
na inostrano trziste, bez dobre promocije brenda i voc¢a, tesSko bi bilo probiti se i prodati mala
pakovanja inostranom kupcu.

Sa druge strane neohodno je napraviti temeljno istrazivanje trziSta pre stavljanja novog proizvoda
na trziste. Prema istrazivanju novi proizvod se mora adaptirati potrebama ciljne publike prema
veli¢ini, obliku, itd.

Od ukupne proizvodnje jagodastog voca veliki deo, 90% se izvozi na trziSte EU (Nemacka, Francu-
ska, Holandija, Austrija) i neSto na trziSte SAD-a i Japana.

Rezultati istrazivanja:

Iako je ocekivanje za ove poljoprivrednike bilo da imaju manje parcele (0.15-0.30 ha) u organskom
statusu, anketa je pokazala da se situacija promenila. Praksa proizvodaca je da sacekaju i vide kako
¢e se nov sistem pokazati na komsijskom primeru i u slucaju da se pokaze da funkcioniSe onda ¢e se
privu¢i novi proizvodaci organskoj proizvodnji i do¢i ¢e do povecanja organskih povrsina. Oc¢igled-
no organski proizvodaci grade poverenje u podrudju i privlaci se vise proizvodaca koji Zele da udu
u organsku proizvodnju. IstraZivanje je pokazalo da 1/6 proizvodaca ima manje od 10 ha od ukup-
nih povrsina, 3/6 ima izmedu 10-15 ha, i 2/6 ima vise od 15 ha. Podrucja pod organskim statusom
variraju od 0.8 ha do 3.35 ha. 1/6 ima manje od 2 ha, i 5/6 ima izmedu 2-4 ha (Grafik 13).
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Grafik 13 Organska povrs$ina u ha
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Glavni razlozi za konverziju u organski status su ekonomski. Od 13. odgovara 6. se odnosi na bolju
cenu organskih proizvoda te su proizvodaci presli na OP, proizvodnja zdravih proizvoda ¢ini 6 od
13 odgovora, i 1. od 13. odgovora je otiSlo na smanjene troskove s obzirom da je manje prskanja u
OP (Grafik 14.).

Grafik 14 Razlozi za konverziju u OP

GLAVNI RAZLOZI ZA KONVERZIJU

Smanjeni troskovi u OP
(manje prskanja), 8%

Proizvodnja
zdravije hrane,
46%

Ekonomski
razlozi, 46%

Glavne kulture su maline - 6 od 6 proizvodaca je proizvode, kupine proizvode 5/6 proizvodaca,
jagode proizvodi 2/6, Sljive proizvodi 4/6 i visnje proizvodi 1/6. Prosecan prinos (prosek 6 pose-
¢enih proizvodaca) je 4.9 t/ha za malinu, 12 t/ha za kupinu i 10 t/ha za Sljive. Proizvodaci se susre-
¢u sa nestalnim prinosima i nepredvidim u isto vreme usled nedostatka navodnjavanja i investira-
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nja u zasada. Glavni input svih ispitanika je stajnjak poreklom sa sopstvenog gazdinstva. Proizvoda-
¢i nisu dobro informisani o agrotehni¢kim operacijama dozvoljenim u organskoj proizvodnji i o
organskim principima. Stoga je prosecan prinos prilicno mali iako bi mogao biti udvostrucen kada
bi postojalo navodnjavanje i poStovane preventiven mere kontrole bolseti i Stetocina.

Prirodni uslovi regiona su prosetni prema odgovorima 6/6 proizvodaca, 6/6 ispitanika pati od
nesdostatka vode, dok je usitnjenost parcela problem za 5/6 ispitanika. ZemljiSe na strmim nagi-
bima ima 4/6 proizvodaca i prosecnu plodnost zemljista ima 2/6 proizvodaca. Plodnost zemljista
se odrZava kori¢enjem sopstvenog stajnjaka poreklom od goveda i ovaca. Koli¢ina stajnjaka odgo-
vara uglavnom njegovoj dostupnosti na gazdinstvu, a ne stvarnim potrebama.

Brdovit teren zapadne Srbije

Porodic¢no gazdinstvo

Glavna prepreka prema istraZivanju je nedostatak vode (2/18 odgovora), smanjeni prinos u organ-
skoj proizvodnji (2/18), kontrola Stetoina (2/18), nedostatak kvalitetnog sadnog materijala
(2/18), kontrola korova (2/18), male cene organskih proizvoda (2/18), nedostatak sredstava za
zastitu bilja (1/18), nepostojanje sistema za navodnjavanje (1/18), nedostatak trzista u regionu
(1/18), nedostatak organskih dubriva (1/18), nedostatak radne snage (1/18), ishrana biljaka
(1/18 odgovora), (Grafik 15.).
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Grafik 15 Glavni problemi koje su ispitanici naveli
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66.6 % proizvodaca je krenulo u OP u 2007., 16.7% krenulo je sa OP u 2008.,a 16.7% u 2011.

Proizvodaci u ovom regionu su podugovoreni sa hladnjacama/preradivacima koji svake godine
pripremaju nove ugovore. To znaci da se organski proizvodi isporucuju hladnjacama i onda proiz-
vodaci nemaju potrebe da izlaze trziste. Njihova briga je vezana za cenu plodova. Cena ovog voca je
predmet diskusije svae godine. Berba vo¢a se radi rutno, naZalost parcele su udaljene od infras-
trukture, pored zemljanih puteva ozbiljno oStec¢enih gde se osetljivi plodovi lako mrve i drobe. No
ipak u 2013. proizvodaci su dobili oko 2EUR/kg (bez klasiranja na gazdinstvu). Proizvodaci u koo-
perativama teZe da veruju da je razlika u ceni izmedu konvecionalnih i organskih plodova mora biti
veca od 20% no $to je to sada.

0/6 proizvodaca ima preradu na gazdinstvu.

Poljoprivredna strucna sluzba je prisutna u regionu i pokriva Mac¢vanski i Kolubarski okrug. Usluge
sluzbe su besplatne kao i analize zemljiSta koje se mogu raditi prem godisSnjem programu Ministar-
stva poljoprivrede. 6/6 ispitanika visoko ceni i smatra savetodavce iz poljoprivredne sluzbe od
pomodi i vaznima u proizvodniji.

Poljoprivredno obrazovanje nema niko od ispitanika, 1/6 ima samo osnovnu Skolu, a ostalih 5 ima
neku drugo srednje stru¢no obrazovanje. Obuke iz organske proizvodnje organizuje poljoprivredna
strucna sluzba i ugovorne kompanije. Prosle godine svaki proizvodac je u proseku proveo 2,5 dana
na obukama. U pogledu buduéih potreba 50 % bi htelo da pohada obuke iz organske proizvodnje
uopste, 16.7 % iz organske stocarske proizvodnje, i 33.3 % ne vidi potrebu za daljim obukama.

Promena nakon konverzije se nije desila ni na jednom od gazdinstava iz istrazivanja. 3/6 je izjavilo
da je konvencionalno stocarstvo, a 3/6 da je konvencionalno vocarstvo glavni fokus na gazdinstvu.
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Radna snaga se uposljava na 2 od 6 gazdinstava u
periodu berbe voéa tokom tri meseca godisSnje. 3
proizvodaca od 6 su ispod 40 godina starosti, 2/6
je izmedu 41-44, i 1/6 je u grupi izmedu 55-64
godine.Svaki od njih Zivi sa porodicom na gazdin-
stvu koja ima 4 ¢lana kod 2/6 ispitanika, 5-Clana
porodica je kod 2/6 ispitanika, 6 ¢lanova porodice
ima 1/6 ispitanika i 1/6 ispitanik ima 9 ¢lanova.

Buduéi planovi zavisi¢e od resursa dostupnih na
gazdinstvima i dobijenih prihoda. 1/6 proizvodaca
¢e nastaviti proizvodnju na trenutnim povrsinama,
2/6 je nesigurno o budu¢im promenama u proiz-
vodnji, 3/6 proizvodaca razmatra povecanje povr-
Sina za najvise 1 ha. Nasuprot toga, nove aktivnosti

Improvizovani rezervoari za vodu

nisu straktivne za proizvodace. 66.6% ispitanika ne razmatra moguc¢nost nikakvih promena veza-
nih za pocetak novih aktivnosti. 16.7% proizvodaca nije joS uvek sigurno, a 16.7% proizvodaca vidi
agroturizam kao novu aktivnost.

U pogledu buduc¢ih 5-godis$njih investicija, u sisteme za navodnjavanje ¢e uloziti 3 proizvodaca.
Obnova mehanizacije je vazna i 4/6 proizvodaca ¢e uloZiti u nove traktore i dodatnu opremu. 1/6
proizvodaca ¢e uloziti u skladisne kapacitete, i povecanje povrsina ¢e dovesti do kupovine zemljista
za 1/6 ispitanika. Jedan proizvodac nije siguran kakve ¢e biti buduée investicije.

Za sve ispitanike poljoprivreda je jedini izvor prihoda. 3/6 ima dodatne prihode iz sledecih poslo-
va: 2/6 proizvodaca prodaje drva za ogrev, i 1/6 proizvodaca pruza usluge transporta i obrade
zemljista.

Preradni objekti u Zapadnoj Srbiji

Dva preradivaca: Frikos i Zadrugar su dve od 4 hladnjace koje se bave organskim vocem. Sa
povvrsinom od 206 ha pod organskom proizvodnjom usli su u 6. godinu organske proizvodnje. Svi
preradivaci pokusavaju da sklope ugovore sa proizvodacima na kraju godine ili na samom pocetku
godine pre vegetacionong perioda - to je zajednicko za sve. Kada se jednom potpiSe ugovor, kata-
starski podaci se $alju kontrolnoj organizaciji. Svi proizvodaci su predmet grupne sertifikacije i
kontrolise ih interni sistem kontrole kompanije kao i ovlas¢ena kontrolna organizacija. Obe kom-
panije uposljavaju poljoprivredne inZenjere stru¢ne za organsku proizvodnju koji nadgledaju pro-
izvodnju kod poljoprivrednika. Tokom zime organizuju za proizvodace zimske Skole (2-3 dana
trajanja) gde se proizvodaci upoznaju sa principima organske proizvodnje i dozvoljenim tretira-
njima. Svi proizvodaci dobijaju sredstva za prskanje biljaka na pocCetku sezone. Zaposleni inZenjeri
su poreklom iz regiona i poznaju proizvodace Sto olakSava kooperaciju, ali takode dovodi u sumnju
njihov odnos. InZenjeri znaju kako da pridu proizvodacima i kako da komuniciraju sa njima, ali
mogu i predvideti moguce probleme u proizvodnom ciklusu. Na primer ukoliko su neki proizvodaci
skloni da koriste pesticide koji nisu dozvoljeni da se koriste u OP, inZenjeri kontroliSu ove parcele
ceSce.
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Zbog ove dve komapnije zaposleno je 310 osoba sa punim radnim vremenom, i 60-70 sezonaca.
Razlozi za pocetak organske proizvodnje leZe unutar geografskih potencijala regiona gde je sa
malim promenama bilo moguce lako preéi na organsku proizvodnju, kao i da se prosiri proizvodnja
i dobije viSe prihoda. Oba preradivaca imaju sertifikate za Srbiju, EU, SAD, Biosuisse, a Zadrugar
ima i JAAS (za japansko trziste) setifikat.

Izazovi koje su identifikovali:

1) nedostatak poznavanja OP inpekcije unutar nadleznog organa,

2) nedostatak obucenosti proizvodaca,

3) nedostatak dobrog sadnog materijala,

4) nedostatak organizovane kontrole unutar drzave,

5) neregulisano trZiSte sredstava za zastitu bilja - nekontrolisana prodaja i upotreba pesticida,

6) stariji proizvodaci ¢ine veéinu populacije u regionu,

7) nemogucnost sankcionisanja proizvodaca u slucaju krSenja organskih principa i ugovornih
obaveza,

8) nedostatak organskih inputa na trzistu,

9) visokai Cesto nerealisticna cena malina.

Subvencije za sertifikaciju je davala i Agencija za promociju izvoza i strana ulaganja Srbije - SIEPA.
Kompanije su ovako mogle nadoknaditi 40% ukupnih troSkova.

Kako bi se unapredilo organsko vocarstvo Ministarstvo poljoprivrede treba raditi na unapredivanju
sadnog materijala, uspostavljanju rasadnika u kojima bi se proizvodio bezvirusni materijal, postav-
ljanju navodnjavanja u vo¢njacima, povecavanja povrsina pod organskim voéem, regulisanja na-
bavke pesticida i sredstava za zastitu bilja, edukovanja nadleznih inspektora za kontrolu setifiko-
vanih operatera u okviru MPZZS, podizanja svesti proizvodaca u pogledu oéekivanih cena i principa
organske proizvodnje, kroz neki pravni dokument.

Rezultati iz Juzne Srbije

KoSti¢avo voce, Sljive i viSnje su vaZzno organsko voce u Srbiji po proizvodnji i izvoznoj vrednosti.
Ipak je vecina plantaZa stara i ekstenzivna sa manjim prinosom nego $to bi to bio slucaj da se pra-
vilno uzgajaju. Prosecan prinos sljiva je 14 t/ha.

Proizvodaci ulazu u prole¢no prskanje, a meduredni prostor kose ili oru. RasSirene sorte su PoZega-
Ca i Stenli uglavnom za suSenje i zamrzavanje.

Visnje u proseku daju 13t/ha, raSirena sorta je industrijska - Oblacinska vi$nja. Vi$nja se zamrznuta
izvozi sa ili bez kostice, i kao koncentrat.

U Juznoj Srbija vecéina proizvodaca posluje u kooperativnom odnosu sa preradivacem. Od 6 ispita-
nika 2 ima izmedu 5-10 ha zemljiSta. 1/6 ima izmedu 10-15 ha, 0/6 ima izmedu 15-20 ha,a 3/6 ima
viSe od 20 ha. Kada se radi o organskoj povrsini 4/6 proizvodaca ima izmedu 4-6 ha,a 2/6 ima 1 ha
ili manje, u proseku 3.3 ha (Grafik 16).
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Grafik 16 Organska povrs$ina u ha

ORGANSKA POVRSINA U HA

4-6 ha, 66.7%

Tradicionalni naéin proizvodnje - vo¢njak u prelasku na organski status

Glavni razlozi za prelazak na organsku proizvodnju su: veca cena organskih proizvoda 4/15 odgo-
vora, proizvodnja zdrave hrane 3/15 odgovora, bolje trziSne mogu¢nosti 3/15 odgovora, u organ-
skoj proizvodnji je potrebno manje inputa koji se moraju kupiti 2/15, organska proizvodnja je
jeftinija od konvencionalne 1/15 odgovora, lako je pre¢i na organsku proizvodnju 1/15 odgovora,
ekoloski razlozi 1/15 odgovora. Poljoprivrednici u ovom regionu su ve¢ proizvodili na nacin na koji
su to radili njihovi preci. Za te proizvodace nizak nivo upotrebe pesticida je deo njihove tradicije.
Vecina proizvodaca se oslanja na stajnjak koji potice iz njhove konvencionalne stocarske proizvod-
nje i smanjenu upotrebu inputa koji nisu poreklom sa gazdinstva (Grafik 17).
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Grafik 17 Razlozi za prelazak u OP

Razlozi za otpocinjanje OP

, @ Procenat proizvodaca

Glavne kulture su tradicionalno gajeno voce poput §ljiva, viSanja, jabuka, krusaka, jagodastog voca i
od skora dunja ima tendenciju da se viSe gaji i postaje atraktivna za proizvodace. NajraSirenije voce
je Sljiva 4/6 ispitanika gaji Sljive na 11 ha sa prose¢nim prinosom od 14 t/ha. Visnje proizvodi 3/6
proizvodaca i nalazi se na drugom mestu po povrsini. Prosecan prinos je 13 t/ha. Zatim slede jabu-
ke koje proizvodi 5/6 proizvodaca ali na manjim povrSinama i uglavnom su to stara stabla posade-
na odavno po obodu imanja ili zasadena bez nekog posebnog reda. Prosecan prinos jabuka je 10.5
t/ha. To je zbog gore pomenutih razloga. Stabla su sadena gde je to bilo zgodno, stabla jabuka su

Mladi sljivik Rezidba Sljiva
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stara i nisu adekvatno odrzavana. Kupine, maline i jagode se proizvode na manjim parcelama iako
prosecan prinos moZe biti veoma visok, 21 t/ha za kupine, 17 t/ha za maline u proseku. Prirodni
uslovi regiona su povoljni za vocarstvo, brdovit poloZaj propusta struijanje vetra i njegovu cirkula-
ciju kroz voénjak i smanjenje gljivicnih oboljenja. Ali juzna Srbija ¢esto pati od nedostatka vode,
posebno tokom fenofaze intenzivnog rasta biljaka i plodova. Odgovor koji su ispitanici dali ide u
prilog ovoj ¢injenici, 6/6 proizvodaca je navelo nedostatak vode kao glavni problem nepovecavanja
proizvodnje. Nedovoljno razvijena infrastruktura i nedostatak asfaltnih puteva se smatra glavnom
preprekom. Mnogi od lokalnog stanovnisStva u potrazi za boljim uslovima Zivota odlaze u gradove.
Proizvodaci nisu jedinstveni u svojim pogledima na prirodne uslove regiona. 3/6 smatra da je
region povoljan za vocarstvo, 2/6 smatra da su uslovi prosecni, a 1/6 region smatra nepovoljnim sa
apekta prirodnih uslova. Usitnjenost je problem za 4/6 proizvodaca, strmi nagibi za 2/6 i slabija
plodnost zemljiSta za 1/6 ispitanih proizvodaca. Podrudje je brdovito ali stepen nagiba varira od
jedne do druge mikro lokacije. Ve¢i problemi su male parcele i nemoguénost kupovine susednih
parcela. Proizvodaci $to je moguce manje zavise od inputa koji nisu sa gazdinstva, stajnjak dolazi sa
njihovih ekstenzivne stocarke proizvodnje, a sredstva za zastitu bilja obezbeduje preradivac koji sa
proizvodacima ima ugovor o saradnji. Kao u slucaju proizvodnje jagodastog voca, preradivaci u
regionu prave iste ugovore sa poljoprivrednicima koji Zele da proizvode prema organskim princpi-
oma. Svi poljoprivrednici dobijaju savete od preradivaca / hladnjace i kontroliSu se unutar njihovog
internog sistema. Svi se oni pozivaju jednom godisnje da pohadaju zimsku $kolu o organskoj proiz-
vodnji. Na kraju godine svi proizvodaci moraju da plate za proizvode koje su dobili od preradivaca.
Troskove sertifikacije snosi ugovarac.

Glavna prepreka u regionu je nedostatak radne snage prema 4/17 odgovora (lokalna populacija je
desetkovana), nedostatak subvencija i drzavne podrske 4/17, nedostatak infrastrukture 3/17,
birokratske procedure prilikom apliciranja za subvencije i nedovoljno stru¢no osoblje unutar
MPZZS / Uprave za agrarna pla¢anja, povrh svega takse za overu dokumenata koje su prili¢no
velike 2/17 odgovora, nedostatak slobodne zemelje za povecéanje proizvodnje 1/17, visoki troskovi
rada radnika 1/17, nedostatak kapitala 1/17, nedostatak sistema za navodnjavanje 1/17. Subven-
cionisana proizvodnja je vazna za proizvodace i bila bi velika podrska, ali proizvodaci se ne mogu
osloniti na nju i planiraju proizvodnju prema sopstvenim reusrsima.

66.7% proizvodaca je pocelo organsku proizvodnju u 2006, a 33.3% u 2004. Posle konverzije
16.7% je osetilo znatno poboljSanje u ekonomskoj situaciji, 50% je osetilo malo poboljsanje, a kod
33.3% nije doslo do promene.

Svi proizvodaci iz izveStaja imaju ugovore sa hladnjacama/preradivacima i svi proizvodi se isporu-
Cuju direktno posle berbe njima ili preradiva¢ doalzi da ih pokupi od njih. U oba slucaja trzi$ni
izazovi ipostupci nakon branja su preradivacev zadatak.

0/6 proizvodaca se bavi preradom.

Proizvodaci nisu upoznati sa postojanjem poljoprivredne struc¢ne sluzbe u regionu, oslanjaju se na
inZenjere zaposlene kod preradivaca. Ova usluga je besplatna.

Proizvodaci su u proseku proveli 3-4 dana u 2013. na obukama koje je organizovao preradivac.
Prema odgovorima ispitanika proizvodaci bi Zeleli da prisustvuju obukama iz organske proizvodnje
uopsSte 5/10 odgovora, zatim sledi marketing i trziSte 1/10, proizvodnja organske maline 1/10,
agroturizam 1/10, organsko stocarstvo 1/10 i prerada 1/10. Zbog nedostatka literature proizvoda-
Ci bi cenili neku vrstu ¢asopisa - mesecnika koji bi se besplatno dobijao.
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Promena u glavnom fokusu na gazdinstvu se nije desila posle perioda konverzije. 3/6 proizvodaca
su vocari, i 3/6 su stocari.

Pet proizvodaca zapoSljava radnike tokom berbe i ukoliko je to potrebno tokom podizanja novih
zasada. U proseku tokom sezone 20 sezonskih radnika se zaposli na 5/6 gazdinstava. Starosna
grupa proizvodaca se razlikuje, 2/6 se nalazi u grupi od 55-64, 1/6 je u grupi preko 64 godine, 1/6
je u grupi od 45-54 godine, 1/6 je u grupi od 41-441 1/6 je u grupi ispod 40 godina starosti.

PetogodiSnji plan proizvodaca zavisi od resursa i trziSnih moguénosti. U ovom trenutku 50% proiz-
vodaca ne razmislja o uvodenju promena na imanjima. 33.3% ¢e povecati povrsinu pod organskim
kulturama za manje od 1 ha svaki, i 16.7/% proizvodaca je joS nesigurno u pogledu buduéih pro-
mena. U pogledu novih aktivnosti 33.3% proizvodaca bi htelo da zapo¢ne organsko stocarstvo,
33.3% nece uvesti nikakvu novu aktivnost, 16.7% bi krenulo sa proizvodnjom Sipurka, a 16,7% nije
sigurno.

Prihode iz poljoprivrede ostvaruje 6/6 proizvodaca. 3/6 ima samo ove prihode, 2/6 proizvodaca
ima dodatne prihode od prodaje drva za ogrev, 1/6 ima penziju. Clanovi porodice doprinose sa
poslovima van gazdinstva kod tri proizvodaca.

Buducée investicije na gazdinstvima su uglavnom usmerene na kupovinu mehanizacije kod 3/8
ispitanika, 1/8 proizvodaca ¢e postaviti sisteme za navodnjavanje, 1/8 proizvodaca ¢e investirati u
izgradnju objekata za drZanje mehanizacije, 1/8 ispitanika u izgradnju mini hladnjace, 1/8 proiz-
vodaca u kupovinu stada ovaca, 1/8 u izgradnju $tala za krave.

Prerada u JuZnoj Srbiji

Jedan ispitani preradivac/ugovarac¢ Den Juro doo (pre Lion Foods doo) ima ugovore sa
proizvodacima o organskoj proizvodnji. Ovaj ugovarac¢ radi samo sa organskim kulturama $to
olaksava kontrolu i sertifikaciju. Proizvodaci u regionu imaju pisani sporazm sa kompanijom koja
zamrzava ili susi organske proizvode. Trenutno grupna sertifikacija kompanije pokriva 300 ha. Svi
proizvodaci se nalaze u internom sistemu kontrole preradivaca. Svakog proizvodaca posecuje i
nadgleda osoblje kompanije. Svaki od njih na samom pocetku sezone doija sredstva za prskanje. Svi
proizvodaci koriste stajnjak sa imanja. U slucaju krSenja pravila proizvodaci bi morali snositi
posledice. Problemi koje preradivac ima sli¢ni su onima koje imaju proizvodaci sudeci po odgovo-
rima Kkoje je naveo - kontrola Stetocina i nedostatak vode su glavni problemi u regionu.

Direktor komapnije se nalazi u grupi od 55-64 godine. Organsku proizvodnju je pokrenuo 1989. u
kooperaciji sa proizvodacima i kasnije sa holandskom kompanijom. Den Juro doo ima 20 stalno
zaposlenih i oko 15 sezonskih radnika.

Glavno trziSte kompanije su veleprodaje i industrija hrane u EU i SAD-u, stoga imaju i NOP i EU
sertifikat. Ekonomska pitanja za ovu kompaniju su nedostatak sopstvenog kapitala, i nedostatak
kredita od banke. Buduc¢i planovi bi mogli ukljuciti poveéanje povrsina samim tim i vece kolicine
organskog voca, ali to je jos u fazi planiranja.Opet, ugovarac bi Zeleo da uvede novu preradnu liniju i
da na trziste plasira krajnji proizvod umesto sirovine.

Uslovi Zivota na nekim gazdinstvima su jako lo$i. Bez asfaltnih puteva, i infrastukture, nedostatka
vodovodne mreZe i povezanosti sa opStinom oteZan je Zivot ovih ljudi. Na nekim gazdinstvima
elektri¢na energija nije dovoljna ni da se pokrene televizor. Nedostatak komunikacije sa lokalnim
vlastima usporava prosperitet regiona. Mane lokalne zajednice se mogu pretvoriti u potencijale.
Veliki potencijal je turizam, proizvodnja organske hrane, planinarenje kao deo turisticke ponude.
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Vecini proizvodaca je poljoprivreda jedina delatnost. Ona je deo tradicije regiona - da se obraduje
zemlja i upravlja gazdinstvom sa porodicom. Uprkos loSijim uslovima Zivljenja, proizvodaci ostaju
na svojim imanjima i bave se poljoprivredom. To je prednost koju drzavne institucije moraju pre-
poznati i nagraditi. DrZavni i lokalni organi moraju intenzivirati i poboljsati veze sa lokalnim proiz-
vodacima. Odrzavanje lokalne populacije i sprecavanje migracija pospeSivanjem lokalnog prosperi-
teta i lokalne ekonomije se moze ostvariti kroz mere podrSke organskoj proizvodnji i organskom
turizmu.

Organska poljoprivreda se bazira na princpima jednakosti i brige, ali se nekako fokus najvi-
Se stavlja na zdravlje i ekologiju kao najvaZnije. To je ono $to organsku proizvodnju ¢ini izvanred-
nom, briga za sva Ziva bic¢a i pravednost u njihovim odnosima. Mi smo odgovorni za nas ali i za
druge.

Proizvodaci u regionu su osetljiva kategorija kojoj nedostaje znanje i pomo¢ u budu¢em
razvoju. Lokalna zajednica nema ni kapaciteta ni motiva da obezbedi bilo kakvu meru podrske
lokalnom stanovnistvu.

Rezultati Jugoistocne Srbije

Grafik 18 Organske povrs$ine u ha
U podrucju Pirotskog, Jablanickog i P¢injskog okruga je ispitano 8 proizvodaca. Pet od osam ispita-
nika je u potpunosti preslo u organski status. A sa aspekta povrsine 2/8 gazdinstava imaju izmedu
5-10 ha. 1/8 proizvodaca ima izmedu 20-25 ha, 1/8 ima od 30-35 ha, 2/8 ima izmedu 55-60 ha, 1/8
ima izmedu 60-65 hai 1/8 preko 200 ha (Grafik 18).

ORGANSKA POVRSINA U HA

5-10 ha,
25.0%

60-65 ha;
12.5%

55-60 ha,
25.0%

20-25 ha,
12.5%

o

Zajedno proizvodaci imaju ukpuno 461.5 ha i sva zemlja je u organskom statusu. Vecina zemljista
se koristi za krmno bilje i Zitarice koje e se koristiti za ishranu stoke i ostalo za paSnjake i livade.
Svi proizvodaci imaju organsku stocarsku proizvodnju. Razlozi za prelazak u organsku proizvodnju
su slede¢i: 5/20 odgovora je iSlo u korist proizvodnje zdravije hrane, 2/20 odgovora je navelo
ekoloske razloge kao prekretnicu za prelazak na OP, 4/20 odgovora je glasilo da je bilo lako preci
na OP jer je stoka ve¢ drzana u ekstenzivnim uslovima, 2/20 odgovora je navelo ekonomske razloge
(bolja cena org. proizvoda), onda je 2/20 odgovora i$lo u prilog subvencijama koje su davane za OP
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2010. godine proizvodacima, takode veliki motiv je bio i Zivotni stil (2/20), kao i zaStita Zivotne
sredine i drustveni razlozi (2/20), dok su odli¢ni prirodni preduslovi i dodatni prihod od OP Cinili
1/20 odgovora.

Proizvodaci u ovom regionu su tradcionalno stocari; najvisSe rasSirene vrste su krave usled toga Sto

Stocarska proizvodnja

Planinski venac Stare planine

se Kkoriste za viSe stvari poput oranja i obrade zemljiSta, dobijanja mleka i mesa. Konji i magarci su
autohotone rase, i i drze se slobodni u krdima. Sada postoje uzgajivaci koji ove Zivotinje drze na
imanju ne zbog obrade zemljista ve¢ kao slobodne Zivotinje, a magarce za mleko i oni se slobodno
krecu po imanju. 18.8% proizvodaca drzi krave, 25% proizvodaca drZi konje, 25% drzZi ovce, 18.8%
proizvodaca drzi koze, 6.2% proizvodaca drzi svinje i 6.2% proizvodaca drzi magarce. Vecina pro-
izvodaca drzi po 1 ili 2 Balkanska magarca, tek da bi sprecilo izumiranje ove autohtone rase. Od
ukupnih 1796 Zivotinja organskih proizvodaca, 62% su ovce, 20.8% su krave, 6.9% su koze, 5.9%
su konji, 0.9% su magarci i 4.5% su svinje (Grafik 19).

Grafik 19 Organske Zivotinje po vrstama

ZIVOTINJE U ORGANSKOM STATUSU

| svinje, 4.5%

Magarci, 0.9%

Ovce, 61.0%

Krave, 20.8%
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Proizvodaci mleka, njih 5 u proseku ima 351 /mleka po ovci po godini, 2.500 1/kravi/godini. Jedan
proizvodac¢ ima magarece mleko u ogranicenim koli¢inama. To mleko se koristi kao dodatak u
ishrani, narocito za rekonvalescente i osobe sa respiratornim problemima. Cena tog mleka je izu-
zetno visoka jer magarci ne daju puno mleka, oko 2 dl dnevno, i mleko se pakuje i prodaje u amba-
lazi od 0,5 1 po ceni od 2000 RSD (17 EUR).

Cetiri proizvodaca ru¢no muze, jedan ima automatsku muzilicu. 6/8 proizvodaca proizvodi organ-
sko mleko i organski sir, ostalih dvoje imaju svinje i konje. Ovih Sest proizvodaca je bilo prinudeno
da organske proizvode prodaje kao konvencionalne u 1/6 slucajeva, ponekad u 2/6, i nikadau 1/6
slucajeva.

Sva gazdinstva su u okviru Parka prirode “Stara Planina”. Ispitivani proizvodaci su se slozili da je
ovo podrucje idealno za stocarstvo u 7/21 odgovora, prosecni su za ratarsku proizvodnju u 7/21,
nedosta]e mu voda u 6/21, plodnost zemljlsta ]e mala 1/21 odgovor. Region je idealan za stocarsku
s 6 7z proizvodnju jer ima dosta povrsina za ispasu i

- ””m : — —  Jivotinje se uglavnom drZe na ekstenzivan
‘,/ - ; @ nalin. Sa dobrim prirodnim preduslovima
proizvodacima je bilo lako da predu na organ-
sku proizvodnju. Problem podrucja je prosecan
prinos ratarskih kultura. Postoje tehnicki pro-
blemi sa kojima se proizvodaci na niZim nad-
morskim visinama ne susre¢u - poput obradi-
vanja na vrlo strmim terenima Sto povecava
utroSak goriva i vremena rada. Subvencije koje
proizvodaci dobijaju u ravnici i na planini su
iste iako se njihovi troskovi za istu povrSinu

Stajnjak sa gazdinstva dupliraju, a prinosi su manji u poredenju sa
plodnim i ravnim podrucjem.

Glavne prepreke za proizvodace u ovom regionu su nemoguénost lecenja i neadekvatan veterinar-
ski tretman Zivotinja prema 5/50 odgovora, skupa sto¢na hrana i krmno bilje za Zivotinje ¢ini 5/50
odgovora, visoka cena izgradnje Stala 5/50, nedostatak proteinske hrane i suplemenata 4/50,
udaljenost od velikih trzista 4/50, nedostatak specijalizovane mehanizacije (kombajna, itd.) 4/50,
nedostatak drzavne podrske i subvencija 4/50, kontrola korova i kontrola StetoCina je oteZana
prema 3/50 odgovora, manja plodnost zemljista 3/50, nemoguénost optimalnog plodoreda 2/50,
nedostatak radne snage i njihova visoka cena 2/50, smanjeni prinosi 2/50, nedostatak ograda
protiv vukova 2/50, i po jedan odgovor se odnosio na svaku od sledeéih stavki: autohtone rase daju
manje mleka (te rase tebaju biti pospeSivane kroz zakon o OP), nedostatak kupaca i preradivaca u
regionu, nedostatak zemljiSta za proizvodnju krmnog bilja, mala cena organskih proizvoda, nedo-
statak povoljnih kredita, neorganizovano i nestabilno trziste (Grafik 20).

77



Grafik 20 NajvaZnije prepreke u OP prema proizvodacima

NajvaZnije prepreke u OP

25% ispitanih proizvodaca je pocelo organsku proizvodnju u 2009., 37.5% im se pridruzilo u 2010.,
a ostalih 37.5% je uSlo u OP u 2011. Proizvodacka ekonomska situacija se u 4 slucaja pogorsala u
periodu konverzije, malo poboljSanje su osetila trojica, a jedan nije doZiveo nikakvu promenu. Malo
poboljsanje je u korelaciji sa subvencijama dobijenim tada.

Sto se ti¢e prodaje organskih proizvoda, najvise se praktikuje prodaja na gazdinstvu, a jedan proiz-
vodac je pronasao kupca u lokalnom restoranu. Mle¢ni proizvodi su jedini sertifikovani pa i tada ne
kod svih proizvodaca, za sertifikaciju mesa niko od proizvodaca ne ispunjava standarde jer tamo ne
postoji klanica i industrija mesa koje bi bile spremne da preraduju organske Zivotinje (kompliko-
vano za mesnu industriju da vrsi ovu uslugu za proizvodace, a koli¢ine su male). Za sada su mleko i
sir jedini proizvodi koji se prodaju sa organskim sertifikatom kod proizvodaca koji ga imaju. Glvana
prepreka je udaljenost od trziSta, glavna trziSta su Beograd i Novi Sad,a proizvodaci nisu sposobni
da se sami organizuju i udu na trziste zajedno. Nedostaju im poslovne vestine i ideje. Sada im je
najveca bbriga da opstanu i odrZe stoku u organskom statusu. U godinama kada nisu dobijali sub-
vencije proizvodaci su se borili da pronadu resurse da prehrane Zivotinje. Zbog manjih prinosa
ratarskih kultura i potrebe da se kupi dodatna
proteinska hrana, proizvodac¢i su potrosili
sopstvene reusrse iako nisu bili u stanju da
prodaju animalne proizvode kao organske i ne
postoji preradiva¢ organskih proizvoda u
regionu koji bi bio zaiteresovan za njihovu
sirovinu. Zemljiste se uglavnom Kkoristi za
pasnjake i livade za zZivotinje, ili za ratarske
kulture za ovas i je¢am.

Sertifikovani preradni objekti ne postoje u
regionu. 6/8 proizvodaca su ukljuceni u odre-
den vid prerade, oni proizvode sir, dok se meso
ili zaklane Zivotinje prodaju kao konvencional-

Priprema zemljiSta
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ne individualnim kupcima zbog standarda bezbednosti hrane sa kojima bi se proizvodac¢i morali
uskladiti, ne mogu da ih prodaju pravnim licima. 2 /8 proizvodaca uzgaja konje koji se ne prodaju ili
svinje dok se meso ne moze sertifikovati i ne moZe prodati kao takvo.

Poljoprivredna strucne sluzba je za 4/8 proizvodaca vaZna u poslu, lako dostupna i od pomo¢i. Za
2/8 proizvodaca nema vaznost i njihov rad nije adekvatan, 1/8 opisuje podrsku sluzbe prihvatlji-
vom ali nedovoljnom, vise struc¢nosti je potrebno i ona se onda traZzi se od spoljnih pruzalaca uslu-
ga. 1/8 proizvodaca ne vidi vaznost poljoprivredne struc¢ne sluzbe i ocenjuje je nedovoljno struc-
nom, Proizvodaci imaju moguénost da profitiraju od udruZenja Biobalkan osnovanog u regionu.
Veterinari i stru¢njaci iz OP unutar udruZenja su obuceni da pomognu novim i starim proizodacima
u prealsku u/ili odrZzavanju organske proizvodnje. Neki od proizvodaca su osnovali poljoprivrednu
zadrugu pre 5 godina i aplicirali za projekat iz oblasti zaStite Zivotne sredine u regionu. lako je ova
zadruga operativna i funkcionalna, njena osnovna svrha nije postignuta - da ima produktivne i
odrzive €lanove. Serbia Organika je organizovala obuke iz OP i obezbedila resurse za sertifikaciju
malih proizvodaca u regionu. Nazalost, posle prve godine i bez finansijske podrske za sertifikaciju,
mali broj proizvodaca je nastavio organsku sertifikovanu proizvodnju.

Od 8 ispitivanih proizvodaca samo jedan ima osnovno obrazovanje, 2 su veterinari, 1 proizvodac
ima fakultetsko obrazovanje iz druge oblasti van poljoprivrede, 1 proizvoda¢ ima master diplomu
iz ekonomije, 3 proizvodaca imaju zavrSenu stru¢nu srednju Skolu. Osim dva veterinara, ostali
ispitivani proizvodaci nemaju stru¢no obrazovaje iz poljoprivrede. Za dalji posao oni bi Zeleli da
Cuju vise o: 4/20 odgovora je vezano za stocarstvo, 2/20 - o marketingu, agroturizamu, preradi na
gazdinstvu, biljnoj tehnologiji, upravljanju gazdinstvom i lecenju Zivotinja, 1/20 - o zastiti Zivotne
sredine, kontroli $tetocina.

Svih 8 proizvodaca su stocari i njihov fokus na gazdinstvu se nije promenio tokom konverzije ni
posle nje. Ekonomska situacija u poredenju sa konvencionalnim gazdinstvima u regionu odrazila se
razlic¢ito na proizvodaceva gazdinstva tokom perioda konverzije. 2/8 nije osetilo nikakvu promenu
tokom konverzije, kod 3/8 se ekonomska situacija ¢ak pogorsala, a 3/8 je osetilo malo poboljSanje.
Posle konverzije 5/8 proizvodaca je reklo da im se ekonomska situacija nije promenila, kod 2/8 se i
pogorsala, a samo 1/8 je osetilo malo poboljsanje. 4/8 proizvodaca je izjavilo da od ulaska u organ-
sku proizvodnju nije nimalo nijednu pozitivhu godinu, ukoliko tada nije bilo subvencija, a 4/8 nije
moglo odgovoriti na ovo pitanje. Svi proizvodaci se slazu da je bez podrske drzave nemoguce pro-
izvoditi Zivotinje u regionu koja je nepovoljna kada je u pitanju proizvodnja krmiva i zitarica.

U pogledu osoblja zaposlenog i ¢lanova porodice, 100% ispitanih proizvodaca zapoSljava radnu
snagu. lako 62.5% gazdinstava ima domacinstva sa 4-7 ¢lanova, potrebna im je radna snaga tokom
Citave godine. 75% proizvodaca upoS$ljava u proseku 2 osobe tokom cele godine. A 25% zaposljava
1 osobu tokom sezone (za muzu i kao pastire). Obi¢no proizvodaci imaju jednu ku¢u u gradu gde im
7ive porodice i kuéu na imanju gde Zive sami proizvodadi. Sest gazdinstava uposljava izmedu 1-3
radnika puno radno vreme tokom cele godine, 2/8 gazdinstva uposljava 1 radnika - svako prema
potrebama (izmedu 2-6 meseci). Starosna struktura inspitanika je kako sledi: 3/8 proizvodaca je
izmedu 41-44 godine, 2/8 je izmedu 45-54 godine, 2/8 je mlade ond 40, i 1/8 se nalazi u grupi od
55-64 godine.

Buduéi planovi proizvodaca zavise od drzavne podrske i nacionalnog plana Ministarstva poljopri-
vrede. 3/8 je izjavilo da ¢e smanijiti ili ¢ak i prestati sa OP u slucaju ukidanja subvencija. 2/8 ¢e
nastaviti sa sitim kapacitetom, 1/8 ¢e povecati broj zivotinja, 2/8 ¢e povecati povrSinu pod organ-
skim kulturama za viSe od 10 ha. Nove aktivnosti se planiraju na 6 gazdinstava. 3 gazdinstva bi
mogla poceti preradu mleka i/ili mesa, agroturizam je interesantna nova aktivnost za 2/8 proizvo-
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daca, 1 proizvodac bi Zeleo da zapoCne ovcarstvo, a 2/8 ¢e nastaviti sa aktivnostim kojima se ve¢
bave.

Buduéi razvoj i buduce investicije ¢e se usmeravati na kupovinu mehanizacije za obradu ili muzu
prema 5/12 odgovora. Naredne investicije ¢e biti: adaptacija i renoviranje kuca za potrebe agrotu-
rizma prema 2/12 odgovora, kupovina zemlje 1/12 odgovora, investicije u renoviranje i izgradnju
novih Stala 1/12 odgovora, investiranje u skladi$ne kapacitete za smestaj mehanizacije 1/12 odgo-
vora je ovako glasilo, neki resursi ¢ée se upotrebiti za zaposljavanje novog osoblja prema 1/12
odgovora, i jedan proizvodac ne misli da ¢e imati bilo kakva veca ulaganja na gazdinstvu.

Prihodi svih proizvodaca dolaze iz drugih tipova delatnosti ili poslova pored onih koji poticu iz
organske proizvodnje. 4/8 proizvodaca zaraduje manje od 30-40% od ukupnih prihoda u jednoj od
slede¢ih delatnosti: veterinarska stanica, proizvodnja konvencionalnog mleka, konvencionalno
stocarstvo, agroturizam, poslovi van gazdinstva, penzija. Ostalih 4/8 proizvodaca zaraduje viSe od
60-70% od ukupnih prihoda u organskoj proizvodnji. Opste misljenje je da gazdinstva nisu joS uvek
samoodrziva i da se oslanjaju na subvencije drzave 100%. Nedostatak lokalnog trzista, neorganizo-
vanost proizvodaca, nedostatak adekvatne mehanizacije i znanja i veStina o trziSnim moguénostima
i trgovini koja vodi ka tome. Drzavna podrska delimi¢no pokriva tro§kove stocne hrane posebno
visoko proteinske hrane. Proizvodaci proizvode neSto Zitarica za ishranu Zivotinja, ali ih veéina
koristi seno i ispasu.

Preradni objekti u Jugoisto¢noj Srbiji:

Ovom regionu nedostaje preradni sektor, posebno u mesnoj i mlecnoj industriji. Lokalni
preradivaci nisu voljni da traZe organski sertifikat zbog pravila i regulativa koje bi morali ispuniti i
kolicine preradene hrane koja ne bi mogla opravdati ekstra troskove napravljene za adaptaciju
objekata i reorganizaciju posla. Proizvodaci, njih 62% preraduju organsko mleko u sir i prodaju ga
na lokalnom trzistu.

Jugoistocna Srbija je pogodna za stocarstvo. Lokalna tradicija je proizvodnja sira od mesanog mleka
krava, ovaca i koza i prerada mesa u njihove ¢uvene “peglane” kobasice koje proizvodaci teze da
oCuvaju.

Gazdinstva u regionu kao i u okrugu se polako napusStaju. Zatvorene industrije, nepopularnost
poljoprivrede, atraktivne ponude Vlade Bugarske odvlaace omladinu iz regiona. Bez obzira na
moderne trendove viSe od polovine ispitanika je ispod 45 godina starosti, i Zivi na svojim gazdin-
stvima sa svojim porodicama. Ipak lokalna populacija ima dobru saradnju sa lokalnim vlastima koji
podrzavaju svoje stanovnike, kroz organizaciju nekoliko obuka za proizvodace iz OP. Dobar primer
saradnje je udruZenje preko kojeg se prijavljuju na projekte (projekti prekograni¢ne saradnje jer je
Bugarska blizu) i zajedno pristupaju EU trziStu. Nekoliko proizvodaca je prilagodilo svoje kuée za
lokalne turiste. Nazalost strani turisti mogu ovamo do¢i preko organizovanih tura ili privatnim
vozilom. Ako bi se promocija regiona bolje radila i na medunarodnom nivou, region bi imao vise
turista tokom cele godine, ne samo tokom dva letnja meseca, Sto je to danas slucaj.
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Rezultati iz Centralne Srbije:

Grafik 21 Organska povrsina u ha

U regionu oko Brusa i Kopaonika 6 proizvodaca ukljuc¢enih u proizvodnju jagodastog voca je ispita-

no. Prosecna povrsina proizvodaca je sledeca: 5/6 proizvodaca ima izmedu 3-4 ha, a 1/6 ima 2-3 ha

ukupno. Organska povrsina zauzima manje, 2/6 proizvodaca ima izmedu 1-2 ha u organskoj proiz-
vodnji, 3/6 ima izmedu 2-3 ha, a 1/6 ima manje od 1 ha (Grafik 21).

ORGANSKA POVRSINA U HA

<1ha, 16.7%

2-3 ha, 50.0%

1-2 ha, 33.3%

Najveci deo organskih povrsina se nalazi pod organskim $ljivama 4.6 ha, pod organskim jagodastim
voce 3.2 ha, pod jabukama i kruskama 2.4 ha, jagode i orasi zauzimaju 0.6 ha U susedstvu se nalazi
hladnjaca gde proizvodaci $alju svoje voée (Aneks 2). Svi su oni ugovorno vezani sa preradivacem i

sav rod se isporucuje preradivacu. Proizvodacima nedostaje radna snaga za berbu plodova stoga
nisu radi da prosiruju proizvodnju ovog voca. U proseku svaki ispitanik ima oko 0,25 ha kupina i

Malinjak

0,31 ha malina. Prosecan prinos je: za kupine
17.33 t/ha, za malinu 11 t/ha. Proizvodadi sa
malo ulaganja u proizvodnju tradicionalno gaje
jabuke i sljive. U proseku svaki proizvodac ima
0.77 ha $ljiva pri ¢emu je prosecan prinos 21
t/ha. Sto se ti¢e jabuke, u proseku svaki proiz-
vodac¢ ima 0,4 ha sa proseCnim prinosom od
11,5 t/ha.

Prirodni uslovi su tipi¢ni za planinski predeo,
sa nedostatkom izvora vode na strmim nagi-
bima. 6 od 34 odgovora identifikuje usitnjenost
parcela kao problem, 5 proizvodaca je ocenilo
region kao prosecan za vocarstvo, 1 smatra da

su prirodni uslovi ovde povoljni, svih 6 proizvodaca je naglasilo nedostatak izvora vode tokom
vegetacije kao najvazniji problem, a samo jedan proizvodac vidi slabiju plodnost zemljista kao
prepreku. Svi proizvodaci imaju vlasiti stajnjak, a sredstva za zastitu bilja dobijaju od preradivaca.

Razlozi za konverziju u organsku proizvodnju su ugalvnom vezani za ekonomske aspekte proiz-
vodnje. 6/9 odgovora je vezano za ekonomske razloge - proizvodaci su presli na OP zbog bolje cene
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organskih proizvoda, 2/9 odgovora je vezano za jeftiniju proizvodnju te su zato usli u OP, 1/9
odgovora je glasio da je lako bilo preéi u organsku proizvodnju (Grafik 22).

Grafik 22 Razlozi zbog kojih su proizvodaci presli u OP

GLAVNI RAZLOZI ZA PRELAZAK U
oP

Jeftinija OP od

konvencionalne, Ekonomski
22.2% razlozi (veca
cena OP),
66.7%

Glavne prepreke prema 24 odgovora su: 6 - nedostatak finansijske podrske (drzave, samouprave),
4 - nedostatak povoljnih kredita, 3 - nedostatak vode, 2 - nedostatak konkurencije u regionu (viSe
preradivaca i kupaca), 1 - niska cena organskih proizvoda, lako je do¢i do sredstava za prskanje
biljaka na trziStu, nedovoljno stoke, problem kontrole korova u OP, manji prinosi, manji stepen
razvijenosti infrastrukture, nedostatak sopstvenog kapitala, nestabilne cene na trziStu, nedostatak
odgovarajuceg zemljista za organsku proizvodnju. [ako su svi proizvodaci naveli nedostatk finansij-
ske podrske kao problem u proizvodnji, svih Sest je izjavilo da bi nastavilo proizvodnju i kada bi se
drzavna podrska ukinula u potpunosti.

Sest ispitanih proizvodaca je izjavilo da je organska proizvodnja nesto $to odvajkada praktikuju jer
je tradicionalna proizvodnja sli¢na organskoj. Stoga 3/6 proizvodaca kaze da praktikuje OP joS od
pre 2000 - 2 je krenula jos 1993., 1 u 1998., dok su ostala trojica pocela u 2007.

Sto se tie ekonomske situacije u periodu konverzije u poredenju sa konvencionalnim gazdinstvi-
ma, 4/6 proizvodaca je izjavilo da je njihova ekonomska situacija ista kao i na konvencionalnim,
2/6 je osetilo poboljsanje ekonomske situacije.

Kanali prodaje: proizvodaci nisu u direktnom kontaktu sa trziStem. -nisu orijentisani ka trzistu jer
su njihovi proizvodi predmet unapred ugovorenog otkupa sa lokalnim preradivacem (Spisak pre-
rardivaca u Aneksu III). Svi oni imaju ugovore sa preradivacem i preradivac je nosilac organskog
sertifikata. Ugovarac/operater je utvrdio mere internog sistema kontrole kojim upravlja svim
aktivnostima vezanim za proizvodnju i posle berbenim operacijama.

Operater preraduje proizvode, proizvodaci nisu direktno ukljuceni u ovaj proces. Hladnjaca prera-
duje maline i kupine tako $to ih zamrzava, a Sljive se zamrzavaju iskosticene, cele ili u polutkama,
dok se jedan deo susi.

Poljoprivredna struc¢na sluzba postoji u KruSevcu ali se proizvodaci nadgledaju i kontroliSu u
okviru internog sistema preradivaca. Preradiva¢ zapoSljava inZenjere koji savetuju proizvodace i
nadgledaju proces proizvodnje. Kao $to je to ve¢ objasnjeno u ovom tipu odnosa preradivac obez-
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beduje eksperte koji savetuju proizvodace i obezbeduje im sredstva za zastitu bilja Ciji se trosak
kasnije odbija od iznosa dobijenog za otkupljeni rod.

Kao deo ugovora, preradivac¢ ima obavezu da drzi predavanja tokom zimskog perioda o organskoj
proizvodnji. Ipak proizvodaci bi Zeleli da Cuju vise i steknu nova znanja o orgaskoj proizvodnji
uopste (4/10 odgovora), preradi na gazdinstvu (2/10), agroturizmu (2/10), zastiti bilja (1/10) i
dva proizvodaca misle da su dovoljno edukovana. Proizvodaci su u proseku proveli 1,5-2 dana na
obukama prosle godine.

U pogledu njihovog obrazovanja namece se oseéanje da je veéina sredovecne i starije populacije
tezila da zavrsi srednju stru¢nu $kolu i da se uposli u lokalnoj industriji, i da nastavi poljoprivrednu
proizvodnju sa svojim ukué¢anima nakon redovnog posla. U svakom slucaju 4/6 proizvodaca je
zavrsilo neku srednju struc¢nu skolu, 1/6 proizvodaca ima osnovnu $kolu, a 1/6 ima visu skolu.

Promene posle konverzije se nisu desile. Proizvodaci su fokus zadrzali kao i do tada na: 3/6 na
organskom vocarstvu, 3/6 na konvencionalnom voéarstvu (glavna proizvodnja). Svi proizvodaci
drZze stoku i koriste njihov stajnjak za dubrenje. Bez sopstvene stoke organska proizvodnja bi koS-
tala viSe i proizvodaci ne bi mogli da se nose sa troskovima, je njihovo zajednicko misljenje.

Posle perioda konverzije 5 proizvodaca je osetilo malo poboljSanje u svojim ekonomijama, 1 proiz-
vodac nije setio promenu. Ipak proizvodaci su jedinstveni u svojim odgovorima da je njihov profit
prethodnih godina uvek bio pozitivan.

Radna snaga se zaposljava na 2/6 gazdinstva tokom dva meseca berbe, obi¢no 2 osobe se zaposlja-
vaju tokom dva meseca..

Gazdinstva su porodi¢na domacinstva sa decom, 3/6 proizvodaca je u domacinstvu sa 3-4 Clana,
3/6 Cini domacinstvo sa 5-6 ¢lanova.

Starosna struktura ispitanika je slede¢a: 3/6 se nalazi u grupi mladoj od 40 godina, 2/6 se nalazi u
grupi od 45-54 godine, i 1/6 je starosti izmedu 41-44 godine.
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Grafik 23 Glavni problemi u OP

Glavni problemi prema proizvodac¢ima
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Buduénost zavisi najviSe od dostupnosti vode kako su se izjasnili proizvodaci, to je najvecéa prepre-
ka u buduénosti. Naime 6 problema je identifikovano gde je najviSe odgovora (4/11) upuceno na
nedostatak finansijske podrske drzave ili investicija u regionu, 3/11 ukazuje na nedostatak vode i
dostupnih izvora, 1/11 odgovor je dat za nedostatak povoljnih kredita, nedostatak i skupu radnu
snagu, nedostatak sopstvenog kapitala i nisku cenu organskih proizvoda (Grafik 23).

Prema odgovorima 4/6 proizvodaca razmatra povecanje proizvodnje jagodastog voca na svojoj
zemlji za 0,5 ha. 1/6 proizvodacCa neCe menjati niSta u proizvodnji, a 1/6 proizvodaca nije sigurno
dali ¢e biti promena.

Buduce investicije proizvodaca ¢e i¢i u mehanizaciju, 4/6 u kupovinu zemljiSta 2/6, i 1/6 ne planira
vecCe investicije.

Samo dva proizvodaca se oslanja na prihode iz organske poljoprivrede od njih 6. Ostali 2/6 zaradu-
ju 31-60% od ukupnih prihoda na nekom drugom poslu, 1/6 dobija vise od 60% prihoda sa posla

van gazdinstva, 1/6 dobija izmedu 11-30% od radnicke plate. Zbog ekonomskog pada u regionu,
viSe proizvodaca vidi moguénost zaposlenja u OP i organskom voéarstvu.
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